RESOLUCAO N225, DE 19 DE ABRIL DE 2012.
(Publicado no D.O.U. de 23/04/2012)

Aplica direito antidumping definitivo, por um
prazo de até 5 (cinco) anos, as importactes
brasileiras de papel cuché leve, originarias dos
EUA, Finlandia, Suécia, Bélgica, Canada e
Alemanha.

) O PRESIDENTE DO CONSELHO DE MINISTROS DA CAMARA DE
COMERCIO EXTERIOR, no uso da atribuicdo que Ihe confere o § 3° do art. 5° do Decreto n°
4.732, de 10 de junho de 2003, e com fundamento no inciso XV do art. 2° do mesmo diplomalegal,

CONSIDERANDO o0 que consta nos autos do Processo MDIC/SECEX
52000.012937/2010-10,

RESOL VE, ad referendum do Conselho:

Art. 1° Encerrar a investigagdo com a aplicacdo de direito antidumping definitivo,
por um prazo de até 5 (cinco) anos, as importacdes brasileiras de papel cuché leve (LWC- light
weight coated), revestido em ambas as faces, de peso total entre 50 e 72 g/m %, em que o peso do
revestimento ndo exceda a 15 g/m? por face, para impressdo em offset, com alvura (brightness)
entre 60 e 95%, devendo ainda a composi¢éo fibrosa do p apel-suporte ser constituida por, pelo
menos, 50%, em peso, de fibras de madeira obtidas por processo mecanico, originarias dos Estados
Unidos da América, Reino da Finlandia, Reino da Suécia, Reino da Bélgica, Canada e Republica
Federal da Alemanha, comumente classificadas no item 4810.22.90 da Nomenclatura Comum do
MERCOSUL - NCM, a ser recolhido sob a forma de aliquotas especificas fixadas em délares
estadunidenses por tonelada, nos montantes abaixo especificados.

. Direito Antidumping Definitivo em
Pais Produtor/Exportador
P (USH)
Evergreen Packaging Inc. 179,69
EUA
Demais 473,76
UPM-Kymmene Corporation 133,74
) | Stora Enso Oyj 133,74
Finlandia
Sappi Finland | Oy. 133,74
Demais 595,29
Stora Enso Kabel GmbH 106,77
Alemanha | Norske Skog Walsum GmbH 45,94
Demais 106,77
_ Sappi Lanaken N.V. 96,96
Bélgica
Demais 96,96
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Suécia

Todos

133,74

Canada

Todos

153,28

nao dobradas, comumente classificado no item 4810.22.10 daNCM .

Resolucéo.

Uni&o.

FERNANDO DA MATA PIMENTEL

Este texto n&o substitui o publicado no D.O.U.

Art. 2° O produto objeto da investigagdo ndo inclui o papel cuché leve em tiras ou
rolos de largura ndo superior a 15 cm ou em folhas nas quais nenhum lado exceda 360 mm, quando

Art. 3° Tornar puablicos os fatos que justificaram a decisdo conforme o Anexo a esta

Art. 4° Esta Resolug&o entra em vigor na data de sua publicagdo no Diario Oficial da
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ANEXO

1 Do processo

11.  Dapeticio

Em 27 de abril de 2010, a Stora Enso Arapoti Industria de Papel S.A., doravante
denominada Stora Enso ou peticiondria, protocolizou no Ministério do Des envolvimento, Industria
e Comércio Exterior (MDIC) peticéo de abertura de investigacdo de dumping nas exportacdes dos
Estados Unidos da América (EUA), Reino da Suécia (Suécia), Confederagcdo da Suica (Suica),
Reino da Bélgica (Bélgica) e Canada. Em raz&o do volume relevante de importagdes da Republica
da Finlandia (Finlandia) e Republica Federal da Alemanha (Alemanha), julgou -se necessario inseri-
las naandlise.

ApGs o exame preliminar da peticdo foram solicitadas a peticionéria, com base no caput do
art. 19 do Decreto n® 1.602, de 23 de agosto de 1995, doravante também denominado Regulamento
Brasileiro, informagdes complementares aquelas fornecidas na peticdo. A peticionéria protocolizou
correspondéncias neste Ministério com as informagdes solicitadas.

Ap6s a andlise das informacOes apresentadas, a peticionéria foi informada de que a peticdo
estava devidamente instruida, em conformidade com o § 2° do art. 19 do Decreto n® 1.602, de 1995.

1.2. Danoatificagdo aos Governos dos paises exportadores

Em 22 de novembro de 2010, em atendimento ao que determina o art. 23 do Decreto n °
1.602, de 1995, os governos dos EUA, Finlandia, Suécia, Bélgica, Canada e Alemanha foram
notificados, por meio de oficio, da existéncia de peticdo devidamente instruida, com vistas a
abertura da investigacdo de dumping. Nessa mesma data, em virtude da Finlandia, Suécia, Bélgicae
Alemanha serem paises-membros da Unido Europeia, a Delegacdo da Unido Europeia no Brasil
também foi informada da existéncia de peti¢do devidamente instruida.

1.3. Daaberturadainvestigacéo

Tendo sido verificada a existéncia de indicios suficientes de dumping nas exportacfes de
papel cuché leve dos paises sob andlise para o Brasil, e de dano a industria doméstica decorrente de
tal prética, a investigacdo foi iniciada por meio da Circular SECEX n° 57, de 8 de dezembro de
2010, publicada no Diério Oficial daUnido (DOU) de 10 de dezembro de 2010 .

1.4.  Das notificacBes de abertura e da solicitacdo de informagdes as partes

Em atendimento ao que dispde o § 2° do art. 21 do Decreto n® 1.602, de 1995, foram
notificados do inicio da investigagdo a peticionaria, os importadores e fabricantes/exportadores —
identificados por meio das estatisticas oficiais de importacéo da Secretaria da Receita Federal do
Brasil (RFB), do Ministério da Fazenda — e os governos dos EUA, Finlandia, Suécia, Bélgica,
Canada e Alemanha, tendo sido encaminhada cépia da Circular SECEX n © 57, de 2010.

Observando o disposto no § 4° do at. 21 do Decreto supramencionado, aos
fabricantes/exportadores e aos governos dos paises exportadores também foram enviadas cépias do
texto completo ndo-confidencial da peticdo que deu origem ainvestigagao.

A Delegacdo da Unido Européia no Brasil também foi notificada do inicio da investigacéo.
Na ocasido, foram encaminhadas cOpias do texto completo ndo-confidencial da peticdo e da
Circular SECEX n® 57, de 2010.
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Por ocasido da notificagdo de abertura da investigagdo, foram simultaneamente enviados
questiondrios a todas as partes interessadas — a excegdo dos governos dos paises exportad ores — com
prazo de restituicdo de quarenta dias, nos temos do art. 27 do Decreto n ° 1.602, de 1995.

A RFB, em cumprimento ao disposto no art. 22 do Decreto n© 1.602, de 1995, também foi
notificada da abertura dainvestigagéo.

1.5. Do recebimento das informagdes solicitadas

A Stora Enso respondeu ao questionario tempestivamente. Foram solicitadas informagdes
complementares a empresa, que foram igual mente respondidas dentro do prazo estipulado.

Diversas empresas importadoras apresentaram suas respostas dentro do prazo originamente
previsto no Regulamento Brasileiro. Outras tantas responderam ao questionario dentro do prazo de
extensdo para resposta.

Foram solicitadas informagdes complementares e esclarecimentos adicionais a resposta ao
guestiondrio para diversas empresas importadoras. Essas empresas encaminharam tais informacoes
e esclarecimentos dentro dos prazos estipulados.

Os produtores/exportadores Evergreen Packaging Inc., Sappi Finland OY, Stora Enso Oyj,
UPM-Kymmene Corporation, Sappi Lanaken N.V., Norske Skog Walsum GmbH e Stora Enso
Kabel GmbH, apés terem justificado e solicitado prorrogacéo do prazo inicialmente estabelecido,
responderam ao questiondrio tempestivamente. Os demais produtores/exportadores identificados
Nao apresentaram resposta ao questio nério.

Foram remetidas cartas de deficiéncias as empresas que responderam ao questionario,
dando-lhes oportunidade para reapresentar dados aparentemente inconsistentes. Foi concedido
prazo para resposta e, considerando os limites de duragdo da investigagéo , quando solicitado, foi
concedida sua dilac&o, desde que devidamente justificada. As mencionadas produtoras/exportadoras
responderam tempestivamente.

1.6. Dasinvestigacdesinloco

Com base no § 2° do art. 30 do Decreto n® 1.602, de 1995, foi realizada investigagdo in loco
nas instalagdes da Stora Enso Arapoti Industria de Papel S.A., no periodo de 4 a 8 de julho de 2011,
com o objetivo de confirmar e obter maior detalhamento das informagdes prestadas pela empresa no
curso da investigagéo.

Nos termos do § 1° do art. 30 do Decreto n® 1.602, de 1995, foram realizadas investigacGes
in loco nas instalagdes dos produtores/exportadores UPM -Kymmene Corporation, no periodo de 31
de outubro a 4 de novembro de 2011, Sappi Lanaken N.V., no periodo de 21 a 25 de novembro d e
2011, Sappi Finland | Oy, no periodo de 28 de novembro a 2 de dezembro de 2011, Stora Enso
Kabel GmbH, no periodo de 5 a 9 de dezembro de 2011, e Norske Skog Walsum GmbH, no periodo
de 12 a 15 de dezembro de 2011, com o objetivo de confirmar e obter maior detalhamento das
informagdes prestadas pelas empresas no curso dainvestigagéo .

Foram cumpridos os procedimentos previstos nos roteiros de verificagdo, encaminhados
previamente as empresas, tendo sido verificados os dados apresentados nas respostas aos
questionérios e suas informagfes complementares. Os indicadores da industria doméstica e os dados
dos produtores/exportadores levam em consideragéo os resultados das investigages in loco.

1.7. Daaplicacéo de direito antidumping provisorio

Em andlise as informacfes apresentadas até 16 de setembro de 2011, constatou-se,
preliminarmente, a existéncia de dumping e de dano decorrente de tal prética, tendo sido aplicado
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direito antidumping provisorio por intermédio da Resolugdo CAMEX n® 86, de 9 de novembro de
2011, publicadano D.O.U. de 10 de novembro de 2011

1.8. Daprorrogacédo dainvestigacéo

Nos termos da Circular SECEX n® 58, de 11 de novembro de 2011, publicadano D.O.U. de
14 de novembro de 2011, o prazo regulamentar para 0 encerramento da investigacdo, 10 de
dezembro de 2011, foi prorrogado por até seis meses, consoante o art. 39 do Decreto n ° 1.602, de
1995,

1.9. Daaudiénciafinal

Em atencdo ao que dispde o art. 33 do Decreto n® 1.602, de 1995, todas as partes
interessadas foram convocadas para a audiéncia final, realizada em 7 de fevereiro de 2012, assim
como a Confederacdo da Agricultura e Pecuéria do Brasil — CNA, a Confederacdo Nacional do
Comércio — CNC, a Confederagdo Nacional da Industria — CNI e a Associagdo de Comércio
Exterior — AEB. Naquela oportunidade foram apresentados os fatos essenciais sob julgamento as
partes interessadas.

1.10. Do encerramento dafase de instrugdo do processo

De acordo com o estabelecido no art. 33 do Decreto n° 1.602, de 1995, no dia 23 de
fevereiro de 2012 encerrou-se 0 prazo de instrucdo da investigacdo em epigrafe. Naquela data
completaram-se os 15 dias ap6s a audiéncia final, previstos no art. 33 do Decreto n © 1.602, de 1995,
para gque as partes interessadas apresentassem suas Ultimas manifestages .

No decorrer da investigagdo, as partes interessadas puderam solicitar, por escrito, vistas de
todas as informagdes ndo confidenciais constantes do processo, as quais foram prontamente
colocadas a disposi¢ao daquelas que fizeram tal solicitacéo, tendo sido dada oportunidade para que
defendessem amplamente seus interesses.

2. Do produto

2.1. Definicéo

O papel cuché leve (LWC - Light Weight Coated) é um papel revestido em ambas as faces,
de peso total ndo superior a 72 g/m?, em que o peso do revestimento n&o exceda a 15 g/m? por face,
devendo ainda a composi¢do fibrosa do papel -suporte ser constituida por, pelo menos, 50%, em
peso, de fibras de madeira obtidas por processo mecanico.

O papel cuché leve aqui considerado € utilizado, principalmente, para impressao de revistas,
catdlogos e material de publicidade, como encartes, folhetos, tabloides, dentre outros, podendo ser
fabricado paraimpressdo em offset ou rotogravura.

A impressdo em offset € um processo baseado naimpressdo indireta, ou sgja, entreaformae
a base utiliza-se um elemento intermediario, que transfere os elementos graficos da forma para a
base. Nesse caso, a transferéncia da imagem € realizada por intermédio de um rolo de borracha
chamado blanqueta. Ja aimpressdo por rotogravura € um processo de impressao direto, baseado em
uma forma encavografica (em baixo relevo), denominada cilindro. Esse cilindro recebe a tinta de
um cilindro de borracha e imprime o substrato ou base.

Existe ainda um terceiro processo de impressdo, chamado de flexografia. Entretanto, n&o
existe fabricagdo de papéis especificos que sgjam utilizados por esse método de impressdo, pois 0s
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papéis utilizados nesse método sdo os papéis originalmente fabricados para impressdo em offset ou
por rotogravura.

As duas principais caracteristicas que diferenciam os tipos de papel cuché leve sdo:
gramatura e alvura (brightness). A gramatura € a massa de papel expressa em gramas por metro
quadrado, ou seja, é o peso de uma folha de 1m? de papel. A alvura (brightness), por sua vez, é o
nome dado a coloracéo branca do papel percebida a olho nu pelo cliente/consumidor e € medida em
graus. E aferida utilizando-se o método 1SO ou GE.

Além da gramatura e alvura (brightness), o papel cuché leve apresenta outras caracteristicas
gue diferenciam os diversos tipos de papel, tais como, brancura (whiteness), opacidade,
asperezallisura e brilho (gloss). A brancura é a graduacdo em que o papel reflete a luz, apurada em
laboratorio. Ja a opacidade é a propriedade da folha de ndo permitir a passagem da luz. Em outras
palavras, é a capacidade do papel reter os raios de luz. A asperezallisura diz respeito ao grau de
uniformidade da superficie do papel. Ja o brilho indica a quantidade de |uz direta que o papel reflete
em uma determinada direc&o. Quanto maior o brilho, melhor a qualidade daimagem reproduzida.

As caracteristicas de brancura e opacidade sdo diretamente relacionadas a alvura do papel.
Ou sgja, quanto maior a alvura, maior a brancura e menor a opacidade do papel. Ja a caracteristica
de asperezallisura esté diretamente relacionada ao brilho do papel, ou seja, quanto maior o brilho,
maior alisura e menor a aspereza do papel.

2.2. Do produto objeto da investigacéo

O produto objeto dainvestigacdo € o papel cuché leve ( LWC- light weight coated), revestido
em ambas as faces, de peso total entre 50 e 72 g/m?, em que o peso do revestimento ndo excedaa 15
g/m? por face, paraimpressdo em offset, com alvura (brightness) entre 60 e 95%, devendo ainda a
composicao fibrosa do papel -suporte ser constituida por, pelo menos, 50%, em peso, de f ibras de
madeira obtidas por processo mecanico, exportado pelos EUA, Finlandia, Suécia, Bélgica, Canada e
Alemanha. Doravante, o produto objeto da investigacdo serd designado simplesmente como papel
cuché leve.

O papel cuché leve é utilizado, principament e, para impressdo de revistas, catalogos e
material de publicidade, como encartes, folhetos, tabldides, dentre outros, e é comumente
classificado no item 4810.22.90 da Nomenclatura Comum do Mercosul (NCM/SH).

O produto objeto da investigagdo, entretanto, n&o inclui o papel cuché leve em tiras ou rolos
de largura n&o superior a 15cm ou em folhas nas quais nenhum lado exceda 360mm, quando n&o
dobradas, comumente classificado no item 4810.22.10 da NCM/SH.

Cabe ressaltar que se considerou papel -suporte o papel cuché leve sem revestimento. Esse
papel -suporte € constituido por celulose, ou sgja, fibras de madeira obtidas por processo mecanico
ou processo quimico, além de um percentual menor de outras substancias. Desse modo, para que
um determinado tipo de papel cuché leve possua uma composicdo fibrosa constituida por, pelo
menos, 50% em peso, de fibras de madeira obtidas por processo mecanico, basta que esse papel
contenha no papel -suporte uma quantidade em peso de fibras de madeira obtidas mecanicamente
igual ou superior ade fibras obtidas por processo quimico.

Cabe ressaltar ainda que qualquer produto que atenda aos requisitos mencionados nos
parégrafos anteriores encontra-se inserido no escopo da investigacéo, independentemente de sua
denominacéo pel os produtor es/exportadores ou importadores.

2.3. Do produto fabricado no Brasil

O produto fabricado no Brasil é o papel cuché leve (LWC- light weight coated), revestido
em ambas as faces, de peso total entre 50 e 72 g/m?, com peso de revestimento por face que varia
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entre 9 e 15 g/m?, paraimpressdo em offset e com alvura (brightness) entre 60 e 95%.

Assim como o produto objeto da investigagdo, as duas principais caracteristicas que
diferenciam os diferentes tipos de papel cuché leve fabricados no pais sdo: gramatur a e avura
(brightness). Além disso, esses diferentes tipos de papel se diferenciam pelas caracteristicas de
brancura (whiteness), opacidade, asperezal/lisura e brilho (gloss).

O papel cuché leve fabricado no pais possui fibras de ato rendimento obtidas po r meio do
processo de TMP (Thermo Mechanical Pulp ou pasta termo mecanica) que representam
aproximadamente 60% da composi¢ao do papel base, em torno de 30% de celulose branqueada de
madeira de coniferas e 10% de caulim utilizado como carga mineral.

O revestimento do papel cuché leve fabricado no Brasil € formado por componentes
minerais (pigmentos) e ligantes sintéticos e naturais para garantir a fixagdo dos pigmentos ao papel
base. O revestimento é composto de aproximadamente 55% de caulim, 35% de carbonat o e 10% de
ligantes naturais e sintéticos.

O papel cuché leve fabricado no Brasil é utilizado, principalmente, para impressao de
revistas, catélogos e material de publicidade, como encartes, folhetos, tabloides, dentre outros.

2.4. Dasmilaridade

O § 1° do art. 5° do Decreto n° 1.602, de 1995, dispde que o termo similar sera entendido
como produto idéntico sob todos os aspectos ao produto que se esta examinando ou, na auséncia de
tal produto, outro que, embora ndo exatamente igual sob todos os aspectos, a presente caracteristicas
muito préximas as do produto que se esta considerando.

Verificou-se, considerando as informagdes constantes do processo, que o0 produto objeto da
investigacdo e o fabricado no Brasil apresentam as mesmas caracteristicas fisicas e ap licabilidades,
destinando-se ambos aos mesmos segmentos comerciais e sendo, por i1Sso, concorrentes entre Si.

Sendo assim, considerou-se que o produto fabricado no Brasil é similar ao importado dos
EUA, Finlandia, Suécia, Bélgica, Canada e Alemanha, nos ter mos do § 1° do art. 5° do Decreto n®
1.602, de 1995.

O produto vendido no mercado interno dos EUA, Finlandia, Suécia, Bélgica, Canada e
Alemanha apresenta as mesmas caracteristicas do exportado ao Brasil, de acordo com as
informagdes obtidas ao longo do processo de investigacdo, sendo, portanto, considerados produtos
similares.

2.5. Daclassificagdo e do tratamento tarifario

O papel cuché leve em questdo é comumente classificado no item 4810.22.90 da NCM/SH.
A aliquota do Imposto de Importagéo se manteve i nalterada em 14% no periodo de outubro de 2005
a setembro de 2010. Entretanto, o produto destinado a impressdo de livros, catalogos telefonicos,
jornais e demais publicagdes periddicas de interesse geral possui imunidade tributéria, quando
importado por empresas jornalisticas, editoras ou importadoras que atuem por encomenda de
terceiros que sgjam usuarios diretos, credenciados pelas autoridades competentes brasileiras. Ou
sgja, nestes casos, ndo ha recolhimento de qualquer valor atitulo de Imposto de Importacéo.

3. Daindustria doméstica.

Definiu-se como inddstria doméstica, nos termos do art. 17 do Decreto n© 1.602, de 1995, a
linha de producéo de papel cuché leve da empresa Stora Enso Arapoti Industria de Papel SA.
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4. Da determinac&o de dumping

4.1. Daabertura

Quando do inicio dainvestigacdo, utilizou-se o periodo de janeiro a dezembro de 2009, afim
de se verificar a existéncia de indicios de dumping nas exportacGes de papel cuché leve dos EUA,
Finlandia, Suécia, Bélgica, Canada e Alemanha parao Brasil.

O valor normal para os EUA teve como base a publicacdo RISI — PPl Mercados e Pregos
com as cotagdes dos precos medios de papel cuché leve com gramatura de 60g/m?, vendido no
mercado interno dos EUA, no periodo de andlise da existéncia de indicios de dumping e alcangou o
valor de US$ 904,35/t.

O vaor normal para a Finlandia, Suécia, Bélgica e Alemanha teve como base a publicacéo
Foex Indexes Ltd. com as cotacBes dos precos medios de papel cuché leve com gramatura de
60g/m2, vendido no mercado interno da Unido Europeia, no periodo de andlise da existéncia de
indicios de dumping e alcangou o valor de US$ 956,08/t.

Os pregos constantes nas publicactes RISI e FOEX, utilizados na abertura da investigacéo,
estdo expressos na condicdo de venda delivered (entregue). conforme foi informado pela Stora Enso
na peticdo. Considerando a dimensdo continental dos EUA e da Unido Europeia, a peticionéria
entendeu como correta a comparagéo do preco na condicdo de venda delivered com o prego de
exportacdo parao Brasil expresso na condicéo de venda FOB (Free on Board), umavez que as duas
condic¢des de venda incluiriam o valor do transporte do produto até o cliente no mercado interno
estadunidense e europeu ou até o porto de embarque da mercadoria ao Brasil.

O vaor norma para o Canada teve por base os precos de exportacdo deste pais para a
Holanda, na condi¢do de venda FOB. Dessa maneira, o valor normal para o Canada alcancou US$
894,99/t

Para fins de apuracéo do preco de exportacdo dos EUA, Finlandia, Suécia, Bélgica , Canadae
Alemanha para o Brasil na abertura da investigacdo foram consideradas as respectivas vendas
efetuadas para o Brasil no periodo de investigagdo da existéncia de indicios de dumping, ou sgja, as
exportacOes realizadas de janeiro a dezembro de 2009. Os dados referentes aos precos de
exportacdo foram apurados tendo por base as estatisticas oficiais brasileiras de importagéo,
disponibilizadas na condicdo FOB pela RFB, excluindo-se as importagdes de produtos nédo
abrangidos pelo escopo da investigagdo e alcancaram: US$ 806,74/t — EUA; US$ 741,71/t -
Canadg; US$ 875,70/t — Bélgica; USS$ 822,34/t — Suécia; US$ 870,51/t — Alemanha e US$ 918,61/t
— Finlandia

As margens de dumping, absolutas e relativas, apuradas na abertura da investigacédo
alcancaram, respectivamente: US$ 97,61/t e 12,1% para os EUA, US$ 153,28/t e 20,7% para o
Canada, US$ 80,38/t e 9,2% para a Bélgica, US$ 133,74/t e 16,3% para a Suécia, US$ 85,56/t e
9,8% para a Alemanha e US$ 37,47/t e 4,1% para a Finlandia.

4.2.  Dadeterminac&o preliminar

Na determinagdo preliminar de dumping utilizou-se o periodo de outubro de 2009 a
setembro de 2010, a fim de se determinar a existéncia de dumping nas exportacfes de papel cuché
leve dos EUA, Finlandia, Suécia, Alemanha, Bélgica e Canada para o Brasil.

A apuracdo das margens de dumping teve como base as respostas a0 questionario do
produtor/exportador apresentadas pelas empresas Evergreen Packaging Inc., dos EUA; UPM-
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Kymmene Corporation, Stora Enso Oyj e Sappi Finland | Oy, da Finlandia; Norske Skog Walsum
GmbH e Stora Enso Kabel GmbH, da Alemanha; e Sappi Lanaken N.V., daBélgica.

As margens de dumping, absolutas e relativas, apuradas na determinacdo preliminar,
alcancaram, respectivamente: US$ 179,69/t e 30,1% para a Evergreen Packaging Inc., US$ 147,62 /t
e 18,5%, para a Sappi Finland | Oy, US$ 76,71/t e 9.0% para a Stora Enso Oyj, US$ 82,38/t e
10,9% para a UPM-Kymmene Corporation, US$ 29,80/t e 3,7% para a Norske Skog Walsum
GmbH, US$ 113,01/t e 11,7% para a Stora Enso Kabel GmbH e US$ 71,87/t e 8,9% para a Sappi
Lanaken N.V..

Por outro lado, como ndo houve resposta ao questionario dos produtores/exportadores da
Suécia e do Canada, ao amparo do que dispde o § 1° do art. 66 do Decreto n® 1.602, de 1995, a
margem de dumping para esses paises foi estipulada com base nos fatos disponiveis, nos termos do
§ 3° do art. 27 c/c art. 66 do Decreto n® 1.602, de 1995, tendo por base as informagdes da abertura
dainvestigacéo.

Assim, a margem de dumping para o Canada alcangou US$ 153,28/, correspondente a uma
margem relativa de dumping de 20,7%. JA a margem de dumping para a Suécia alcangou US$
133,74/t, correspondente a uma margem relativa de dumping de 16,3%.

4.3. Dadeterminacéo final

Utilizou-se o periodo de outubro de 2009 a setembro de 2010, a fim de se deter minar a
existéncia de dumping nas exportacoes de papel cuché leve dos EUA, Finlandia, Suécia, Alemanha,
Bélgica e Canada para o Brasil.

A apuracdo das margens de dumping teve como base as respostas a0 questionério dos
produtores/exportadores e os resultados das investigacdes in loco realizadas nas empresas UPM -
Kymmene Corporation e Sappi Finland | Oy, da Finlandia; Norske Skog Walsum GmbH e Stora
Enso Kabel GmbH, da Alemanha; e Sappi Lanaken N.V., da Bélgica.

A margem de dumping para a Suécia e o Canada, a0 amparo do que dispde 0 § 1° do art. 66
do Decreto n° 1.602, de 1995, foi estipulada com base nos fatos disponiveis, com base nos dados da
abertura da investigagéo.

Com relacdo aos produtores/exportadores Evergreen Packaging Inc., dos EUA e Stora Enso
Oyj, da Finlandia, as margens de dumping foram calculadas com base nos fatos disponiveis, uma
VezZ que essas empresas ndo autorizaram arealizagdo d asinvestigagoes in loco.

A seguir sdo apresentados os respectivos célculos do valor normal, do prego de exportag &o e
da margem de dumping, para cada um dos produtores/exportadores.

4.3.1. DosEUA
4.3.1.1. Da Evergreen Packaging Inc.
4.3.1.1.1. Do valor normal

Para a construgdo do valor normal, foi utilizado o custo de producéo anual gustado por
tonelada reportado pela empresa, a partir das informagdes prestadas no Anexo D. A margem de
lucro aplicada foi obtida da demonstragéo de resultado do exercicio do Grupo Evergreen Packaging,
referente a 31 de dezembro de 2010, tendo sido calculada dividindo -se 0 montante de lucro com as
atividades operacionais pelo montante da receita liqguida. ~Como resultado, o valor normal
construido alcangou US$ 1.071,23/t. (mil e setenta e um ddlares estadunidenses e vinte e trés
centavos por tonelada).
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4.3.1.1.2. Do prego de exportagdo

O preco de exportacdo foi apurado com base em dados fornecidos pela Evergreen, relativos
aos precos efetivos de venda de papel cuché ao mercado brasileiro .

A partir dos valores reportados no anexo C do questionério do produtor/exportador, foram
deduzidos montantes referentes ao desconto por pagamento antecipado, despesa direta de vendas
incorrida no pais de fabricag8o, outras despesas diretas de vendas, custo financeiro e despesa de
manutencdo de estoques no pais de fabricacao.

No que se refere ao custo financeiro, considerou-se 365 dias por ano e uma taxa de juros de
curto prazo, tendo deduzido do preco unitario bruto os descontos por pagamento antecipado, outros
descontos e as comissoes.

Assim, o preco de exportacdo médio ponderado atingiu US$ 597,47/t ( quinhentos e noventa
e sete ddlares estadunidenses e quarenta e sete centavos por tonelada).

4.3.1.1.3 - Damargem de dumping

A margem de dumping da Evergreen Packaging Inc. foi calculada comparando-se o valor
normal construido com o preco de exportacdo médio ponderado, considerando as caracteristicas de
gramatura e de alvura do produto. A margem de dumping absoluta alcancou US$ 473,76/t
(quatrocentos e setenta e trés dolares estadunidenses e setenta e seis centavos por tonelada). Ja a
margem relativa de dumping alcangou 79,3%.

4.3.2 - DaFinlandia
4.3.2.1 - Da Sappi Finland | Oy.
4.3.2.1.1 - Do vaor normal

Para fins de apuracdo do valor normal da Sappi Finland foram consideradas, em um primeiro
momento, as vendas do produto similar, realizadas no mercado interno finlandés, no periodo de
outubro de 2009 a setembro de 2010, apresentadas em resposta ao questioné&rio e as cartas de
deficiéncia, consoante o disposto no art. 5° do Decreto n® 1.602, de 1995.

Como resultado da investigagcdo in loco realizada na Sappi Finland, constatou-se que as
informagdes referentes as vendas domésticas haviam sido adequadamente reportadas, tendo sido
submetida para andlise a totalidade de vendas de papel cuché leve para o mercado de comparacéo
no periodo de investigacéo.

Inicialmente, cabe destacar que a empresa ndo incluiu, na relagdo de vendas apresentada no
Anexo B, os volumes relativos a amostras-grétis, testes e transagdes de produtos defeituosos, abaixo
do padréo de qualidade adotado pela Sappi. Ademais, foram desconsiderado s também, com vistas a
apuragdo do valor normal, cancelamentos e devolugdes, os quais foram apresentados pela empresa
em uma relacdo separada.

Com vistas ao cdculo do valor normal da Sappi Finland, foram consideradas as correcoes
apresentadas pela empresa, voluntariamente, ao inicio dainvestigagdo in loco, bem como os gjustes
julgados necess&rios com base nas informagbes coletadas durante a investigacdo. Foram
desconsideradas, da base de dados fornecida pela Sappi Finland, as vendas referentes aos tipos de
produtos que n&o se engquadravam no escopo da investigaco.

Tendo em vista as constatagdes decorrentes da realizagdo da investigacdo in loco, foram
realizados gjustes relativos ao custo total reportado pela Sappi Finland. Tais gjustes referem -se a
trés componentes do custo de producdo: o custo varidvel e seus subitens, consumo de madeira e
consumo de eletricidade.
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Levando-se em consideragdo 0 somatério de agjustes aplicados sobre o custo reportado
(22,2%), do total de transagdes envolvendo o produto simi lar realizadas pela Sappi Finland no
mercado finlandés, constatou-se, com base em uma andlise por cédigo de produto, que 99,0% do
volume de vendas foi realizado a precos abaixo do custo unitario (computados 0s custos unitarios
de producdo do produto similar, fixos e variaveis, incluindo os custos de embalagem, mais as
despesas operacionais, com excegdo das despesas de venda) referente ao més de venda. De acordo
com o disposto na alinea “b” do § 2° do art. 6° do Decreto n® 1.602, de 1995, considerou-se que as
vendas abaixo do custo unitério foram realizadas em quantidades substanciais, uma vez que
superaram 20% do volume vendido nas transaces consideradas para a determinacéo do valor
normal. Além disso, nos termos da alinea “a” do referido paragrafo, cabe re ssaltar que houve
vendas nessas condi¢des durante periodo dilatado, tendo em conta que a andlise se referiu aos 12
meses de investigacdo. Logo, tais vendas poderiam ser desconsideradas para determinacéo do valor
normal da Sappi Finland.

Em cumprimento ao disposto na alinea “c” do § 2° c/c § 3° do art. 6° do Decreto n° 1.602, de
1995, apurou-se, entdo, se 0s precos referentes as vendas identificadas como abaixo do custo
superariam, no momento da venda, o custo unitario médio ponderado obtido no periodo da
investigacdo. Foi considerado que o periodo de doze meses configurar-se-ia razoavel, pois
possibilitaria eliminar os efeitos de eventuais sazonalidades na producdo ou no consumo do
produto. No entanto, constatou-se que ndo houve reincorporacdo de vendas decorrentes da
realizac8o dessa comparagao.

Logo, o volume referente a 99,0% do total de vendas foi considerado como referente a
operagOes mercantis anormais e desprezado na determinagdo do valor normal, pois tais vendas
foram realizadas a pregos que ndo permitiriam cobrir todos os custos dentro de um periodo
razoavel, conforme disposto na alinea “c” do § 2° art. 6° do Decreto n° 1.602, de 1995.

Em conformidade com o § 3° do art. 5° do Decreto n® 1.602, de 1995, o volume de vendas do
produto similar destinado ao consumo do mercado interno da Finlandia referente a operacoes
mercantis normais, equivalente a 1,0% do total , foi considerado como em quantidade insuficiente
para a determinagdo do valor normal, uma vez que constituia menos de cinco por cento das venda s
do produto em quest&o ao Brasil.

Com vistas a apuracdo do valor normal ex fabrica, o qual foi utilizado para realizagdo das
comparagdes com 0 custo descritas anteriormente, convém esclarecer que foram deduzidos dos
valores obtidos com as vendas do produt o similar no mercado de comparacao, liquidos de impostos,
0s montantes referentes a descontos, abatimentos, frete interno, despesas indiretas de vendas, custo
financeiro e custo de manutencdo de estogue. Além disso, foram levados em considerac&o os gjustes
de cobranca reportados pela empresa, relativos a ateracbes nos valores das transacfes realizadas
por meio de notas de crédito e de débito. Dado que o custo de embalagem esta incluido no custo
total reportado no Anexo D da resposta ao questiondrio, este n&o foi deduzido para fins de

comparagao.
Dentre essas deduces, destaca-se que os abatimentos e as despesas indiretas de venda foram
objeto de retificacdo por parte da empresa no momento inicial dainvestigagdo in loco.

Quanto aos descontos reportados, segundo a empresa, eles corresponderiam a um percentual
previsto em determinadas condi¢des de pagamento e aplicado nos casos em que o cliente cumpre
com o acordado. Constatou-se que, das nove faturas domésticas selecionadas para verificacao,
dentre as quais sete eram relativas a vendas e duas eram notas de crédito, houve duas faturas em que
ndo restou comprovada a concessao efetiva dos descontos na ocasido do pagamento. Dessa forma,
foi redizado um guste de -33,1% nas demais transagbes ndo selecionadas para verificagéo,
referente a diferenca, ponderada pela quantidade transacionada, entre o total de desconto
comprovado e o total de desconto reportado nas faturas de venda sel ecionadas.
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A taxa de juros de curto prazo utilizada pela empresa no célculo dos custo s financeiro e de
manuten¢do de estoques ndo foi aceita em virtude de ndo incluir parcela relativa a spread. Desse
modo, com base nos fatos disponiveis, de acordo com o previsto no § 3° do art. 27 c/c art. 66 do
Decreto n® 1.602, de 1995, os referidos custos foram corrigidos, empregando a taxa de juros
fornecida por outra empresa europeia produtora de papel cuché.

Tendo em vista que o volume de vendas do produto similar referente a operagdes mercantis
normais foi considerado como em quantidade insuficiente para a determinacdo do valor normal, em
conformidade com o inciso Il do art. 6° do Decreto n® 1.602, de 1995, o valor normal foi apurado
com base no valor construido no pais de origem, como tal considerado o custo de produgdo no pais
acrescido de razoavel montante atitulo de custos administrativos e da margem de lucro. Com vistas
a possihilitar a comparabilidade entre o valor normal construido e o prego de exportagcdo ex fabrica
da Sappi Finland, ndo foram incluidos os montantes relativos as despesas de com ercializagao.

Assim, foi utilizado o custo total unitério mensal por codigo de produto, o qual incluia o
custo de producdo e as despesas gerais, administrativas, operacionais e financeiras, conforme
reportado pela Sappi Finland no Anexo D da resposta ao qu estionéario. Na medida em que tal custo
incluia as despesas de embalagem, e dado o fato de a Sappi Finland ter reportado informagdes sobre
despesas de embalagem referentes a periodo diferente do investigado no Anexo B do questionario,
foi deduzido o custo de embalagem unitério, em euros, reportado por outra empresa finlandesa
participante da investigagdo em epigrafe em suas vendas ao mercado interno. Ressalta -se que 0
codigo de produto da Sappi é composto por sua gramatura e pelas siglas MC -R (bobinas de papel) e
MC-S (folhas). No caso da Sappi Finland, houve somente vendas de produtos em bobinas, tanto no
mercado interno como nas exportagdes para o Brasil.

Os valores encontrados foram entéo convertidos de euros para dolares estadunidenses com
base namédia mensal das taxas de cdmbio diarias do periodo de investigagéo, fornecidas pela Sappi
e objeto de verificacdo por ocasido da investigacdo inloco. Ademais, foi aplicado o gjuste de 22,2%
sobre o custo, conforme explicado anteriormente, e adicionado percentual relativo a margem de
lucro do grupo Sappi, a qual foi calculada com base na relagdo entre lucro operacional e vendas
liquidas retiradas do demonstrativo financeiro da Sappi Limited.

Por fim, julgou-se razoavel o pleito apresentado pela Sappi Finland durante ainvestigacdo in
loco, segundo o qual a variagdo cambial entre o euro e o délar estadunidense durante o periodo de
investigac&o afetaria a justa comparagdo entre o valor normal e o prego de exportagdo. Em face da
forte concentracdo de exportagGes da Sappi Finland para o0 mercado brasileiro durante a segunda
metade do periodo de investigac&o, quando ocorreu uma depreciacéo acentuada do euro em relacéo
ao dolar, haveria uma diminuicdo do preco de exportacdo em ddlares ainda que os precos se
mantivessem constantes em euros durante o periodo de investigacdo. Como medida para contornar
esse efeito, calcul ou-se tanto o valor normal construido como o prego de exportacdo ex fabrica em
bases mensais.

Consoante 0 exposto, o valor normal médio ponderado calculado alcancou US$ 1.040,16/t
(mil e quarenta délares estadunidenses e dezessei s centavos por tonelada).

4.3.2.1.2 — Do prego de exportagéo

O preco de exportacdo da Sappi Finland foi apurado com base nos dados fornecidos pela
empresa, relativos aos precos efetivos de venda de papel cuché ao mercado brasileiro, de acordo
com o contido no caput do art. 8° do Decreto n® 1.602, de 1995, no periodo de outubro de 2009 a
setembro de 2010.

Em conformidade com o indicado no célculo do valor normal, foram desconsideradas, da
base de dados fornecida pela Sappi Finland, as vendas referentes aos tipos de produtos que néo se
enquadram no escopo definido da investigacdo. Diferentemente das vendas destinadas ao mercado
interno finlandés, nas exportagdes para o0 Brasil ndo foram re portados descontos, abatimentos ou
ajustes de cobranca, bem como transagdes de produtos fora do curso normal de negécios.



Fls 13 da Resolugdo CAMEX n° 25, de 19/04/2012

Como resultado da investigagéo in loco, os dados relativos as exportactes da Sappi Finland
de papel cuché leve durante o periodo de investigagdo foram considerados vaidos. As pequenas
correcOes apresentadas pela empresa foram consideradas apropriadas e, com vistas ao calculo do
preco de exportacdo médio ponderado, foram redizados gjustes resultantes das conclusbes
alcangadas com base nos dados verificados na ocasi &o.

Com vistas a apuracdo do prego de exportacdo ex fabrica, foram deduzidos, dos valores
obtidos com as vendas do produto investigado no mercado brasileiro, os montantes referentes a
frete interno da unidade de produc&o ao por to, frete internacional (que inclui as demais despesas de
exportacdo), seguro internacional, despesas indiretas de venda, custo de embalagem, custo
financeiro e custo de manutencdo de estoque, além das taxas relativas as transferéncias bancérias, as
guais ndo foram reportadas pela empresa em resposta ao questionario.

No que se refere aos canais de distribuicdo, a empresa informou que a totalidade de seus
clientes no mercado brasileiro era congtituida por usu&ios finais (indistria de
transformacéo/processadores) ndo relacionados.

A seguir, estdo indicados os gustes efetuados com a finalidade de apuragéo do prego de
exportacdo da Sappi Finland.

Quanto as despesas indiretas de venda, a empresa alegou gue €las seriam incorridas pela
empresa Sappi Trading. Confirmou-se que essa empresa concentrou todas as atividades relativas as
exportacOes da Sappi Finland para o Brasil no periodo de investigacdo. Com vistas a aferir essa
despesa, a Sappi Finland obteve o montante de comissdes pago a Sappi Trading, do qual de duziu
uma margem de lucro para o periodo sob investigacéo. Dessa forma, conforme descrito no Relatério
de Investigac&o in loco, a Sappi considerou que o restante seria utilizado para cobrir as despesas de
SG&A referentes as exportagdes, e aplicou percentual resultante sobre os pregos unitarios para
calcular as despesas indiretas de venda.

Tendo em vista a imprecisdo da metodologia apresentada, foi solicitado que a empresa
fornecesse o demonstrativo financeiro da Sappi Trading para que fosse possivel calcular,
exatamente, as despesas operacionais daguela empresa em suas operaces de exportacdo. Nesse
sentido, a empresa disponibilizou as fontes requisitadas e forneceu novo célculo, tendo por base o
rateio da despesa total incorrida pela quantidade total comerc ializada pela Sappi Trading durante o
periodo de investigacdo. Dessa forma, obteve-se um novo valor unitério relativo a despesas
indiretas de venda.

Com relacdo ao custo financeiro e ao custo de manutencéo de estoques, dado que ndo havia
tomado empréstimos externos durante o periodo de investigacdo, a empresa havia utilizado taxas de
juros diferentes para 0 mercado interno e para as exportagfes, com base na alegacéo de que suas
vendas a0 mercado interno foram realizadas em euros, ao passo que suas exportag des foram
realizadas em ddlares estadunidenses. Além disso, constatou -se que ambas as taxas utilizadas néo
continham parcela relativa a spread bancério. Julgou-se ser apropriado utilizar, para ambos os
mercados, a mesma taxa de juros para empréstimo de cur to prazo obtida por meio de informacdes
fornecidas por outra parte interessada nesta investigagao.

Quanto a0 custo de embalagem, uma vez constatado que a empresa havia reportado
informagdes referentes a periodo diferente do investigado no Anexo C do questi onéario, foi aplicado
0 custo unitario reportado pela mesma empresa finlandesa participante da investigacéo utilizada no
célculo do valor normal, mas referente ao custo incorrido nas exportacfes parao Brasil.

Ademais, foram deduzidas, do preco de exportacd o, as tarifas bancarias cobradas sobre as
transferéncias realizadas. Essas despesas, verificadas em quatro das seis faturas de exportagdo
selecionadas e ndo reportadas pela empresa, foram cobradas como um valor fixo por cada
transferéncia redizada, independentemente do valor transferido. Constatou-se que certas
transferéncias envolveram pagamentos relativos a mais de uma fatura. Para as faturas selecionadas,
foram deduzidos os val ores equival entes a despesa unitaria (obtida pela divisdo da despesa bancéria
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pelo total transferido) multiplicada pelo valor total da fatura. Como forma de alocagdo dessa
despesa para as demais faturas reportadas no Anexo C, foi aplicado percentual sobre os pregos
unitarios brutos das faturas de exportagdo, obtido com base na médi a ponderada dessas despesas
pelo valor das faturas selecionadas.

Para fins de justa comparacdo com o valor normal construido, as exportacdes do produto
investigado para o Brasil foram classificadas de acordo com a gramatura e a avura. Houve
exportagdes para 0 Brasil dos tipos de gramatura, as quais corresponderam, respectivamente, as
alvuras. Logo, concluiu-se que para cada gramatura correspondeu apenas uma alvura.

Ademais, dada a forte concentracdo de exportagdes para o Brasil na segunda metade do
periodo de investigacdo, para fins de neutralizagdo dos efeitos da variagdo cambial na comparacdo
entre 0 preco de exportagcdo e o valor normal, as informagdes relativas ao preco de exportacéo ex
fabrica foram consolidadas de forma mensal. A conversdo dos valores em euros para dolares
estadunidenses levou em consideracdo a taxa de cambio diéria fornecida pela Sappi e verificada por
ocasido dainvestigagdo in loco.

Dessa forma, alcangou-se o prego médio ponderado de exportagdo da Sappi Finland para o
Brasil de US$ 760,49/t (setecentos e sessenta ddlares estaduni denses e quarenta e nove centavos por
tonelada).

4.3.2.1.3 - Damargem de dumping

Para a afericdo da margem de dumping, levou -se em consideracéo o valor normal construido
da Sappi Finland, em conformidade com o inciso Il do art. 6° do Decreto n° 1.602, de 1995, e o
preco de exportagdo ponderado ex fabrica. Tendo em vista o pleito devidamente justificado da
Sappi Finland quanto ao efeito conjunto da concentracdo de exportacBes na segunda metade do
periodo de investigacdo e a desvalorizagdo euro em relagdo ao dblar estadunidense no mesmo
periodo, decidiu-se por calcular tanto o valor normal como o preco de exportacdo em bases mensais
parafins de justa comparacdo. Ademais, conforme informado anteriormente, a an dise foi realizada
levando-se em consideracdo as variagdes na avura e na gramatura do produto, caracteristicas que
afetariam a comparabilidade de precos. A margem de dumping absoluta alcangou US$ 279,66/t
(Duzentos e setenta e nove dolares estadunidenses e sessenta e seis centavos por tonelada). A
margem de dumping relativa, por suavez, alcangou 36,8%.

4.3.2.2 - Da Stora Enso Oy
4,3.2.2.1 - Do vaor norma

Considerando que a Stora Enso Oyj ndo concedeu tempestivamente anuéncia para a
realizacdo da investigacdo in loco, ndo foi possivel verificar a totalidade e a acurécia das
informag0es reportadas pela empresa.

Assim, a apuragdo do valor norma da empresa teve como base os fatos disponiveis,
conforme dispGe o § 3° do art. 27 c/c art. 66 do Decreto n® 1.602, de 1995, sendo utilizados os
valores fornecidos pelas empresas finlandesas referentes a custos de producdo, despesas
operacionais e margem de lucro.

Primeiramente, foram determinados os custos médios de madeira, celulose quimica e
eletricidade no periodo investigado, com base nos consumos unitarios e nos pregos de mercado na
Finlandia. A esses custos, foram adicionados gastos referentes a méo de obra direta e depreciacédo, a
partir de valores mensais fornecidos pel as empresas finlandesas.

Para os demai s custos de producdo e para as despesas operacionais, foi apurado um valor
total, tendo em vista os diferentes critérios de alocacéo de gastos adotados pelas empresas.
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Por fim, foi acrescentada margem de lucro, com base em demonstragfes financeiras de
empresas finlandesas, apurando-se, assim, o valor normal de US$ 1.221,77/t (mil e duzentos e vinte
e um dolares estadunidenses e setenta e sete centavos por tonelada).

4.3.2.2.2 — Do preco de exportagéo

Pelas mesmas razfes ja expostas no item anterior, 0 preco de exportagdo da empresa foi
apurado com base nos fatos disponiveis, conforme o previsto no § 3° do art. 27 c/c art. 66 do
Decreto N2 1.602, de 1995.

Desse modo, o preco de exportacdo foi calculado a partir das estatisticas oficiais brasileiras,
sendo apurado inicialmente o pregco médio CIF das operacfes de importacéo no periodo investigado
em que constava como fabricante a Stora Enso Oyjj.

Com vistas a justa comparagdo com o valor normal, foi deduzido do preco CIF montante
referente ao total dos custos de transporte e despesas comerciais, apurado com base em valores
mensais fornecidos por empresas finlandesas.

Por fim, foram deduzidos os custos de oportunidade, aocados no campo despesas
financeiras do Anexo C do questionario, bem como os custos com manuteng do de estoques, ambos
calculados com base nos valores médios do periodo investigado reportados por empresas
finlandesas, apurando-se, assim, o prego de exportacdo de US$ 824,72/t (oitocentos e vinte e quatro
dolares estadunidenses e setenta e dois centavos por tonelada).

4.3.2.2.3 - Damargem de dumping

A margem de dumping absoluta da Stora Enso Oyj alcancou US$ 397,05/t (trezentos e
noventa e sete délares estadunidenses e cinco centavos). Jaa margem de dumping relativa alcancou
48,1%.

4.3.2.3 - Da UPM-Kymmene Corporation
4.3.2.3.1 - Do vaor normal

Por ocasido da verificacdo in loco realizada na UPM -Kymmene Corporation, constatou-se
gue a empresa ndo reportara a totalidade das vendas do produto similar no mercado finlandés.
Verificou-se ainda que os custos de producdo apresentados pela empresa foram apurados com base
no custo padrdo, considerando-se somente a gramatura mais produzida para cada tipo de produto,
sendo que, para determinado tipo, os custos foram calculados com base em gramatura fora do
escopo da investigacao.

Sendo assim, o valor normal foi construido com base na melhor informag&o disponivel,
conforme o previsto no § 3° do art. 27 c/c art. 66 do Decreto n® 1.602, de 1995, sendo utilizados
valores relativos a custos, despesas operacionais e margem de lucro, fornecidos pelas empresas
finlandesas.

Primeiramente, foram determinados os custos médios de madeira, celulose quimica e
eletricidade no periodo investigado, com base nos consumos unitérios e nos pregos de mercado na
Finlandia. A esses custos, foram adicionados gastos referentes a méo de obra direta e depreciacdo, a
partir de valores mensais fornecidos pel as empresas finlandesas.

Para os demais custos de producéo e para as despesas operacionais, foi apurado um valor
total, tendo em vista os diferentes critérios de alocacéo de gastos adotados pelas empresas.

Por fim, foi acrescentada margem de lucro, com base em demonstracfes financeiras de
empresas finlandesas, apurando-se, assim, o valor normal de US$ 1.221,77/t (mil e duzentos e vinte
e um ddlares estadunidenses e setenta e sete centavos por tonelada).
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4.3.2.3.2 — Do prego de exportacéo

Da mesma forma que para 0 mercado interno, também foi constatado que a empresa néo
reportara a totalidade de suas exportages para o Brasil. Assim, com base n a melhor informacéo
disponivel, conforme o previsto no § 3° do art. 27 c/c art. 66 do Decreto n® 1.602, de 1995, o preco
de exportagdo foi apurado a partir das estatisticas oficiais brasileiras, sendo calculado inicialmente o
preco médio CIF das operacBes de importacdo no periodo investigado, em que constava como
fabricante a UPM Kymmene Rauma ou a UPM Kymmene Seven Seas Ltd.

Com vistas a justa comparagdo com o valor normal, foi deduzido do preco CIF montante
referente ao total dos custos de transporte e despesas comerciais, apurado com base em valores
mensai s fornecidos por empresas finlandesas.

Por fim, foram deduzidos os custos de oportunidade, alocados no campo despesas
financeiras do Anexo C do questionario, bem como os custos com manutencdo de estoques , ambos
calculados com base nos valores médios do periodo investigado reportados por empresas
finlandesas, apurando-se, assim, preco de exportagdo de US$ 626,48/t (seiscentos e vinte e seis
ddlares estaduni denses e quarenta e oito centavos por tonelada).

4.3.2.3.3 - Damargem de dumping

A margem de dumping absoluta da UPM-Kymmene Corporation alcangou US$ 595,29
(quinhentos e noventa e cinco ddlares estadunidenses e vinte e nove centavos). Ja a margem de
dumping relativa alcangou 95,0%.

4.3.3 - DaAlemanha
4.3.3.1 - DaNorske Skog Walsum GmbH
4.3.3.1.1 - Do vaor normal

O valor normal foi apurado com base nos dados fornecidos pela Norske Skog Walsum
GmbH, relativos aos pregos efetivamente praticados na venda do produtor similar destinado a
consumo interno no mercado alem&o, consoante o disposto no art. 5° do Decreto n® 1.602, de 1995.

No céculo, ndo foram considerados os volumes que a empresa enviara gratuitamente as
empresas. Ademais, foram também desconsideradas as faturas de devolucles e as respectivas
faturas de venda que foram efetivamente vinculadas pela empresa, além das 3 faturas de devolugdo
para as quais a Norske ndo conseguiu vincular as faturas de venda. 1sto ocorreu, segundo a empresa,
nos casos em que os clientes insolventes ja haviam comegado a utilizar o produto e ndo seria
possivel reaver atotalidade do produto vendido.

Por fim, foram também excluidas da base de dados do anexo B as faturas referentes ao
produto cuja gramatura excedeu 72 g/m?, estabelecida como limite maximo do escopo da
investigacao.

Em seguida, verificou-se que determinada quantidade de papel cuché leve foi vendida no
mercado interno alemao a precos abaixo do custo unitario mensal de cada cédigo de produto, o que
representou 87,8% do volume total de vendas no periodo de inv estigacdo de dumping. Assim, de
acordo com a alinea “b” do § 2° art. 6° do Decreto n® 1.602, de 1995, o volume de vendas abaixo do
custo unitério superou os 20% do volume vendido nas transages consideradas para a determinacéo
do valor normal, o que, nos termos da alinea supracitada, caracteriza-o como em quantidades
substanciais.

Ademais, constatou-se que houve vendas nessas condigbes durante todo o periodo da
investigagcdo, ou seja, em um periodo de 12 meses, caracterizando as vendas como tendo sido
realizadas ao longo de um periodo dilatado, nos termos da alinea “a” do § 2° art. 6° do Decreto n®
1.602, de 1995.
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Posteriormente, apurou-se que, do volume total de vendas abaixo do custo, 4,4% superaram,
no momento da venda, o custo unitario médio por cédigo de produto obtido no periodo da
investigacdo, considerado, para efeitos da alinea “c” do § 2° art. 6° do Decreto n°® 1.602, de 1995,
como periodo razoavel e anula eventuais efeitos da sazonalidade. Essas vendas, portanto, foram
consideradas na determinagdo do valor normal.

O volume restante foi considerado como tendo sido vendido a precos que ndo permitiram
cobrir todos os custos dentro de um periodo razoavel, conforme disposto na alinea “c” do § 2° art.
6° do Decreto n® 1.602, de 1995. Por outro lado, determinado volume de venda foi anaisado com
vistas a determinacdo do valor normal.

Em atencdo ao § 3° do art. 5° do Decreto n® 1.602, de 1995, esse volume de vendas do
produto similar destinado ao consumo do mercado interno da Alemanha foi considerado , em
principio, como em quantidade suficiente para a determinacdo do valor normal, uma vez que
constituiu mais de cinco por cento das vendas do produto em questéo ao Brasil.

Isso ndo obstante, de modo a efetuar comparagao justa entre o preco de exportagdo eo valor
normal e em cumprimento ao disposto no § 1° do art. 9° do Decreto n° 1.602, de 1995, detectaram-
se diferencas entre as categorias de clientes que teriam afetado a comparacdo de precos. Em que
pese a alegacdo da empresa de que revendedores locais seriam tratados como clientes finais,
considerou-se haver diferencas substanciais entre o preco de venda para uma e para outra categoria
de cliente, o que ficou evidenciado pelo fato de ndo restarem vendas a distribuidores nas operagctes
mercantis normais destinadas ao mercado interno alem&o. Por outro lado, cumpre notar que todas as
exportagdes ao mercado brasi leiro foram realizadas por meio de distribuidores.

Dessa forma, consoante o inciso Il do art. 6° do Decreto n® 1.602, de 1995, apurou-se o valor
normal com base no valor construido no pais de origem, como tal considerado o custo de produgéo
no pais acrescido de razodvel montante a titulo de custos administrativos e de comercializagéo,
além da margem de lucro.

Diante disso, foi utilizado o custo de producdo total médio por cédigo de produto,
convertidos em ddlares estadunidenses pela taxa de cdmbio média do periodo de investigacdo,
reportado pela empresa em resposta ao anexo D, o qual incluia o custo de fabricac8o e as despesas
gerais, administrativas, operacionais e financeiras.

Cumpre informar que, em decorréncia da investigagdo in loco, foi realizado guste nas
despesas financeiras. Naguela ocasiéo, foi verificado que o valor utilizado para rateio no ano de
2009, reportado no anexo D, provinha do somatério de determinado subgrupo, ao passo que em
2010 o valor provinha de uma Unica conta d e determinado subgrupo. Assim, gustou-se o valor de
2010 para que a despesa financeira unitéria refletisse o somatério do subgrupo do ano, de forma
anaoga ao que forarealizado em 2009.

Com o propdsito de acrescentar a margem de lucro, analisaram-se 0s precos unitarios brutos
de venda das operagdes mercantis normais no mercado aleméo, dos quais se deduziu os montantes
referentes a descontos, a despesas diretas de vendas e a d espesas indiretas de vendas.

Quanto aos descontos, a empresa reportou dois tipos. i) desconto por pagamento anteci pado;
e ii) desconto pertinente a quantidade. Ademais, a NS Walsum distingu iu 0 desconto pertinente a
guantidade entre descontos diretos (incl uidos na fatura) e descontos indiretos (pagos ao cliente,
mediante aquisi¢ao de uma quantidade minima).

No que se refere as despesas diretas de vendas, a NS Walsum reportou valores para o frete
interno e para as comissdes. Quanto ao frete, a empresa inform ou que foi apurado um custo-padréo
gue incluiu todos os custos relacionados ao frete, movimentacdo nos armazéns, desalfandegamento
e custo de armazenamento para 0 embarque. Ainda, afirmou distingu ir esse valor em: i) frete de
entrega para o cliente; e ii) frete de entrega para 0 armazém. Na resposta ao anexo B, entretanto,
aparentemente foi apresentado apenas um valor consolidado no campo referente ao frete interno da
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unidade de producéo/locais de armazenagem para o cliente. Tendo em conta ainvestigagdo in loco,
considerou-se valido o custo-padréo utilizado e reportado pela empresa.

No caso das comissdes, foi observado durante a investigacdo in loco que a porcentagem
incidente nas vendas para a Alemanha deve ser calculada sobre o valor liquido da fatura, co nforme
disposto no contrato de agenciamento comercia. O valor reportado, entretanto, refletia a taxa
aplicada ao valor bruto da fatura. Logo, foi realizado um gjuste para que o valor da comissdo
representasse a porcentagem estipulada em contrato aplicado ao valor liquido da venda.

Em seguida, calculou-se o prego médio por tipo de produto para o periodo de investigacéo,
do qual subtraiu o custo de producéo total médio por codigo de produto informado no anexo D. A
razéo, em termos percentuais, entre a difer enca restante e o preco médio ponderado resultou na
margem de lucro.

Foi utilizada a margem de lucro obtida pela empresa com as vendas do produto similar mais
representativo nas operagdes mercantis normais. Essa margem de lucro foi entéo aplicada ao custo
de producdo médio total por codigo de produto para o periodo de investigacdo. Como resultado, 0
valor normal médio ponderado pelo volume exportado apurado alcangou US$ 845,79/t (oitocentos e
quarenta e cinco dolares estadunidenses e setenta e nove centavos por tonelada).

4.3.3.1.2 — Do preco de exportacéo

O preco de exportacdo foi apurado com base nos dados fornecidos pela Norske Skog
Walsum GmbH, relativos aos pregos efetivos de venda de papel cuché leve ao mercado brasileiro,
de acordo com o contido art. 8° do Decreto n® 1.602, de 1995.

Ressalte-se que, a exemplo do que ocorrera com o célculo do valor normal, excluiu -se do
anexo C as vendas ao Brasil do produto cuja gramatura excedia o limite maximo estabelecido no
escopo dainvestigagéo.

Com relacdo aos valores reportados pela NS Walsum no anexo C do question&rio do
produtor/exportador, foram analisados os precos unitarios brutos de venda ao Brasil, dos quais se
deduziu os montantes referentes as despesas diretas de venda, despesas indiretas de vendas
incorridas no pais de fabricacdo, custo financeiro, custo de manutencdo de estoques no pais de
fabricacdo e taxas bancérias.

Quanto as despesas diretas de venda, a empresa, da mesma forma que no anexo B, utilizou o
custo-padréo para reportar todos os custos relacionados ao frete, movimentacdo nos armazéns,
desalfandegamento e custo de armazenamento para o embarque. O valor correspondente a esse
custo-padréo foi alocado no campo destinado ao frete internacional.

Registre-se que, diferentemente das comissdes repo rtadas no anexo B, 0 montante no anexo
C deve ser calculado sobre o valor bruto da fatura, de acordo com o disposto no contrato de
agenciamento comercial, ndo tendo sido realizado qualquer gjuste, portanto.

No gue tange a data de recebimento do pagamento, como houve divergéncia em 4 das 5
faturas verificadas durante a investigagdo in loco, e tendo em vista que a data de pagamento da
tnica fatura que conferiu com a data reportada superou o periodo constante da condi¢do de
pagamento, realizou-se o seguinte gjuste: i) considerando a data de pagamento reportada, nos casos
em que o periodo entre a data de embarque e a data de pagamento superou o periodo da condi¢éo de
venda; ou ii) considerando o periodo constante da condic&o de venda, nos casos em que o0 periodo
entre a data de embarque e a data de pagamento foi inferior ao periodo da condicéo de venda.

O prazo médio de permanéncia da mercadoria em estoque e as taxas de juros foram
consideradas validas quando da investigacdo in loco, motivo pelo qua utilizou-se o custo de
manutencao de estoques informado pela empresa.
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Cumpre salientar que, por ocasido dainvestigagéo in loco, foi verificado um valor referente a
taxas bancérias diretamente relacionado com o pagamento da fatura comercial, o qual ndo havia
sido reportado no anexo C. Assim, deduziu-se este valor para a aferi¢do do prego de exportagéo.

O preco de exportacdo médio ponderado pelo codigo de produto atingiu US$ 799,84/t
(setecentos e noventa e nove ddlares estaduni denses e oitenta e quatro centavos por ton elada).

4.3.3.1.3 - Damargem de dumping

A metodologia para o caculo das margens de dumping considerou as quantidades e os
precos de exportagdo médios, considerando as caracteristicas de gramatura e de alvura do produto . e
o valor normal construido dos produtos similares com as mesmas caracteristicas. Assim, a margem
de dumping absoluta da Norske Skog Walsum GmbH alcancou US$ 45,94/t (quarenta e cinco
ddlares estadunidenses e noventa e quatro centavos por tonelada). JA a margem de dumping relativa
alcancou 5,7%.

4.3.3.2 — Da Stora Enso Kabel GmbH
4.3.3.2.1 - Do vaor normal

O vaor normal foi apurado com base nos dados fornecidos pela Stora Enso Kabel, relativos
aos pregos efetivamente praticados na venda do produtor similar destinado a consumo interno no
mercado alemé&o, consoante o disposto no art. 5° do Decreto n° 1.602, de 1995.

Em virtude da verificagdo in loco, foram realizados alguns agjustes da base de dados de
vendas do produto similar no mercado aleméo. A primeira delas foi a reintrodugdo dos clien tes ndo
alemaes na base de célculo para o valor normal, pois a empresa comprovou que as entregas eram
realizadas e provavelmente consumidas na Alemanha ja que as entregas sdo feitas a graficas,
embora o cliente, que receberd o produto final, esteja em outr o pais.

A segunda alteracéo refere-se aos abatimentos. Foi constatado que o preco bruto apresentado
no anexo B era na verdade o prego liquido, j& deduzidos os abatimentos. Foi eliminada essa
deducdo de seu calculo afim de evitar dupla contagem.

No que se refere ao desconto para pagamento antecipado, foi explicado durante a verificagéo
gue os dados do anexo B haviam sido retirados de um sistema gerencial, que para fins de apuracéo
da lucratividade de cada venda considera que todas se beneficiaram do descont o, sendo que néo foi
informada a data de pagamento de cada venda. A andlise das notas selecionadas indicou que em 5
das 11 notas de vendas, o pagamento foi posterior a data limite. No conjunto das 11 notas, o efetivo
valor dos descontos por pagamento antecipado foi 23,6% menor que o apresentado no anexo B.
Sendo assim, o desconto de todas as notas foi gustado em -23,6%.

Quanto ao frete interno, a empresa havia informado em sua resposta ao questionario, um
custo standard para cada venda. Durante o verificagdo constatou-se que era possivel o calculo do
frete interno real para as notas selecionadas para analise e que seu valor para o total das 11 notas era
32,3% menor que o standard apresentado anteriormente no anexo B. Deste modo, o frete interno de
todas as notas foi gjustado em -32,3%.

Durante a verificagdo também foi constatado que a média de tempo de estoque havia sido
calculada para todos os produtos da empresa. Um novo cdlculo com dados apenas dos produtos
investigados aumentou essa média, o que alterou o custo de manutencéo de estoques.

Feitas as ateracles, verificou-se que determinado volume de papel cuché leve foi vendido
no mercado interno aleméo a pregos abaixo do custo unitério mensal de cada cédigo de produto, o
que representou 76,4% do volume total de vendas no periodo de investigacdo de dumping. Assim,
de acordo com a alinea “b” do § 2° art. 6° do Decreto n® 1.602, de 1995, o volume de vendas abaixo
do custo unitério superou os 20% do volume vendido nas transacBes consideradas para a
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determinagdo do valor normal, o que, nos termos da alinea supracitada, caracteriza-o como em
quantidades substanciais.

Ademais, apurou-se que, do volume total de vendas abaixo do custo verificado no parégrafo
anterior, determinado volume superou, no momento da venda, o custo unitario médio por cédigo de
produto obtido no periodo da investigacéo, sendo, portanto, consideradas na determinacéo do valor
normal. Dessa forma, o volume restante foi considerado como tendo sido vendido a pregos que néo
permitiram cobrir todos os custos dentro de um periodo razoavel, conforme disposto na alinea “c”
do § 2° art. 6° do Decreto n® 1.602, de 1995.

Foi considerado que os doze meses do periodo de investigacdo da existéncia caracterizar -se-
iam como um periodo razodvel, o que eliminaria efeitos eventuamente decorrentes de
sazonalidades.

Por fim, constatou-se que houve vendas nessas condi¢cBes durante todo o periodo da
investigacdo, caracterizando as vendas como tendo sido realizadas ao longo de um periodo dilatado,
nos termos da alinea “a” do § 2° art. 6° do Decreto n° 1.602, de 1995.

Assim, considerou-se determinado volume de vendas como operacdes mercantis anormais e
desprezadas na determinacdo do valor normal, ao passo que outro volume de vendas foi analisado
com vistas a determinacdo do valor normal.

Em atencdo ao § 3° do art. 5° do Decreto n® 1.602, de 1995, esse volume de vendas do
produto similar destinado ao consumo do mercado interno da Alemanha foi considerado como em
guantidade suficiente para a determinagéo do valor normal, uma vez que constituiu mais de cinco
por cento das vendas do produto em quest&o ao Brasil.

Para fins de apuracdo do valor normal , foram analisados os pregos unitérios brutos de venda
das operagOes mercantis normais no mercado alemé&o, dos quais se deduziu os montantes referentes
a descontos, abatimentos, despesas diretas de vendas, despesas indiretas de vendas, custo
financeiro, custo de manutencdo de estoques e custo de embalagem. Também foram considerados
no célculo os gjustes de precos apresentados na respost a ao questionério pela empresa.

Os valores liquidos em euros das operacGes mercantis normais, convertidos com base nas
taxas de cambio diérias fornecidas pelo Banco Central Europeu, resultaram em um valor normal
médio ponderado pelo volume exportado de US$ 1.067,99/t (mil e sessenta e sete dolares
estadunidenses e noventa e nove centavos por tonelada).

De modo a realizar uma comparagdo justa entre o valor normal e o prego de exportacao,
ressalte-se que valor normal do paragrafo anterior refere-se ao prego praticado no mercado interno
alemdo do tipo de papel que foi exportado ao mercado brasileiro no periodo de investigacéo e para
uma categoria de cliente equivalente.

4.3.3.2.2 — Do preco de exportacéo

O preco de exportacéo foi apurado com base nos dados forn ecidos pela Stora Enso Kabel,
relativos aos precos efetivos de venda de papel cuché leve ao mercado brasileiro, de acordo com o
contido no art. 8° do Decreto n® 1.602, de 1995.

Com relacdo aos valores reportados pela Stora Enso no anexo C do questiondrio d o
produtor/exportador, foram analisados os precos unitérios brutos de venda ao Brasil, dos quais se
deduziu os montantes referentes as despesas diretas de venda, despesas indiretas de vendas
incorridas no pais de fabricagdo, custo financeiro, custo de manu tencdo de estoques no pais de
fabricacdo e taxas bancérias.

Durante a verificagdo in loco, foi constatado que a empresa havia deixado de reportar o frete
internacional e que o frete interno eraum célculo standard do frete mais as despesas de exportacao.
Como a empresa sO realizou duas vendas para o Brasil, em uma Unica fatura, foi possivel calcular
todos os custos reais dessa operagao.
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Efetuados os gjustes, chegou-se a um prego de exportagdo médio ponderado de US$ 961,22/t
(novecentos e sessenta e um dolar es estadunidenses e vinte e dois centavos por tonelada).

4.3.3.2.3 - Damargem de dumping

A metodologia para o célculo da margem de dumping absoluta, definida como a diferenca
entre o valor normal e o preco de exportacdo, e da margem de dumping relativa, d efinida como a
razéo entre a margem de dumping absoluta e o preco de exportagéo, sdo explicitadas a seguir.

Primeiramente, foi constatado que apenas um tipo de produto fora exportado ao mercado
brasileiro no periodo de investigacdo, de gramatura 70 g/m? e alvura de 89%, para uma empresa
distribuidora. Da mesma forma, entre as operagdes mercantis normais realizadas no mercado
interno alemao, o produto similar em questdo somente fora vendido por meio de distribuidores
(trading companies). Assim, realizou-se comparagdo justa entre o preco de exportagdo e o valor
normal, alcangados a margem de dumping absoluta de US$ 106,77/t (cento e seis dolares
estadunidenses e setenta e sete centavos por tonelada). JA a margem de dumping relativa al cangou
11,1%.

4.3.4-DaBélgica
4.3.4.1 — Da Sappi Lanaken N.V.
4.3.4.1.1 - Do valor normal

O valor normal foi apurado com base nos dados fornecidos pela Sappi Lanaken N.V.,
relativos aos precos efetivamente praticados na venda do produto similar destinado a consumo no
mercado interno belga, de acordo com o contido art. 5° do Decreto n°® 1.602, de 1995.

Constatou-se que as vendas abaixo do custo no momento da venda representaram 41,3% do
volume total de vendas do produto similar no mercado belga ao longo do periodo de investigacdo da
existéncia de dumping. Assim, nos termos da alinea “b” do § 2 © art. 6° do Decreto n°® 1.602, de
1995, considerou-se que tais vendas foram realizadas em quantidades substanciais.

Considerou-se que essas vendas foram realizadas ao longo de um periodo dilat ado, j& que a
andliseincluiu o periodo de doze meses de apuracdo da existéncia de dumping.

Em cumprimento ao disposto na alinea “c” do § 2° c/c 3° do art. 6° do Decreto n® 1.602, de
1995, foi verificado se as vendas ocorridas abaixo do custo permitiam cob rir todos os custos dentro
de um periodo razoavel. Foi constatado que algumas operagdes, as quais correspondiam a 6,9% do
volume de tais vendas, permitiam tal recuperacdo. Essas vendas foram reincorporadas a analise.

Cabe destacar que, nos termos daja mencionada alinea “c”, foi considerado que o periodo de
doze meses configurava um periodo razodvel, uma vez que tal lapso temporal ja eliminaria efeitos
de eventuais sazonalidades na producdo ou no consumo do produto. Ressalta -se ainda que a
apuracdo de resul tados das empresas se d normal mente nesse intersticio de tempo.

Por fim, de forma a assegurar comparacdo justa entre o valor norma e o preco de
exportacdo, nos termos do art. 9° do Decreto n® 1.602, de 1995, foram excluidas as vendas para
distribuidores, tendo em conta que as exportacbes ao Brasil foram destinadas somente a
consumidores finais.

Isto posto, restaram, para apuragdo do valor normal, volume de vendas correspondente a
42,4% do volume total de exportagdes do produto sob investigacdo para o Brasil. Tal volume, de
acordo com o previsto no § 3° do art. 5° do Decreto n°® 1.602, de 1995, foi considerado suficiente
parafins de apuracéo do valor normal, uma vez superior a 5% do total exportado ao Brasil.

Cumpre registrar que o custo de producdo sofreu gjustes referentes aos custos variaveis e a
energia elétrica.
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No tocante aos custos varidvels, constatou -se que os valores reportados se referiam a custos
estimados extraidos do Sistema SAP. Os custos reais constavam dos rel atorios gerados pelo Sistema
HFM. Comparando-se 0s totais de custo variavel fornecidos pelos referidos sistemas operacionais
para todo o periodo investigado, verificou-se que o custo variavel rea foi 2,3% superior ao custo
estimado que havia sido reportado na resposta ao questionario.

Em relagdo a eletricidade, foi constatado, em uma fatura de fornecimento de energia elétrica
apresentada por ocasido da verificagdo in loco, que a empresa era isenta de uma parcela dos custos
de transmissdo e distribuicdo dessa energia. Desse modo, apurou -se 0 percentual que essa parcela
representava em relacéo ao valor total dafatura e aplicou -se tal percentual ao custo de eletricidade.

Para fins de apuracéo do valor normal, foi considerado o prego bruto de venda no mercado
belga e se deduziu os montantes referentes a descontos para pagamento antecipado, outros
descontos, abatimentos, custos totais de transporte, custo financeiro da operacéo, despesas indiretas
de venda, custo de manutencdo de estogue e despesas com embalagem.

Cabe registrar que a empresa efetuou gjustes no preco bruto de algumas operagdes de venda,
devido a existéncia de notas de ajuste de prego vinculadas a determinadas faturas. Por conseguinte,
foram gustados os descontos e os abatimentos referentes a tais operagbes, uma vez que esses
valores correspondem a percentuais do preco bruto.

Verificou-se que trés das faturas de venda no mercado belga selecionadas para verificagcdo in
loco em que havia sido reportado desconto por pagamento antecipado, referiam-se a vendas em que
ndo foi concedido tal desconto. Foram entdo efetuadas as devidas correcdes. Em relagdo as faturas
ndo selecionadas, aplicou-se o0 percentual de reducdo do valor total de desconto por pagamento
antecipado referente a todas as faturas de venda no mercado interno selecionadas .

Os novos abatimentos apresentados pela empresa por ocasido da verificagdo in loco foram
confirmados e inseridos no Anexo B da resposta ao questionario em substituicdo aos abatimentos
reportados anteriormente.

No tocante as despesas indiretas de venda, ndo foi considerada adequada a metodologia de
apuracdo de tais despesas para cada més, uma vez que no més de junho sdo alocadas todas as
corregdes dos valores inicialmente estimados para os meses anteriores. Assim, de forma a reduzir
distor¢des, adotou-se a despesa média de todo o periodo investigado para todos os meses que o
compdem.

No que tange a custos de embalagem, verificou -se que a empresa reportou custos relativos a
um periodo distinto do investigado. Assim, os custos de embalagem reportados foram
desconsiderados, sendo adotados, com base nos fatos disponiveis, os custos de outra empresa
europeia produtora de papel cuché, conforme o disposto no § 3° do art. 27 c/c art. 66 do Decreto n®
1.602, de 1995.

As taxas de juros para empréstimo de curto prazo utilizadas pela empresa no calculo dos
custos financeiros e de manutencéo de estoques ndo foram aceitas, em virtude de ndo incluirem
parcelarelativa a spread. Desse modo, com base nos fatos disponiveis, de acordo com o previsto no
§ 3° do art. 27 c/c art. 66 do Decreto n® 1.602, de 1995, foram corrigidos os referidos custos,
empregando taxa de juros fornecida por outra empresa europeia produtora de papel cuché.

No caso do custo de manutencdo de estoque, houve um gjuste adicional decorrente da
variagado dos custos totais de fabricacdo abordada anteriormente.

Para fins de justa comparagéo com o preco de exportagéo, foram considerados, na apuragéo
do valor normal, somente os tipos de papel cuché idénticos aos exportados para o Brasil no periodo
de andlise de dumping. Os tipos foram determinados conforme a gramatura, a alvura e a forma de
comercializagdo (bobinas ou folhas). Foram apurados inicialmente os pregos médios de cada tipo
nas vendas para 0 mercado belga, apos as deducdes e gjustes mencionados anteriorment e. Calculou-
se entdo a média desses precos ponderada pel os volumes exportados para o Brasil, obtendo-se assm
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valor normal médio ponderado de US$ 875,90/t (oitocentos e setenta e cinco dolares estadunidenses
e noventa centavos por tonelada).

Tendo em conta gque, no periodo de andlise de dumping, um dos tipos de papel cuché foi
exportado ao Brasil, mas ndo foi vendido no mercado belga, seu preco foi construido a partir de seu
custo total de fabricacdo. A esse custo, foram adicionadas despesas operacionais e m argem de lucro,
esta obtida a partir da margem de lucro média ponderada auferida pela empresa nas operacoes de
venda no mercado interno, em condic¢des normais, de tipos semelhantes de papel cuché, nos termos
do § 9° do art. 6° do Decreto n° 1.602, de 1995.

4.3.4.1.2 — Do prego de exportagdo

O prego de exportacdo da Sappi Lanaken foi apurado com base nos dados fornecidos pela
empresa, relativos aos pregos efetivos de venda do produto objeto da investigagdo ao mercado
brasileiro, de acordo com o contido no art. 8° do Decreto n® 1.602, de 1995.

De forma a se proceder a uma justa comparacdo com o valor normal, de acordo com
previsdo contida no art. 9° do Decreto n® 1.602, de 1995, o preco de exportacdo foi apurado
deduzindo-se dos pregos brutos de exportacdo inf ormados pela empresa em sua base de dados
montantes referentes a custos de transporte, seguro internacional, custo financeiro da operacéo,
despesas indiretas de venda, custo de manutencéo de estoque, despesas com embalagem e despesas
bancérias.

Face ao exposto nas disposi¢des acerca do valor normal, a taxa de juros para empréstimo de
curto prazo fornecida pela empresa ndo foi aceita. Assim, 0s custos financeiros e de manutencéo de
estoque foram ajustados conforme metodol ogia utilizada na apuracdo do valor n ormal.

Os custos financeiros sofreram um gjuste adicional, visto que, em somente uma das faturas
de exportacdo selecionadas para verificacdo in loco, a data de pagamento correspondia a data
reportada pela empresa. Assim, a corre¢cdo das datas de pagamento g erou variagdes nas despesas
financeiras. Em relacdo as faturas ndo selecionadas, aplicou -se as despesas financeiras o percentual
de variac&o no valor total das despesas referentes as faturas selecionadas.

Os custos de manutencdo de estoque também sofreram gjuste, devido a variacdo dos custos
totais de fabricacéo abordada anteriormente.

No que tange a&s despesas indiretas de venda nas exportacOes, as quais consistem nas
despesas operacionais da Sappi Trading (empresa do grupo responsavel pelas vendas ao Bras il),
considerou-se inadequada a metodologia de apuracdo de tais despesas, por se tratar de uma
estimativa baseada na diferenca entre a comissdo paga a Sappi Trading e o lucro obtido por essa
empresa. Com base em demonstrativo financeiro da Sappi Trading para o periodo sob investigacéo,
foi apurado um valor médio de despesa indireta de venda, considerando -se 0 montante total de
despesas operacionais incorridas pela empresa e a quantidade total comercializada.

No que tange a custos de embalagem, verificou -se que a empresa reportou custos relativos a
periodo distinto do investigado. Assim, os custos de embalagem reportados foram desconsiderados,
sendo adotados, com base nos fatos disponivels, 0s custos de outra empresa europeia produtora de
papel cuché, conforme o disposto no § 3° do art. 27 c¢/c art. 66 do Decreto n® 1.602, de 1995.

Por fim, foram identificadas despesas bancérias ndo reportadas pela empresa, as quais se
constituem em valores retidos pelas institui¢des financeiras, quando do recebimento do pagame nto.
Nos casos em que 0 pagamento se refere a mais de uma fatura, a despesa relativa a fatura
selecionada foi apurada por rateio, considerando -se 0 valor da fatura em relagdo ao valor total do
pagamento. Para as faturas ndo selecionadas, foi atribuido um p ercentual de despesas bancérias
sobre o valor da fatura equivalente ao percentual gque o total de despesas apurado representava no
valor total das faturas selecionadas.
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Dividindo-se o valor total das exportagdes, liquido das citadas deducles, pelo respectiv 0
volume, obteve-se prego de exportagdo de US$ 778,93/t (setecentos e setenta e oito dolares
estadunidenses e noventa e trés centavos por tonelada).

4.3.4.1.3 — Damargem de dumping

A margem de dumping absoluta da Sappi Lanaken N.V. alcancou US$ 96,96/t (noventa e
seis dolares estadunidenses e noventa e seis centavos por tonelada). JA a margem de dumping
relativa alcancou 12,4%

4.3.5 - Do Canada

A margem de dumping para o Canada foi estipulada com base nas informacdes da abertura
da investigacdo e alcangou US$ 153,28/t (cento e cinquenta e trés dolares estadunidenses e vinte e
oito centavos por tonelada), correspondente a uma margem relativa de dumping de 20,7%.

4.3.6 — Da Suécia

A margem de dumping para a Suéciafoi estipulada com base nas informagdes da abertura da
investigacdo e alcancou US$ 133,74/t (cento e trinta e trés dolares estaduni denses e setenta e quatro
centavos por tonelada), correspondente a uma margem relativa de dumping de 16,3%.

4.4 — Daconclusdo final sobre o dumping

A partir das informagbes apresentadas, determinou-se a existéncia de dumping nas
exportagdes dos EUA, Finlandia, Suécia, Alemanha, Bélgica e Canada para o Brasil de papel cuché
leve, comumente classificado no item 4810.22.90 da Nomenclatura Comum do Mercosul - NCM,
realizadas no periodo de outubro de 2009 a setembro de 2010.

Outrossim, observou-se que as margens de dumping apuradas ndo se caracterizaram como de
minimis, nos termos do § 72 do art. 14 do Decreto n® 1.602, de 1995.

5. Do mercado brasileiro

De acordo com a regra do § 2° do art. 25 do Decreto n° 1.602, de 1995, a andlise dos
indicadores de mercado e das importacfes brasileiras deve corresponder ao periodo considerado
para fins de determinagdo da existéncia de dano aindustria domeéstica. Desse modo, considerou -se 0
periodo de outubro de 2005 a setembro de 2010, tendo sido dividido da seguinte forma: Pl —
outubro de 2005 a setembro de 2006; P2 — outubro de 2006 a setembro de 2007; P3 — outubro de
2007 a setembro de 2008; P4 — outubro de 2008 a setembro de 2009; e P5 — outubro de 2009 a
setembro de 2010.

5.1. Daandlisecumulativa

Nos termos do § 6° do art. 14 do Decreto n°® 1.602, de 1995, os efeitos das importagdes
objeto da investigagdo foram tomados de forma cumulativa, uma vez verificado que: a) as margens
relativas de dumping dos paises analisados ndo foram de minimis, ou sgja, ndo foram inferiores a
dois por cento do preco de exportacdo, nos termosdo § 7 © do art. 14 do referido diplomalegal; b) os
volumes individuais das importagdes originérias desses paises nd o foram insignificantes, isto €,
representaram mais que trés por cento do total importado pelo Brasil, nos termos do § 3 © do art. 14
do referido diploma legal; e c) a avaliagdo cumulativa dos efeitos das importacfes foi considerada
apropriada tendo em vista que: i) ndo ha elementos nos autos da investigagéo indicando a existéncia
de restricdes as importacdes de papel cuché leve pelo Brasil que pudessem indicar a existéncia de
condicdes de concorréncia distintas entre os paises investigados; e ii) ndo foi ev idenciada nenhuma
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politica que af etasse as condi¢des de concorréncia entre o produto objeto da investigacdo e o similar
doméstico. Tanto o produto importado quanto o produto similar concorrem no mesmo mercado, s80
fisicamente semel hantes e possuem elevado grau de substitutibilidade, sendo indiferente a aquisi¢éo
do produto importado ou da indUstria doméstica.

5.2.  Dasimportagdes

Na apuracdo dos volumes e dos valores de importacdo, foram utilizadas as estatisticas
oficiais de importagOes brasileiras do item 4810.22.90 da NCM, fornecidas pela RFB, e as respostas
aos questiondrios dos importadores.

A metodologia utilizada consistiu em retirar os volumes e os valores importados
identificados como n&o sendo o produto em quest&o. Para isso, considerou -se a descricdo do papel
importado de cada declaracéo de importacdo constante nas estatisticas das importactes de papel e as
informagdes a respeito das caracteristicas do produto, contidas nas respostas aos questionérios dos
importadores.

5.2.1. Do volume importado

O volume das importactes de papel cuché leve das origens investigadas cresceu 11,8% em
P2 e 16,6% em P3, sempre em relacdo ao periodo anterior. De P3 para P4, esse volume importado
diminuiu 6%. Ja no ultimo periodo, de P4 para P5, aumentou 108,7%. Ao longo d os cinco periodos,
observou-se aumento acumulado no volume importado das origens investigadas de 155,6%.

O volume importado de outras origens teve comportamento distinto: diminuiu 10,2% de P1
para P2, aumentou 76,1% de P2 para P3, diminuiu 52,2% e 8,9% de P3 para P4 e de P4 para P5,
respectivamente. Ao longo do periodo de andlise, observou -se reducdo acumulada no volume
importado de outras origens de 31,1%.

Verificou-se que os volumes importados das origens investigadas foram superiores aos
volumes das demais origens em todo o periodo de andlise, além do fato de terem apresentado
crescimento no periodo, ao contrario do constatado nos volumes importados das demais origens.

5.2.2. Do preco dasimportagcOes

Observou-se que o preco CIF médio por tonelada ponderad o das importacfes de papel cuché
leve das origens investigadas oscilou ao longo do periodo: diminuiu 1,6% de P1 para P2, aumentou
22,5% de P2 para P3 e diminuiu de P3 para P4 e de P4 para P5, 7,4%. Assim, de P1 para P5, o
preco das importagdes das origens investigadas acumulou aumento de 3,4%.

O preco CIF médio por tonelada ponderado de outros fornecedores estrangeiros aumentou
nos dois primeiros periodos: 0,4% de P1 para P2 e 18,7% de P2 para P3. De P3 para P4 e de P4
para P5, diminuiu 5,6% e 2,5%, respectivamente. Assim, ao longo do periodo de andlise, 0 preco
das importacfes de outros fornecedores estrangeiros acumulou aumento de 9,6%.

Verificou-se que o preco CIF médio ponderado das importacdes das origens investigadas foi
superior ao preco das importag 6es das demais origens de P1 a P4. Contudo, em P5, periodo no qual
se constatou 0 maior volume importado, o preco médio das origens investigadas foi inferior ao das
outras origens.

Ressalte-se também que, em se considerando todo o periodo, o preco CIF médi o ponderado
das importagdes das origens investigadas acumulou um aumento de 3,4%, engquanto o preco médio
das demais origens acumulou um aumento de 9,6%.

5.3. Do consumo nacional aparente (CNA)

Para dimensionar o consumo nacional aparente de papel cuché lev e foram consideradas as
quantidades vendidas no mercado interno informadas pela peticionéria, Unica produtora nacional, e
as quantidades importadas em cada periodo, apresentadas no item anterior.
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Observou-se que o0 consumo nacional aparente oscilou ao longo do periodo de andlise:
diminuiu 4,4% em P2, aumentou 21,1% em P3, diminuiu 20,4% em P4 e aumentou 30,3% em P5,
sempre em relagdo ao periodo anterior. Assim, em se considerando todo o periodo, 0 consumo
nacional aumentou 20,1%.

Verificou-se que as importacBes das origens investigadas, em que pese a reducéo de 2.363 t
de P3 para P4, aumentaram em todo o periodo 46.881 t enquanto o consumo nacional aumentou
somente 29.285 t. Mais ainda, verificou-se que a recuperacdo do consumo nacional no udltimo
periodo de andlise se deu basicamente com o0 aumento do volume importado das origens
investigadas de cerca de 40 mil toneladas.

5.4. Daparticipagdo dasimportagdes no CNA

Observou-se que a participagdo das importagBes das origens investigadas no consumo
nacional aparente aumentou 3,4 pontos percentuais (p.p.), em P2, diminuiu 0,9 p.p. em P3,
aumentou 4,2 p.p. em P4 e 16,6 p.p. em P5, sempre em relacdo ao periodo anterior. Assim, em todo
o0 periodo, a participacdo das importagdes das origens investigadas no consumo nac ional aumentou
23,3 p.p.

Dessa forma, constatou-se que as importacdes das origens investigadas lograram aumentar
sua participagdo no consumo nacional, tanto de P1 para P5, quanto de P4 para P5.

Ja a participacdo das importagdes das outras origens no consum o nacional aparente
apresentou comportamento inverso: diminuiu 0,6 p.p. em P2, aumentou 4,5 p.p. em P3, diminuiu
57 p.p. em P4 e 2,6 p.p. em P5, sempre em relacdo ao periodo anterior. Considerando todo o
periodo de andlise, a participagéo das importagcdes das outras origens no consumo nacional diminuiu
4,4 p.p.

5.5. Darelacdo entre as importacdes e a producdo nacional

Observou-se que a relagdo entre as importagOes das origens investigadas e a producéo
nacional de papel cuché leve aumentou em todo o periodo de andlise. Em P2, aumentou 5,1 p.p., em
P3, 4,6 p.p., em P4, 6,6 p.p. e em P5, 40,2 p.p. Assim, em se considerando os extremos da série,
essa relagdo acumulou um aumento de 56,5 p.p

5.6. Daconclusdo sobre asimportacdes

No periodo de andlise da existéncia de dano a industria doméstica, as importacdes a precos
de dumping, das origens investigadas cresceram substancialmente: i) em termos absolutos, tendo
passado de 30.136 t de papel cuché leve, em P1, para 77.017 t em P5, um incremento de 46.881 t;
ii) em relacdo ao consumo nacional aparente. Em P1, tais importacfes alcancaram 20,7% deste
consumo. Ja em P5, atingiram 44%; e, iii) em relagdo a producdo nacional, pois em Pl
representavam 18,5% desta. Em P5, as importactes a precos de dumping ja correspondiam a 75%
do volume total produzido no pais;

Diante desse quadro, constatou-se um aumento substancial das importagcbes objeto de
dumping, tanto em termos absolutos quanto em relacdo a producéo e ao consumo no Brasil.

Quanto ao prego, ainda que de P1 para P5 o pregco médio das importagcbes das origens
investigadas tenha acumulado aumento de 3,4%, de P4 para P5 este caiu 7,4%. Da mesmaforma, o
preco médio das importacGes das demais origens diminuiu 2,5% de P4 para P5, mas acumulou
aumento de 9,6% ao se comparar 0s extremos da serie.

As importacfes das demais origens foram progressivamente perdendo participacéo no total
importado pelo Brasil ao longo do periodo analisado. Em P1, as importacBes a precos de dumping
correspondiam a 66,4% do total adquirido externamente pelo pais; em P4, ja representavam 76,2%
e, em P5, atingiram 88%.
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6. Da determinagdo de dano e nexo de causalidade

Estabelece o art. 14 do Decreto n® 1.602, de 1995, que a determinacdo de dano deve
fundamentar-se no exame objetivo do volume das importacbe s brasileiras de papel cuché leve
origin&rias dos paises investigados, no consequente impacto dessas importagcbes sobre os
indicadores da industria doméstica e de possivel efeito dessas importacdes sobre os precos do
produto similar no Brasil.

6.1. Dosindicadores daindustria doméstica

De acordo com o previsto no art. 17 do Decreto n® 1.602, de 1995, a indUstria doméstica foi
definida como a linha de producdo de papel cuché leve da Stora Enso. Dessa forma, os indicadores
considerados refletem os resultado s alcangados pela citada linha de produc&o e foram verificados e
retificados por ocasido dainvestigacdo in loco no produtor domestico.

6.1.1. Do volume de vendas

Observou-se que o volume de vendas para o mercado interno oscilou ao longo dos periodos:
diminuiu 8,3% em P2, aumentou 14,6% em P3 — quando atingiu 0 maior volume de vendas do
periodo —, diminuiu 18,5% em P4 e aumentou 1,9% em P5, sempre em relacdo ao periodo anterior.
Ao considerar-se todo o periodo de andlise, 0 volume de vendas da indistria dom éstica para o
mercado interno diminuiu 12,8%.

O volume de vendas para 0 mercado externo, muito embora tenha aumentado 1,7% de P1
para P2, diminuiu substancialmente ao longo dos demais periodos de andlise. Em P3, a reducéo
alcangou 38,9%, em P4, 42,1% e, em P5, 23,6%, sempre em relagcdo ao periodo anterior. Assim,
considerando-se 0s extremos da série, 0 volume de vendas da indUstria doméstica para 0 mercado
externo sofreu reducdo de 72,5%.

O volume total de vendas também diminuiu ao longo de todo o periodo de andlise. Em P2, a
reducéo totalizou 4,8%, em P3, 5,5%, em P4, 24,3%, e em P5, 2,9%, sempre em relacdo ao periodo
anterior. Ao se considerar todo o periodo de andlise, 0 volume total de vendas da indlstria
doméstica diminuiu 33,8%.

Observou-se, assim, que a queda das vendas totais da industria doméstica esta relacionada
tanto a queda do volume exportado (72,5%), quanto a diminui¢cdo das vendas no mercado interno
(12,8%), em todo o periodo.

6.1.2. Da participag&o das vendas no consumo nacional aparente

A participagdo das vendas da indUstria doméstica no consumo nacional aparente de papel
cuché leve diminuiu 2,8 p.p., em P2 e 3,6 p.p. em P3, sempre em relagdo ao periodo anterior. Ja de
P3 para P4, essa participagdo aumentou 1,5 p.p.. Em P5, contudo, essa partic ipagdo diminui
novamente em cerca de 14 p.p., em relacdo a P4. Assim, a participagdo das vendas no mercado
interno da industria doméstica no consumo nacional acumulou reducdo de 18,9 p.p. de P1 para P5.

Dessa forma, ficou evidenciado que a perda de participacdo da indUstria doméstica no
consumo naciona se deu tanto pela expansdo das importagOes a precos de dumping ocorrida no
periodo, quanto pela diminuicdo do volume de venda para 0 mercado interno, notadamente em
relacdo aos primeiros periodos de analise.

6.1.3. Da producéo, da capacidade instalada e do grau de ocupacéo

O volume de produc&o do produto similar da industria doméstica diminuiu ao longo de todo
o periodo de andlise. Em P2, a reducdo alcangou 12,3%, em P3, 2,5%, em P4, 23,8% e em P5,
3,2%, sempre em relacdo ao periodo anterior. Ao considerarem-se 0s extremos da série, o volume
de producdo da industria doméstica diminuiu 36,9%.
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De maneira similar, o grau de ocupacdo da capacidade instalada diminuiu ao longo de todo o
periodo de andlise. Em P2, areducdo totalizou 3,7 p.p., em P3, 6,5 p.p., em P4, 11,8 p.p. e em P5,
3,8 p.p., sempre em relagcdo ao periodo anterior. Assim, 0 grau de ocupacdo diminuiu 25,8 p.p.
guando considerados os extremos da série.

Como a capacidade instalada da industria doméstica permaneceu inalterada em todo o
periodo, constatou-se que a queda do grau de ocupacdo esteve relacionada a queda da producdo do
produto similar, uma vez que a fabricacdo de outros tipos de papéis, embora tenha oscilado,
aumentou no periodo. Ou sgja, em se considerando somente a fabricagdo do produto similar, a
queda do grau de ocupagdo da capacidade instalada teria sido ainda maior.

6.1.4. Do estoque

O volume em estoque de papel cuché leve da industria doméstica foi decrescente ao longo
do periodo. Em P2, a redugdo alcangou 51%, em P3, 22,6%, em P4, 0,3% e em P5, 24,5%, sempre
em relacdo ao periodo anterior. Considerando-se todo o periodo de andlise, o volume do estoque
final daindustria doméstica diminuiu 71,4%.

A relacdo estoque final/producéo oscilou ao longo do periodo de andlise: em P2 e P3
diminuiu, respectivamente, 3 p.p. € 0,8 p.p., em P4, aumentou 0,9 p.p. e, em P5, diminuiu 0,8 p.p.,
sempre em relacdo do periodo anterior. Considerando -se os extremos do periodo de andlise, a
relacdo estoque final/producdo diminuiu 3,7 p.p.

6.1.5. Dareceitaliquida

A receita liquida referente as vendas no mercado interno diminuiu 19,5% de P1 para P2 e
aumentou 9,1% de P2 para P3. Nos dois periodos seguintes, de P3 para P4 e de P4 para P5,
diminuiu 15,4% e 6,4%, respectivamente. Ao se considerar todo o periodo de andlise, a receita
liquida obtida com as vendas no mercado interno diminuiu 30,4%.

A receita liquida obtida com as vendas no mercado externo diminuiu em todo o periodo de
andlise. Em P2, 13,9%, em P3, 39, 7%, em P4, 30,5%, e, em P5, 36%, sempre em relacéo ao periodo
anterior. Considerando-se os extremos do periodo de andlise, a receita liquida com as vendas no
mercado externo acumulou retracdo de 76,9%.

A receita liquida total apresentou comportamento semel hante a receita liquida no mercado
externo, ou sgja, diminuiu em todo o periodo de andlise. Em P2, 17,8%, em P3, 6,2%, em P4,
18,4% e, em P5, 11,5%, sempre em relacéo ao periodo anterior. Ao se considerar os extremos do
periodo de andlise, areceitaliquidatotal obtida com as vendas acumulou retracéo de 44,4%.

Observou-se também que a participacdo da receita liquida obtida no mercado interno em
relacdo a receita liquida total aumentou em todo o periodo de andlise, com excecdo de P2, em razéo
de uma queda maior da receita liquida obtida nas vendas para o mercado externo vis -a-vis a receita
liquida obtida no mercado interno.

6.1.6. Dos pregos médios ponderados

Observou-se que o prego médio do papel cuché leve vendido no mercado interno diminuiu
nos dois primeiros periodos. 12,2% de P1 para P2 e 4,9% P2 para P3. No periodo seguinte, de P3
para P4, houve recuperacéo desse preco tendo sido verificado aumento de 3,9%. No ultimo periodo,
contudo, o preco voltou adiminuir cercade 8,1%. Assim, de P1 para P5, o p re¢co médio de venda da
industria doméstica no mercado interno diminuiu 20,2%.

O preco de venda da industria doméstica para 0 mercado externo apresentou comportamento
similar, muito embora em percentuais distintos: Em P2 e P3 diminuiu, respectivamente, 15,3 % e
1,3%. Em P4, aumentou 20% e, em P5, diminuiu 16,2%, sempre em relacdo ao periodo anterior.
Assim, ao se considerar todo o periodo de investigacdo, de P1 para P5, o preco de venda da
industria doméstica para 0 mercado externo diminuiu 16%.
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6.1.7. Do custo de producéo

Observou-se que o custo de producéo por tonelada do produto oscilou no periodo de analise.
Em P2 e P3, diminuiu 0,8% e 12,6%, respectivamente. JA em P4 e P5 aumentou 11,5% e 2,6%,
respectivamente, sempre em relacdo ao periodo anterior. Assi m, ao se considerar os extremos do
periodo de andlise, o custo de producdo diminuiu 0,8%, mantendo -se, dessa forma, praticamente
constante.

6.1.8. Darelagdo entre o custo e 0 preco

Observou-se que as relacdes de custog/prego oscilaram no periodo de andlise. Sempre em
relagdo ao periodo anterior, constatou-se que estas aumentaram em P2 e diminuiram em P3. Como
em P4 e P5 verificou-se novo aumento nas relagfes, ao longo do periodo de andlise, de P1 para P5,
constatou-se que estas aumentaram.

A deterioracdo darelacdo custo total/preco, de P1 para P5, ocorreu devido a queda de 20,2%
do preco médio do produto no mercado interno enquanto que o custo total no mesmo periodo
decresceu somente 3,6%. Ja a deterioracdo dessa relacdo no ultimo periodo de andlise, de P4 para
P5, ocorreu devido a queda do preco médio de 8,1%, enquanto que o custo total no nesse mesmo
periodo cresceu 1,9%.

6.1.9. Do emprego, da produtividade e da massa salarial

Verificou-se reducdo em todo o periodo de andlise do nimero de empregados qu e atuam
diretamente na linha de producéo, com excecdo de P2 para P3, quando este nimero permaneceu
praticamente inalterado. Em P2, diminuiu 6,5%, em P4, 19,1% e, em P5, 1,9%, sempre em relacéo
ao periodo anterior. Ao se anadlisar os extremos da série, 0 nim ero de empregados ligados a
producéo diminuiu 25,4% (71 empregados). Essa queda estd em consonancia com a expressiva
gueda do volume de produc&o no mesmo periodo, de 36,9%.

Ja o niUmero de empregos ligados a administragdo permaneceu praticamente constante a o
longo do periodo de andlise de dano aindustria doméstica.

A produtividade por empregado ligado a producéo diminuiu ao longo de todo o periodo de
andise: Em P2, 6,2%, em P3, 2,9%, em P4, 5,6% e, em P5, 1,4%. Assim, considerando -se todo o
periodo de andlise, de P1 para P5, a produtividade por empregado ligado a producdo diminuiu
15,3%.

Observou-se que a queda da producéo de P1 para P5 foi o principal fator que levou a queda
da produtividade da indUstria doméstica na fabricacéo de papel cuché leve, umavez que a quedada
producdo de papel de 36,9% foi mais expressiva do que a diminuicdo de 25,4% verificada no
numero de empregados ligados a producéo.

A massa salaria dos empregados da linha de producéo diminuiu até P4: Em P2, a reducdo
alcangou 13,7%, em P3, 11,9% e, em P4, 15%, sempre em relacdo ao periodo anterior. No Ultimo
periodo, de P4 para P5, verificou-se pequena recuperacdo de 0,2%. Assim, ao considerar -se todo o0
periodo de andlise, de P1 para P5, a massa salarial dos empregados ligados diretamente a linha de
producéo diminuiu 35,3%.

A massa salarial dos empregados ligados a administracdo também diminuiu até P4: Em P2, a
reducdo alcangou 12,3%, em P3, 16,9% e, em P4, 24,2%, sempre em relagdo ao periodo anterior. Ja
de P4 para P5, verificou-se aumento de 8,3%. Assim, em todo o periodo, de P1 para P5, a massa
salarial dos empregados ligados a administracdo diminuiu 40,2%.

Assim, a massa salarial total apresentou comportamento similar, tendo diminuido cerca de
36,4%, a0 se considerar todo o periodo (P1 paraP5).

6.1.10. Da demonstragéo de resultados e do lucro



Fls 30 da Resolugdo CAMEX n° 25, de 19/04/2012

O lucro bruto com a venda de papel cuché leve no mercado interno oscilou ao longo do
periodo de andlise. Em P2, diminuiu 44,1%, em P3, aumentou 43,2%, e, em P4 e P5, diminuiu
31,9% e 45,6%, respectivamente, sempre em relacdo ao periodo anterior. Ao se observar os
extremos da série, o lucro bruto verificado em P5 foi cerca de 70,3% menor do que o lucro bruto
verificado em P1.

A margem bruta apresentou comportamento similar, ao se verificar que esta di minuiu em P2
e aumentou em P3. Em seguida, em P4 e P5, a margem bruta diminui novamente, sempre em
relacdo ao periodo anterior. Assim, em se considerando os extremos da série, a margem bruta obtida
em P5 diminuiu em relagdo a P1.

O lucro operacional obtido com a venda de papel cuché leve no mercado interno também
oscilou no periodo de andlise: Em P2, diminuiu 67,9%, em P3, aumentou 134,8%, e, em P4 e P5,
diminuiu 29% e 55,1%, respectivamente, sempre em relacdo ao periodo anterior. Ao considerar -se
todo o periodo de andlise, o lucro operaciona verificado em P5 foi 76% menor do que o lucro
operacional observado em P1.

De maneira semelhante, verificou-se que a margem operacional caiu em P2 e aumentou em
P3. Em seguida, margem apresentou nova queda em P4 e P5, sempre em relagdo ao periodo
anterior. Assim, considerando-se todo o periodo de andlise, a margem operaciona obtida em P5
diminuiu em relacéo a P1.
6.1.11. Do fluxo de caixa

Observou-se que o caixa liquido total gerado nas atividades da empresa o scilou
significativamente ao longo do periodo de andlise de dano, muito em razdo das alteracOes
societarias. A geracao de caixafoi negativaem P1 e P4 e positiva nos demais periodos.

6.1.12. Da capacidade de captar recursos ou investimentos

O indice de liquidez geral diminuiu cerca de 41,7% de Pl para P2. Ja nos periodos
subsequentes o indice de liquidez geral aumentou continuamente: em P3 aumentou 50%, em P4,
90,5% e, em P5, 2,5%, sempre em relacdo ao periodo anterior. Ao se considerar todo o periodo d e
andlise, de P1 para P5, esse indicador aumentou 70,8%. Sendo assim, como ndo se constatou
deterioracdo deste indicador, concluiu-se que a Stora Enso Arapoti ndo teve dificuldades na
captacdo de recursos ou investimentos.

O indice de liquidez corrente, por sua vez, apresentou 0 seguinte comportamento: em P2,
diminuiu 5,9%, em P3 e P4 aumentou, respectivamente, 106,3% e 6,1% e, em P5 diminuiu 2,9%,
Ao se considerar todo o periodo, de P1 para P5, esse indice aumentou cerca de 100%. Assim, como
ndo se constatou deterioracdo deste indicador, concluiu-se também que a Stora Enso Arapoti néo
teve dificuldades na captac&o de recursos ou investimentos ao longo do periodo de andlise de dano.

Cabe ressaltar que a andlise dos indices de liquidez acima foi feita conside rando-se os dados
da empresa Stora Enso Arapoti como um todo. Assim, deve-se relativizar a conclusdo de
deterioracdo ou ndo da capacidade de captar recursos ou investimentos da indistria doméstica.

Ademais, ressalte-se, que a Stora Enso informou em sua resposta ao question&rio do
produtor nacional que ndo captou recursos para investimentos no periodo, sendo que os
investimentos realizados teriam sido financiados com o caixa proprio da empresa.

6.1.13. Do retorno sobre os investimentos

Observou-se, primeiramente, que a taxa de retorno sobre investimento foi negativa em todos
os periodos de andlise de dano, embora com oscilacBes. Ao se considerar 0s extremos da série, 0
retorno negativo dos investimentos constatado em P5 foi superior ao retorno negativo ver ificado em
P1 em cercade 1,1 p.p. Em relacéo a P4, contudo, esse retorno negativo foi 0,3 p.p. menor.
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6.2. Dacomparacdo entre 0 preco do produto importado e o daindustria domeéstica

O efeito do preco do produto importado a prego de dumping sobre o preco da industria
doméstica deve ser avaliado sob trés aspectos, conforme disposto no § 4 ° do art. 14 do Decreto n®
1.602, de 1995. Inicialmente deve ser verificada a existéncia de subcotacdo expressiva do preco do
produto importado em relacdo ao produto similar no Brasil, ou sgja, se 0 prego internado do produto
importado € inferior ao prego do produto brasileiro. Em seguida, examina-se eventual depressdo de
preco, isto &, se o pregco do produto importado teve o efeito de rebaixar significativamente o prego
da industria doméstica. O Ultimo aspecto a ser analisado € a supressdo de prego. Esta ocorre quando
as importacdes investigadas impedem, de forma relevante, 0 aumento de preco, devido ao aumento
de custos, que teria ocorrido na auséncia de tais importagdes.

A fim de se comparar o preco do papel cuché leve importado das origens investigadas com o
preco médio de venda da industria doméstica no mercado interno, procedeu -se ao calculo do preco
CIF internado do produto importado dessas origens no mercado brasileiro. Ja o preco de venda da
industria doméstica no mercado interno foi obtido pela razdo entre a receita liquida, em reais
corrigidos, e a quantidade vendida no mercado interno durante o periodo de andlise de dano.

Para o célculo dos precos internados do produ to importado das origens investigadas, em cada
periodo de andlise de dano, foram considerados os precos de importacdo médios ponderados, na
condicdo CIF, obtidos das estatisticas oficiais brasileiras fornecidas pela RFB em ddlares
estadunidenses. Tais valores foram convertidos para reais, por meio da taxa de cambio diéria de
venda, divulgada pelo Banco Central do Brasil (BCB), considerando -se a data do desembaraco de
cada declaracéo de importacdo e adicionados de determinado montante de despesas de internag &o.

Os pregos internados do produto importado de cada origem investigada, assim obtidos,
foram corrigidos com base no IGP-DI, afim de se obterem os precos internados em reais corrigidos
e compara-los com os precos da industria doméstica, de modo a determi nar a subcotagdo de cada
origem. Essas subcotagtes, por fim, foram ponderadas com vistas a obter -se o valor da subcotagéo
ponderada das origens investigadas.

Registre-se que o valor adicionado como despesas de internacdo aos valores CIF foi obtido
com base nas respostas aos questionarios dos importadores do papel cuché leve das origens
investigadas no ultimo periodo de andlise de dano, ou sgja, de outubro de 2009 a setembro de 2010,
endoinclui o valor do frete interno do local de desembaraco até o importa dor brasileiro. Importante
frisar que o também o preco médio da industria doméstica ndo incluiu o frete interno até o
comprador no territorio nacional.

Registre-se também que ndo se considerou nenhuma incidéncia de Imposto de Importacéo
para os céalculos da subcotacdo, uma vez constatado que, em todo o periodo de andlise de dano,
foram irrelevantes as operacdes de importagdes desembaracadas com o pagamento de tal tributo.

Constatou-se que 0 prego do produto importado das origens investigadas, internado no
Brasil, esteve subcotado em relagdo ao prego da industria doméstica em todo o periodo de andlise
de dano. Pdde-se observar, adicionalmente, que em P5 a subcotacdo ponderada alcangou seu maior
valor.

Por outro lado, o preco médio obtido pela industria domeésti ca na venda do papel cuché leve
no mercado interno em P5 foi 20,2% menor que o prego obtido em P1, e 8,1% menor que o prego
obtido em P4, caracterizando, assim, a depressdo deste preco.

O aumento de 1,9% do custo total de P4 para P5, contra uma queda de 8, 1% no prego medio
de venda, caracterizou a ocorréncia de supressdo do preco obtido pela industria doméstica no
mercado interno no periodo.

6.3. Damagnitude da margem de dumping
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As margens de dumping variaram de US$ 45,94/t a US$ 595,29/t. Por outro lado, observou-
se depressdo do prego da industria domeéstica em P5, tanto em relagdo a P1 quanto em relacdo a P4.
Ademais, observou-se também supressao do prego daindistria doméstica, de P4 para P5.

Como as exportacdes para o Brasil cursadas a precos de dumping estiveram subcotadas em
relacdo ao preco da indlstria doméstica, € possivel inferir que, caso tais margens de dumping néo
existissem, 0s precos da industria doméstica poderiam ter atingido niveis mais elevados, reduzindo
ou mesmo eliminando os efeitos sobre seus pregos.

6.4. Daconclusdo sobre o dano aindustria doméstica

Da andlise dos dados e indicadores da industria doméstica, verificou -se que no periodo de
andlise da existéncia de dano, a producgéo da industria doméstica declinou 60.035 toneladas de P1
para P5 (36,9%) e 3.421 t de P4 para P5 (3,2%). Essa queda na producéo levou a reducéo do grau
de ocupacdo da capacidade instalada efetivaem 25,8 p.p. de P1 paraPS eem 3,8 p.p. de P4 para P5 .

O estoque, em termos absolutos, oscilou no periodo, sendo qu e, em P5, foi 71,4% menor
guando comparado a P1 e 24,5% menor quando comparado a P4. A relacéo estoque final/producéo
também oscilou no periodo, sendo que, em P5, diminuiu 3,7 p.p. em relacdo a P1 e 0,8 p.p. em
relacdo a P4.

As vendas da industria doméstica no mercado interno declinaram 12.862 t de P1 para P5
(12,8%), muito embora tenham aumentado 1.597 t de P4 para P5 (1,9%). Com isso, sua
participagdo no CNA, que atingiu 68,9% em P1, caiu para 50% em PS5, caracterizando uma
diminuicdo de 18,9 p.p.

A receita liquida obtida pela industria doméstica com a venda de papel cuché leve no
mercado interno decresceu 30,4% de P1 para P5, em raz&o tanto da queda de 12,8% da quantidade
vendida, quanto da depresséo verificada no preco, de 20,2%, no mesmo periodo. Essa receita
liquida obtida pela industria doméstica com a venda do produto similar no mercado interno
decresceu 6,4% de P4 para P5, devido a queda de 8,1% no preco média de venda, muito embora a
quantidade vendida, no mesmo periodo, tenha aumentado 1,9%.

O custo de producdo diminuiu 0,8% de P1 para P5, enquanto o preco ho mercado interno
caiu 20,2%. Assim, a relagdo custo de produgdo/prego aumentou nesse periodo. JA no ultimo
periodo, de P4 para P5, o custo de produgdo aumentou 2,6%, enquanto o prego no mercado i nterno
diminuiu 8,1%. Assim, a relagdo custo de produg&o/prego apresentou aumento. Esse
comportamento do custo de producéo, constatado também no aumento da relagéo custo total/preco
de venda, que em P5 foi maior do que em P1 e maior do que em P4, impact ou negativamente a
massa de lucro e a rentabilidade obtida pela industria doméstica no mercado interno. O lucro bruto
verificado em P5 foi 70,3% menor do que o observado em P1 e, de P4 para P5, a massa de lucro
bruta diminuiu 45,6%. Analogamente, a margem bruta obtida em P5 diminuiu em relagdo a P1 e
P4;

O lucro operacional verificado em P5 foi 76% menor do que o observado em P1 e, de P4
para P5, a massa de lucro operaciona diminuiu 55,1%. Analogamente, a margem operacional
obtidaem P5 diminuiu em relacdo a Ple P4.

O numero total de empregados da industria doméstica, em P5, foi 21,8% menor quando
comparado a P1 e 1,2% menor quando comparado a P4. A massa salarial total, por sua vez,
diminuiu 36,4% de P1 para P5 e aumentou 1,8% de P4 para P5. O nimero de empregados ligados
diretamente & producdo, em P5, foi 25,4% menor quando comparado a P1 e 1,9% menor quando
comparado aP4. A massa salarial dos empregados ligados a producéo, por sua vez, diminuiu 35,3%
de P1 para P5 e aumentou 0,2% de P4 para P5;

A produtividade por empregado ligado diretamente a produgdo, ao considerar -se todo o
periodo de andlise, de P1 para P5, diminuiu 15,3%. Em se considerando o Ultimo periodo esta
diminuiu 1,4%;
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O caixa liquido total gerado nas atividades, considerando a totalidade d e negdcios da
empresa, oscilou significativamente ao longo do periodo de andlise de dano, muito em razéo das
alteracOes societarias. A geracdo de caixafoi negativaem P1 e P4 e positiva nos demais periodos.

Os indices de liquidez geral e corrente, consid erando a totalidade de negdcios da empresa,
ndo indicaram dificuldades na captacdo de recursos ou investimentos pela empresa, e o retorno dos
investimentos, considerando a totalidade dos negécios da empresa no periodo de andlise de dano,
foi negativa em todos os periodos de andlise de dano, embora com oscilagfes. O retorno negativo
dos investimentos constatado em P5 foi superior ao retorno negativo verificado em P1 em cerca de
1,1 p.p. Em relagéo a P4, contudo, esse retorno negativo foi 0,3 p.p. menor.

Tendo considerado os indicadores da indUstria doméstica determinou -se a existéncia de dano
a industria doméstica no periodo de investigagéo. Tal conclusdo teve por base que: i) o volume de
vendas, em que pese terem apresentado recuperacdo de P4 para P5, foram menores do que em P1,
P2 e P3; ii) a producdo e o grau de ocupacdo da capacidade instalada da industria doméstica
diminuiram ao longo do periodo de investigacdo e, em P5, foram menores do que em P1, P2, P3 e
P4; iii) o nimero de empregados ligados a produ ¢&o, bem como o nimero total de empregados da
industria doméstica em P5, foram menores do que em P1, P2, P3 e P4; iv) a receita liquida da
industria doméstica em P5, foi menor do que P1, P2, P3 e P4, mesmo com a recuperacéo das vendas
no mercado interno verificada de P4 para P5; e v) em decorréncia do comportamento das relactes
custos/preco de venda no mercado interno, a massa e as margens de lucro (bruta e operacional),
obtidas pela industria doméstica no mercado interno em P5 foram menores do que qualquer outro
periodo dainvestigacao.

6.5. Do nexo de causalidade
6.5.1. Do impacto dasimportacdes objeto de dumping sobre a industria doméstica

Verificou-se que o volume das importacdes de papel cuché leve a precos de dumping, das
origens investigadas, aumentaram 155,6% de P1 para P5 e 108,7% de P4 para P5. Com isso, essas
importacGes, que acancavam 20,7% do consumo nacional aparente em Pl, elevaram sua
participacéo, em P5, para 44%.

Em sentido contrério, as vendas da industria doméstica no mercado interno, muito embora
tenham aumentado 1,9% de P4 para P5, diminuiram 12,8% de Pl para P5. Com isso, sua
participacdo no consumo nacional aparente de papel cuché leve, que era de 68,9% em P1, diminuiu
18,9 p.p., acangando 50% em P5.

A comparagdo entre 0 prego do produto das origens investigadas e o preco do produto
vendido pela indUstria doméstica revelou que, em todo o periodo, aquele esteve subcotado em
relacdo a este. Essa subcotacdo pode ter levado a queda do preco da indUstria doméstica de P1 para
P5, de cerca de 20,2% e, em cerca de 8,1%, de P4 para P5, caracterizando, assim, a ocorréncia de
depressdo do preco daindustria doméstica.

Ademais, enquanto o custo total do produto vendido, de P4 para P5, registrou aumento de
1,9%, o preco da industria doméstica, no mesmo periodo diminuiu 8,1%, caracterizando assm,
supressao do preco do produto vendido pela industria domeéstica no ultimo periodo de andlise, de P4
para P5.

Sendo assim, pdde-se concluir haver indicios de que as importacGes de papel cuché leve a
pregos de dumping contribuiram para a ocorréncia do dano aindustria domestica.

6.5.2. Dos outros fatores relevantes

Consoante o determinado pelo § 1° do art. 15 do Decreto n® 1.602, de 1995, procurou-se
identificar outros fatores relevantes, além das importagde s a precos de dumping, que possam ter
causado o eventual dano aindustria doméstica no periodo em analise.
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Ao anadlisarem-se o volume das importacGes dos demais paises, verificou-se que o dano
causado a industria doméstica ndo pode ser atribuido a elas, ten do em vista que tal volume, muito
embora significativo, foi muito inferior ao volume das importagdes a pregos de dumping em todo o
periodo de andlise. Além do mais, o volume importado desses paises diminuiu 31,1% ao longo do
periodo e com isso, sua partici pagdo no consumo nacional aparente que era de 10,4%, em P1,
alcangou, em P5, 6%.

N&o houve alteracdo da aliquota do Imposto de Importacdo de 14% aplicada as importacGes
de papel cuché leve pelo Brasil no periodo em andlise. Desse modo, o0 eventual dano a in dustria
doméstica ndo pode ser atribuido ao processo de liberalizacdo dessas importagdes. Ademais, néo
houve alteracdo na legislacdo de que, se destinado a impresséo de livros, catdlogos telefonicos,
jornais e demais publicactes periddicas de interesse ger a, esta sujeito a aliquota de 0% quando
importados por empresas jornalisticas, editoras ou importadoras que atuem por encomenda de
terceiros que sejam usuarios diretos, credenciados pelas autoridades competentes brasileiras.

N&o foram identificadas préticas restritivas ao comeércio pelos produtores domeésticos ou
estrangeiros, nem adocéo de evolucdes tecnoldgicas que pudessem resultar na preferéncia do
produto importado ao nacional. O papel cuché leve importado das origens investigadas e o
fabricado no Brasil sdo concorrentes entre si, disputando 0 mesmo mercado.

Por outro lado, a queda da produtividade da méo-de-obra pode ser explicada pelo fato de a
indUstria doméstica ndo ter conseguido diminuir o nimero de empregados ligados a produgdo no
mesmo ritmo da queda verificada na producdo de papel cuché leve. Mesmo com demanda menor
pelo seu produto, a industria doméstica ficou obrigada a manter determinado numero de
empregados em sua linha de produc&o, de formaa manter -se operacional .

Houve contracdo da demanda por papel cuché leve em P4, constatada pela queda do
consumo hacional aparente neste periodo. O consumo nacional, em P4, foi 20,4% menor que o
consumo em P3, 3,6% menor que o consumo em P2, e 7,8% menor que o consumo observado em
P1. Entretanto, em P5, a demanda pelo papel cuché leve voltou a apresentar crescimento, tendo sido
observado aumento de 30,3%.

A contragdo da demanda em P4, contudo, ndo pode ser atribuida a deterioracdo dos
indicadores da industria doméstica em P4 apontados anteriormente, umavez que as importacdes das
origens investigadas a precos de dumping diminuiram somente 6% em P4, enquanto as vendas da
indUstria domeéstica, as importagbes dos demais paises e o0 consumo nacional cairam,
respectivamente, 18,5%, 52,2% e 20,4%.

Além do mais, de P4 para P5, as vendas da indlstria doméstica no mercado interno
aumentaram e as importagdes das demais origens diminuiram, periodo em que se verificou a
recuperacdo da demanda de papel cuché leve, comportamento distinto do observado do volume
importado das origens investigadas, que aumentaram.

Como apresentado nesta Resolugdo, as vendas para 0 mercado externo da industria
doméstica em P5 foram 72,5% menores que as vendas em P1 e 23 ,6% menores que as vendas em
P4.

Se por um lado, essa queda do volume exportad o indica que ndo houve fator impeditivo ao
crescimento das vendas no mercado interno, por outro lado, evidencia que a deterioragcéo dos
indicadores econémicos da industria doméstica de producdo, grau de ocupacdo da capacidade
instalada, emprego e produtividade decorreram muito mais da queda das exportagdes do que da
reducdo das vendas internas daindlstria doméstica. Enquanto as exportagdes cairam 39.546 t, de P1
para P5, as vendas internas diminuiram 12.862 t, no mesmo intervalo. Ja de P4 para P5, as vendas
internas aumentaram 1.597 t e as exportagdes cairam 4.627 t .

6.5.3. Daconclusdo acerca do nexo de causalidade
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Concluiu-se que, muito embora as vendas para 0 mercado externo possam ter impactado
negativamente alguns dos indicadores da indUstria doméstica, as importagdes a precos de dumping
contribuiram significativamente para o dano aindustria doméstica apontado anteriormente.

7. Do célculo do direito antidumping

Nos termos do caput do art. 45 do Decreto n® 1.602, de 1995, o valor da medida antidumping
tem o fim exclusivo de neutralizar os efeitos danosos das importacGes objeto de dumping, nédo
podendo exceder a margem de dumping apurada na investigacdo. Os caculos desenvolvidos
indicaram a existéncia de dumping nas exportagdes d as empresas dos paises investigados para o
Brasil.

Cabe entdo verificar se as margens de dumping apuradas foram inferiores a subcotacéo
observada nas exportacbes das empresas mencionadas para o Brasil, em P5. A subcotacdo é
calculada com base na comparagdo entre o0 preco médio de venda da indistria doméstica no
mercado interno brasileiro e o preco CIF das operacdes de exportacdo de cada uma das empresas,
internado no mercado brasileiro.

Com relacdo ao preco da industria doméstica, considerou -se o prego ex fabrica (liquido de
impostos e livre de despesas de frete interno). Como durante o periodo de investigacdo houve
depressdo desse preco, realizou-se guste de forma a que a margem operacional atingisse
determinado percentual do prego de venda no mercado interno, em P5. O valor assim obtido foi
convertido de reais para délares dos EUA a partir da taxa de cambio média observada no periodo
P5, calculada com base nas cotacOes diérias obtidas no sitio eletrénico do Banco Central do Brasil.

O percentua indicado no paragrafo anterior correspondeu a média simples das margens
operacionais auferidas pela industria doméstica nos periodos anteriores ao que se determinou a
existéncia de dano.

Para o calculo dos precos internados médios do produto importado de cada um dos
produtores/exportadores mencionados foram considerados os precos de importacdo médios
ponderados, na condicdo CIF, obtidos das estatisticas oficiais brasileiras fornecidas pela RFB em
ddlares estadunidenses. Em seguida, a esses valores foi adicionado um determinado montante por
tonelada de despesas de internacéo.

Com os precos CIF internados médios, obtiveram -se as respectivas subcotacfes, as quais
foram superiores e inferiores as margens de dumping apuradas, a depender da empresa
produtora/exportadora. Deve ser registrado, entretanto, que o direito antidumping a ser aplicado esta
limitado a margem de dumping apurada, nos termos do parégrafo Gnico do art. 42 do Decreto n °©
1.602, de 1995.

8. Da conclusao final

Consoante a andlise precedente, ficou determinada a existéncia de dumping nas exportaces
de papel cuché leve das origens investigadas para o Brasil, e de dano a indistria doméstica
decorrente de tal pratica. Assim propde-se a aplicacdo de medida antidumping definitiva, por um
periodo de até 5 anos, na forma de aliquotas especi ficas, fixadas em ddlares estadunidenses por
tonelada, nos montantes especificados no art. 1° desta Resolugo.

O direito antidumping definitivo, com relagdo aos produtores/exportadores da Suécia e do
Canada que ndo responderam ao questionario, teve por base a margem de dumping apurada na
abertura da investigacéo.

O objetivo de uma medida antidumping é restabelecer as justas condi¢des de concorréncia
no mercado brasileiro. Por outro lado, ndo visa diminuir a competitividade de um fornecedor em
face de outro que nem mesmo participou da investigacéo.
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Desse modo, afim de manter certo equilibrio na oferta de papel cuché leve ao Brasil para os
produtores/exportadores que responderam a0 questionario enviado, mas que tiveram a margem
apuradas com base nos fatos di sponiveis, em relacdo agueles que nem sequer participaram da
investigac&o, o direito antidumping definitivo teve por base a margem de dumping apurada para os
produtores/exportadores da Suécia. Assim, para as empresas finlandesas UPM-Kymmene
Corporation, Stora Enso Oyj e Sappi Finland | Oy o direito antidumping definitivo esta no mesmo
nivel daquele indicado para os produtores/exportadores da Suécia.

Com relacéo produtor/exportador Evergreen Packaging Inc., que também respondeu ao
guestiondrio enviado, o direito antidumping teve por base a margem de dumping apurada na
determinagdo preliminar, uma vez superior a margem de dumping apurada para 0s
produtores/exportadores da Suécia.



