MINISTERIO DO DESENVOLVIMENTO, II\JDUSTRIA E COMERCIO EXTERIOR
SECRETARIA DE COMERCIO EXTERIOR

CIRCULAR N? 61, DE 23 DE SETEMBRO DE 2015
(Publicada no D.O.U. de 24/09/2015)

O SECRETARIO DE COMERCIO EXTERIOR DO MINISTERIO DO DESENVOLVIMENTO,
INDUSTRIA E COMERCIO EXTERIOR, nos termos do Acordo sobre a Implementagio do Art. VI do
Acordo Geral sobre Tarifas e Comércio — GATT 1994, aprovado pelo Decreto Legislativo n® 30, de 15
de dezembro de 1994 e promulgado pelo Decreto n® 1.355, de 30 de dezembro de 1994, de acordo com o
disposto no § 5° do art. 65 do Decreto n® 8.058, de 26 de julho de 2013, e tendo em vista 0 que consta do
Processo MDIC/SECEX 52272.002497/2014-16 e do Parecer n® 46, de 18 de setembro de 2015,
elaborado pelo Departamento de Defesa Comercial - DECOM desta Secretaria, decide:

1. Tornar publico que se concluiu por uma determinacdo preliminar positiva de probabilidade de
continuacdo do dumping nas importacdes brasileiras de calcados, comumente classificados nas posi¢oes
6402 a 6405 da Nomenclatura Comum do MERCOSUL — NCM, originarias da China, e de retomada do

dano a industria domestica dele decorrente, na hipdtese de extin¢do da medida antidumping instituida pela
Resolugdo CAMEX n 14, de 04 de margo de 2010.

2. Informar a decisé&o preliminar do DECOM de usar a Indonésia como terceiro pais de economia de
mercado.

3. Tornar publicos os fatos que justificaram a decisdo, conforme consta do Anexo |.

DANIEL MARTELETO GODINHO
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ANEXO |
1. DOS ANTECEDENTES
1.1. Da investigacéo original

No dia 30 de outubro de 2008, a Associacdo Brasileira das Industrias de Calgados, doravante
denominada simplesmente ABICALCADOS ou peticionaria, protocolou peticdo de inicio de investigacdo
de dumping nas exportacdes para o Brasil de cal¢ados, originarias da China e do Vietnd, comumente
classificadas nas posicdes 6402 a 6405 da Nomenclatura Comum do Mercosul — NCM, com exce¢do dos
cédigos da NCM 6402.12.00, 6402.20.00, 6403.12.00 e 64.03.20.00, dano a industria doméstica e nexo
causal entre estes, nos termos do art. 18 do Decreto no 1.602, de 23 de agosto de 1995. Em 24 de
dezembro de 2008 a ABICALCADOS solicitou a exclusdo do Vietna de sua peticao.

A investigacdo foi iniciada por meio da Circular SECEX n® 95, de 29 de dezembro de 2008,
publicada no Diario Oficial da Unido — D.O.U. de 31 de dezembro de 2008. Em 9 de setembro de 2009,
por meio da Resolucdo CAMEX n° 48, de 8 de setembro de 2009, foi aplicado, por até 6 meses, direito
antidumping provisério, sob a forma de aliquota especifica fixa de US$ 12,47/par (doze ddlares
estadunidenses e quarenta e sete centavos por par).

A investigacdo foi encerrada por meio da Resolu¢do CAMEX n® 14, de 4 de marco de 2010,
publicada no D.O.U. de 5 de marco de 2010, com aplicacdo, por cinco anos, de direito antidumping
definitivo, sob a forma de aliquota especifica fixa de US$ 13,85/par (treze dolares estadunidenses e
oitenta e cinco centavos por par), as importacdes brasileiras de calcados classificadas nas posi¢Ges 6402 a
6405 da Nomenclatura Comum do Mercosul (NCM), originarias da China.

Os calcados a seguir relacionados, classificados nas posicGes tarifarias 6402 a 6405, estdo excluidos
da aplicacdo do direito antidumping definitivo: (i) sandalias praianas, confeccionadas em borracha e
cujas tiras sdo fixadas ao solado por espigdes (comumente classificadas no item 6402.20.00 da NCM)); (i)
calcados destinados a pratica de esqui e surfe de neve (comumente classificados nos itens 6402.12.00 e
6403.12.00 da NCM); (iii) calgados de couro natural com a parte superior em tiras, e que encobre o dedo
maior, popularmente designados alpercatas (comumente classificados no item 6403.20.00); (iv) cal¢ados
concebidos para a pratica de uma atividade esportiva, munidos de ou preparados para receber tachas,
grampos, presilhas, travessas ou dispositivos, inclusive os calcados especificos e exclusivos para
patinagem, luta, boxe e ciclismo; (v) calcados domésticos (pantufas); (vi) calcados (sapatilhas) para
danca; (vii) calgados descartaveis, com solas aplicadas, concebidos para serem utilizados geralmente uma
sO vez; (viii) calcados de protecdo contra a descarga eletrostatica (antiestaticos) para uso em instalagbes
fabris; (ix) calgados para bebés e/ou recém-nascidos, com 100% da parte superior de matérias téxteis; e
(x) calgados com 100% da parte superior e 100% da sola exterior de matérias téxteis —

Em 5 de abril de 2011, a ABICALCADOQOS, por meio de seus representantes legais, protocolizou
neste MDIC pleito relativo a extensdo da medida antidumping as importac6es de calcados originarias da
Malasia, da Indonésia e do Vietnd, além da extensdo da mesma medida as importacdes brasileiras de
cabedais e dos demais componentes de calgados originarios da China.

A investigacdo foi iniciada por meio da Circular SECEX n? 48, de 30 de setembro de 2011,
publicada no D.O.U. de 4 de outubro de 2011. Assinale-se que ndo foi iniciada investigacao relativa as
importacOes de calcados originarias da Malésia dado que ndo foram apresentados indicios de que as
importacdes brasileiras de cal¢ados originarias daquele pais tipificariam pratica elisiva.
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A investigacdo sobre préticas elisivas foi encerrada por meio da Resolugdo CAMEX n° 42, de 3 de
julho de 2012, publicada no D.O.U. de 4 de julho de 2012, com extensdo, por cinco anos, do direito
antidumping aplicado as importacfes brasileiras de calgados, também as importagdes de cabedais e de
solas de calcados, originarias da China, comumente classificadas nos itens 6406.10.00 e 6406.20.00 da
Nomenclatura Comum do MERCOSUL - NCM, a ser recolhido em montante equivalente a aliquota ad
valorem de 182%. Cabe destacar que, na ocasido, ndo houve comprovacdo de praticas elisivas nas
exportacdes de calgados originarias do Vietna e da Indonésia para o Brasil,

A referida Resolugdo CAMEX n? 42, de 2012, foi revogada a pedido da peticionaria por meio da
Resolucdo CAMEX n® 65, de 06 de setembro de 2012, publicada no D.O.U de 10 de setembro de 2012.

2. DA REVISAO
2.1. Dos procedimentos prévios

Em 29 de maio de 2014, foi publicada no D.0O.U. a Circular SECEX n? 26, de 28 de maio de 2014,
dando conhecimento publico de que o prazo de vigéncia do direito antidumping aplicado as importagdes
de calcados comumente classificadas nas posicdes 6402 a 6405 da NCM, originarias da China, encerrar-
se-ia no dia 5 de margo de 2015.

2.2. Da peticao

Em 31 de outubro de 2014, a ABICALCADOS protocolou no DECOM, doravante também
denominado Departamento, peticdo para revisdo de final de periodo com o fim de prorrogar o direito
antidumping aplicado as importagdes brasileiras de cal¢ados, quando originarios da China, consoante o
disposto no art. 106 do Decreto n® 8.058, de 2013.

No dia 11 de dezembro de 2014, por meio do Oficio n? 10.327/2014/CGMC/DECOM/SECEX,
foram solicitadas a peticionaria informagdes complementares aquelas fornecidas na peticdo. A
peticionaria apresentou tais informacdes no dia 26 de dezembro de 2014.

Em 14 de janeiro de 2015, devido as inconsisténcias verificadas dentre as informacdes
encaminhadas pela peticionaria, foi expedido o Oficio n? 00.088/2015/CGMC/DECOM/SECEX pelo qual
se solicitaram os ajustes necessarios. A peticionaria, diante do prazo de resposta, pediu sua postergacao
até o dia 2 de fevereiro de 2015, o que foi concedido em 26 de janeiro de 2015.

No dia 27 de janeiro de 2015, técnicos do DECOM visitaram o Instituto de Estudos e Marketing
Industrial (IEMI) a fim de verificar a adequacdo e corre¢do das fontes, metodologias e base de dados
utilizadas na elaboracdo do estudo que foi utilizado para apurar os indicadores da industria doméstica
utilizados para fins de inicio da revisdo.

No dia 30 de janeiro de 2015, a peticionaria protocolou a documentacdo requerida com dados
revisados.

Em 11 de fevereiro de 2015, a peticionaria encaminhou voluntariamente informagdes adicionais
referentes ao pleito.
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2.3. Do inicio da revisao

Considerando o que constava do Parecer DECOM n® 6, de 24 de fevereiro de 2015, e tendo sido
verificada a existéncia de elementos suficientes que justificavam a abertura, a revisao foi iniciada por
meio da Circular SECEX n® 9, de 24 de fevereiro de 2015, publicada no D.O.U. de 2 de marco de 2015.

2.4. Das notificacdes de inicio de revisao e da solicitacdo de informacdes as partes interessadas

De acordo com o art. 96 do Decreto n® 8.058, de 2013, foram notificados sobre o inicio da revisdo a
peticionaria, o governo da China, por meio de correspondéncias encaminhadas a representacdo
diplomatica em Brasilia, os produtores/exportadores estrangeiros de calcados, além dos importadores
brasileiros de cal¢ados, categorias identificadas por meio dos dados oficiais de importacdo fornecidos
pela Secretaria da Receita Federal do Brasil (RFB), do Ministério da Fazenda. Constava da referida
notificacdo, o endereco eletrdnico em que poderia ser obtida copia da Circular n® 9, de 2015, que deu
inicio a investigacao.

Os produtores/exportadores chineses cujos enderecos encontravam-se indisponiveis para envio de
notificacdo de inicio de revisao foram identificados e repassados ao governo da China para indicagdo dos
enderecos correspondentes, com destaque para o produtor selecionado Zhejiang Zhuji Wanteng Shoes Co
Ltd.

A todos os fabricantes/exportadores chineses e a representacao diplomatica da China no Brasil foi
disponibilizada no sitio eletrénico http://www.mdic.gov.br/arquivos/dwnl_1425328069.zip copia do
texto completo ndo confidencial da peticdo que deu origem a revisdo, mediante acesso por senha
especifica fornecida por meio de correspondéncia oficial.

Adicionalmente, atendendo ao disposto no § 32 do art. 15 do Decreto n® 8.058, de 2013, as partes
interessadas foram informadas de que se pretendia utilizar a Itdlia como terceiro pais de economia de
mercado para apuracdo do valor normal, ja que a China ndo é considerada economia de mercado, para
fins de investigacdo de defesa comercial.

Nesse contexto, foram notificados do inicio da investigacdo os representantes do governo da Italia e
a delegacdo da Unido Europeia, bem como os produtores/exportadores italianos indicados pela industria
domeéstica para a apuracao do valor normal, quais sejam: Calzaturificio Play Sport Srl, Chelini Olando
Srl, Dei Dogi Srl e Simod Spa.

Ressalte-se que, em virtude do expressivo nimero de produtores/exportadores identificados de tal
sorte que se tornaria impraticavel eventual determinacdo de margem individual de dumping, e consoante
previsdo contida no art. 28 do Regulamento Brasileiro e no art. 6.10 do Acordo Antidumping da
Organizacdo Mundial do Comércio (OMC), o Departamento selecionou 0s exportadores responsaveis
pelo maior percentual razoavelmente investigavel do volume de exportacdo da China para o Brasil do
produto objeto da presente revisao de julho de 2013 a junho de 2014.

Assim sendo, segundo os dados da RFB, foram identificados na referida selecdo as seguintes
empresas produtoras/exportadoras e seus volumes exportados para o Brasil do produto objeto da revisdo
(de julho de 2013 a junho de 2014): Dong Guan Pou Chen Footwear Company — Confidencial pares
Confidencial% do volume exportado da China para o Brasil nesse periodo); Fu Luh Shoes Co ,Ltd. —
Confidencial pares Confidencial % do volume exportado da China para o Brasil nesse periodo); Jiangxi
Guangyou Shoetown Footwear Co. Ltd. — Confidencial pares Confidencial % do volume exportado da
China para o Brasil nesse periodo); Lianjiang Chingluh Shoes Co, Ltd. —Confidencial pares Confidencial
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% do volume exportado da China para o Brasil nesse periodo); Long Fa Shoes Industrial (Hui Zhou) Co.
Ltd Confidencial pares Confidencial % do volume exportado da China para o Brasil nesse periodo);
Nanjing Fja Footwear And Headgear Ltd. —Confidencial pares Confidencial % do volume exportado da
China para o Brasil nesse periodo); Qingdao Longway Footwear Co. Ltd. — Confidencial pares
Confidencial % do volume exportado da China para o Brasil nesse periodo); Zhejiang Zhuji Wanteng
Shoes Co Ltd. — Confidencial pares (Confidencial % do volume exportado da China para o Brasil nesse
periodo).

Concedeu-se prazo de 10 (dez) dias para manifestacdo, contado a partir da expedicdo da notificacao
de inicio da revisdo, para que as partes interessadas se manifestassem a respeito da selegdo. Cabe
mencionar que a selecdo definida ndo foi objeto de contestacao.

Dessa forma, por ocasido da notificacdo de inicio da revisdo e conforme o disposto no art. 50 do
Decreto n® 8.058, de 2013, foram disponibilizados os questionarios aos produtores/exportadores
estrangeiros selecionados da China e aos produtores italianos com prazo de restituicdo de trinta dias,
contado da data de ciéncia.

Ademais, cabe ressaltar que os produtores/exportadores ndo selecionados foram informados de que
0 prazo para eventuais respostas voluntarias seria de trinta dias, improrrogaveis, contados da data de
ciéncia, em conformidade com o caput do art. 50 do Decreto n® 8.058, de 2013, e com o art. 19 da Lei n®
12.995, de 18 de junho de 2014.

Em relacdo aos importadores, foram disponibilizados questionarios a todos aqueles identificados
com base nos dados detalhados das importacdes brasileiras fornecidos pela RFB.

2.5. Das partes interessadas

Para fins de inicio da presente revisdo, de acordo com o § 22 do art. 45 do Decreto n® 8.058, de
2013, foram identificadas como partes interessadas, além da peticionaria, os produtores/exportadores
estrangeiros, os importadores brasileiros do produto objeto da reviséo e o governo da China.

Nos termos do inciso V do § 22 do art. 45 do Decreto n® 8.058, de 2013, foi concedido o prazo de
vinte dias, contado da data da publicacdo de inicio desta revisdo, para a apresentacdo de pedidos de
habilitacdo de outras partes que se considerassem interessadas e de seus respectivos representantes legais.
Nesse intuito, foram realizados pleitos por parte de empresas e associac@es, abordados no item 2.6.

Todas as partes interessadas identificadas e reconhecidas encontram-se relacionados no Anexo |
deste Parecer.

2.6. Das solicitacdes de habilitacao

A Associacdo Brasileira de Artigos Esportivos (Move), solicitou tempestivamente sua habilitacdo
no presente processo nos termos do inciso Il do § 2° do art. 45 do Decreto n° 8.058, de 2013. Alegou,
assim, representar os interesses das industrias esportivas sediadas no Brasil no segmento de calcados
esportivos.

A agremiacdo World Federation of Sporting Goods Industry-WFSGI requereu tempestivamente

habilitacdo na investigacdo em epigrafe, tendo em vista representar as marcas esportistas, fabricantes,
fornecedores, varejistas e federagcOes de calgados mundiais.
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As empresas Mizuno Corporation, Adidas Sourcing Limited, Adidas AG, Reebok International Ltd
(UK), Reebok International Ltd (US) e Adidas International Trading BV, solicitaram habilitagéo
tempestivamente.

As empresas Yongzhou Xiang Way Sports Goods, Shenzhen Bright of Industry Development,
Daoxian Buildyet Shoes, Da Sheng (BVI) International , Sacher Overseas, Tae Kwang, Evervan
Hengyang, Dong Guan Yue Yuan, Jiangxi YuTai e Yangxin Poulia, Growth-link Overseas Company
Limited, Lifeng Footwear Corporation, Changshin Inc, Chung Jye Shoes Ltd, Grand Smartly Group Ltd,
Eva Overseas International Limited, Growth-link Overseas Company Limited, Fujian Lifeng Footwear,
Fujian San Feng Footwear Company, Fuijian Xiefeng Footwear, Dongguan Gaobu, Yu Xing (Ji shui),
Zhuhai Special Economic Zone Yueuan Industrial Ltd, Ruijin Pou Yuen Footwear Development,
Buildyet Shoes e Dasheng BVI, Sacher Overseas, , Shaoyang Stella Footwear e Stella International Ltd.
Simona MFG, Apache (Qingxin) Footwear, New Peak Services Ltd Long Fa Shoes, Victory Footwear,
Mercury International Trading Corporation, Diamond Group International Ltd, Elite Global Sourcing
Limited e Puma Sports LA S.A. (Puma Latam) requereram habilitacdo tempestivamente, justificando
serem produtoras/exportadoras ou empresas relacionadas as empresas produtoras/exportadoras ja
identificadas como partes interessadas.

As agremiacOes representantes de produtores/exportadores chineses China Chamber of Commerce
for Import and Export of Light Industrial Products and Arts-Crafts (CCCLA) e a China Chamber of
International Commerce (CCOIC) solicitaram habilitagdo como entidades de classes aptas a
representarem os pleitos dos produtores chineses. A primeira indicou ter atuado em outras investigagdes
como a de calcados com biqueira protetora, instaurada pela Unido Europeia. Além disso, alegou que mais
de 70 (setenta) empresas associadas exportaram para o Brasil (durante o periodo da revisao), sendo duas
inicialmente selecionadas para responder o questionario do exportador. J& a Gltima indicou representar 0s
interesses de grande parte dos segmentos de calgados em polos calcadistas na China, envolvendo o
interesse de 5 (cinco) empresas selecionadas para responder o questionario do exportador.

Os importadores VF do Brasil Ltda e UA Brasil solicitaram tempestivamente habilitacdo no
processo, tendo em vista ter importado o produto objeto da revisdo da origem investigada durante o
periodo de investigacdo de continuacdo ou retomada do dumping.

O Instituto para o Desenvolvimento do Varejo (“IDV”), protocolou intempestivamente pedido de
habilitacdo como outra parte interessada no presente processo. Nesse sentido, instou que atuaria como
representante do segmento varejista no Brasil, tutelando, inclusive, interesse de parte de importadores de
calcados.

2.7. Da decisao do DECOM

Primeiramente, foram deferidos os pleitos das entidades e associagdes representativas de classe
como a Associacdo Brasileira de Artigos Esportivos-MOVE e a World Federation of Sporting Goods
Industry-WFSGI, tendo em vista que ambas as entidades representam marcas, fabricantes, fornecedores,
varejistas e federacdes de calcados.

Ainda nesse contexto, foram habilitadas as agremiagdes representantes dos produtores/exportadores
chineses China Chamber of Commerce for Import and Export of Light Industrial Products and Arts-
Crafts (CCCLA) e a China Chamber of International Commerce (CCOIC). A primeira foi indicada pelo
governo chinés como instituicdo apropriada a representacdo dos interesses dos produtores/exportadores
chineses. J& a CCOIC seria associagdo que tutelaria interesse de grande parte dos segmentos de cal¢ados
em polos calcadistas na China, em especial, de produtores selecionados.
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Em relacéo aos pedidos das holdings Mizuno Corporation e Adidas AG, bem como de outras partes
subsidiarias, como Reebok International (UK), Reebok International (US) e Adidas Sourcing Limited e
Adidas Trading BV, acatou-se o pedido dessas empresas como partes interessadas, tendo em vista que
atuariam no modelo global de negécios de calgados.

Em relacdo ao pedido do Instituto para o Desenvolvimento do Varejo (“IDV”), registra-se que tal
pedido foi considerado intempestivo por ter sido protocolado apds o prazo para solicitacdo de habilitacdo
de outras partes interessadas.

No tocante as solicitacdes dos importadores UA Brasil e VF Brasil, assevere-se que ambos foram
notificados de que ja seriam partes interessadas desde o inicio da presente investigagéo.

No que se refere aos pedidos dos produtores/exportadores que comprovaram producdo/exportacéo
no periodo objeto de continuacdo ou retomada do dumping, foram acatados os pleitos das seguintes
empresas: Yongzhou Xiang Way Sports Goods Ltd; Chung Jye Shoes Co., Ltd; Diamond Group
International Ltd.

No entanto, ndo foram acatados os pedidos das empresas Shenzen Bright of Industry Development
Co Ltd, Evervan Hengynag Footwear Co Ltd, Victory Footwear Co. Ltd, Elite Global Sourcing Ltd, Tae
Kwang Ind. Co. Ltd, Mercury International Trading Corporation, Puma Sports LA S.A. (Puma Latam)
tendo em vista que nao protocolaram elementos probatérios suficientes de que teriam exportado o produto
objeto da revisdo no periodo de investigacdo de continuacdo ou retomada do dumping.

As empresas que comprovaram associacdo ou relacionamento com produtores/ exportadores
identificados como partes interessadas foram acatados, conforme abordado em detalhe no item 2.9 deste
Parecer.

2.8. Do recebimento das informacdes solicitadas
2.8.1. Dos importadores

As empresas RS do Brasil - Importacdo, Exportacdo Industria E Comércio Ltda; Dass Sul Calcados
E Artigos Esportivos Ltda e Companhia Zaffari Comércio E Indlstria apresentaram suas respostas ao
questionario do importador dentro do prazo inicialmente concedido.

O importador Crocs Brasil Comércio de Calcados Ltda. indicou ndo comprar o produto objeto da
revisao e, por esta razao, optou por nao responder ao questionario.

As empresas DId Comércio e Importacdo Ltda e Arthur Lundgren Tecidos SA Casas
Pernambucanas responderam ao questionario do importador fora do prazo inicialmente concedido, sem
que tivessem solicitado prorrogacdo, de modo que tais respostas foram consideradas intempestivas e néo
foram juntadas aos autos do processo em questdo. Tais empresas foram notificadas acerca da
impossibilidade de utilizacdo de suas respostas.

As empresas a seguir solicitaram a prorrogacdo do prazo para restituicdo do questionario do
importador, tempestivamente e acompanhada de justificativa, segundo o disposto no 8§ 1° do art. 50 do
Decreto n® 8.058, de 2013: Benevento Distribuidora Ltda; Comercial Aste de Importacdo Ltda; Puma
Sports Ltda.; Vulcabras Distribuidora de Artigos Esportivos Ltda; Skechers do Brasil Calcados Ltda.;
Save Comercial e Importadora Ltda.; G.B.A. Comercial e Importadora Ltda.; UA Brasil Comércio e
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Distribuicdo de Artigos Esportivos Ltda; Adidas do Brasil Ltda; Asics Brasil Distribuicdo e Comércio de
Artigos Esportivos Ltda.; Nike do Brasil Comércio e Participaces Ltda; Pimpolho Produtos Infantis
Ltda.; Indubra Artigos de Moda do Brasil Ltda.; Bombardier Recreational Products Motores da Amazonia
Ltda., e Surf Co. Ltda. e lguasport Ltda/Decathlon.

As empresas Benevento Distribuidora Ltda; Comercial Aste de Importacdo Ltda; Puma Sports
Ltda.; Vulcabras Distribuidora de Artigos Esportivos Ltda; Skechers do Brasil Calcados Ltda.; Save
Comercial e Importadora Ltda.; G.B.A. Comercial e Importadora Ltda.; UA Brasil Comércio e
Distribuicdo de Artigos Esportivos Ltda; Adidas do Brasil Ltda; Asics Brasil Distribuicdo e Comércio de
Artigos Esportivos Ltda; Nike do Brasil Comércio e Participagfes Ltda apresentaram suas respostas aos
questionarios do importador, tempestivamente, dentro do prazo estendido concedido. Por outro lado, as
empresas Indubra Artigos de Moda do Brasil Ltda; Bombardier Recreational Products Motores da
Amazonia Ltda e Surf Co. Ltda e Iguasport Ltda/Decathlon ndo apresentaram resposta ao questionario do
importador.

Cumpre ressaltar que as empresas cujas respostas foram apresentadas sem a devida habilitacdo dos
representantes por elas indicados foram notificadas com vistas a sanear essa situa¢do ou ainda esclarecer
possiveis inconsisténcias nas habilitacdes até o dia 1 de junho de 2015, sob pena de consideragdo dos atos
mencionados como inexistentes. Diante dessa situacdo, somente a empresa Benevento Distribuidora Ltda
n&o regularizou sua representacéo.

Foram solicitadas as empresas Skechers do Brasil Calcados Ltda, Vulcabras Distribuidora de
Artigos Esportivos Ltda, Asics Brasil Distribuicdo e Comércio de Artigos Esportivos Ltda, Save
Comercial e Importadora Ltda., UA Brasil Comércio e Distribuicdo de Artigos Esportivos Ltda., Puma
Sports Ltda., Nike do Brasil Comércio e Participacdes Ltda. e Adidas do Brasil Ltda informac6es
adicionais aos questionarios apresentados para sanear pendéncias formais no que concerne a apresentacdo
da versdo restrita dos dados dos questionarios, a adequacdo dos dados de despesas de internagdo, 0
detalhamento das operacdes de importacdo, bem como as aparentes inconsisténcias entre os dados
reportados e os dados da RFB. As empresas em epigrafe responderam tempestivamente aos pedidos
efetuados.

Desta forma, os dados das empresas que responderam tempestivamente ao questionario do
importador, com excecdo da Benevento Distribuidora Ltda., foram considerados para fins de
determinag&o preliminar.

Por fim, os demais importadores nédo solicitaram extensdo do prazo, nem apresentaram resposta ao
questionario do importador.

2.8.2. Dos produtores/exportadores

Como ja mencionado, em razdo do elevado nimero de produtores/exportadores de calgcados para o
Brasil e tendo em vista o disposto no inciso Il do art. 28 do Regulamento Brasileiro, foi efetuada selecao
das empresas responsaveis pelo maior percentual razoavelmente investigavel do volume de exportagdes
para o Brasil, com vistas ao calculo de margem individual de dumping.

Todas as empresas selecionadas, a saber Dong Guan Pou Chen Footwear Company; Fu Luh Shoes
Co.,Ltd.; Jiangxi Guangyou Shoetown Footwear Co., Ltd.; Lianjiang Chingluh Shoes Co., Ltd. e Long Fa
Shoes Industrial (Hui Zhou) Co. Ltd, apds solicitarem extensdo de prazo tempestivamente e acompanhado
de justificativa, segundo o disposto no §1° do art. 50 do Regulamento Brasileiro, apresentaram respostas
a0 questionario do exportador.
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As empresas Nanjing Fja Footwear and Headgear Ltd, Qingdao Longway Footwear Co. Ltd e
Zhejiang Zhuji Wanteng Shoes Co Ltd informaram, por meio do endereco eletronico institucional, que
sdo trading companies e ndo teriam interesse em responder 0s questionarios do produtor/exportador. Em
11 de marco de 2015, a Embaixada da China no Brasil informou que Nanjing Fja Footwear and Headgear
Ltd é trading company e disponibilizou contato e localizagdo de Zhejiang Zhuji Wanteng Shoes Co Ltd.

Foram apresentadas tempestivamente respostas voluntarias do terceiro pais de economia de
mercado para efeitos de calculo do valor normal preenchida pelas empresas indonésias PT Ching Luh e
PT Nikomas Gemilang. Apds analise de seu contetdo, foram solicitadas informacges complementares, as
quais foram apresentadas tempestivamente.

Também foi apresentada resposta ao questionario do terceiro pais de economia de mercado para
efeitos de calculo do valor normal preenchida pela empresa indonésia PT. Sepatu Mas Idaman. Apesar de
solicitadas informacdes complementares por meio do Oficio n? 2.727/2015/CGMC/DECOM/SECEX, de
15 de junho de 2015, estas ndo foram fornecidas, de modo que ndo puderam ser utilizadas para fins de
determinacdo preliminar por sua incompletude.

Nenhum dos produtores/exportadores italianos selecionados apresentou resposta ao questionario do
terceiro pais de economia de mercado para efeitos de calculo do valor normal.

2.9. Do pedido de relacionamento ou associacao entre as partes interessadas

De acordo com o § 10 do art. 14 do Decreto n® 8.058, de 2013, as partes serdo consideradas
relacionadas ou associadas se:

| - uma delas ocupar cargo de responsabilidade ou de direcdo em empresa da outra;
Il - forem legalmente reconhecidas como associados em negacios;
I11 - forem empregador e empregado;

IV - qualquer pessoa, direta ou indiretamente, possuir, controlar ou detiver cinco por cento ou mais
das acdes ou titulos emitidos com direito a voto de ambas;

V - uma delas, direta ou indiretamente, controlar a outra, inclusive por intermédio de acordo de
acionistas;

VI - forem ambas, direta ou indiretamente, controladas por uma terceira pessoa;
VII - juntas controlarem direta ou indiretamente uma terceira pessoa;
VIl - forem membros da mesma familia; ou

IX - se houver relacdo de dependéncia econdmica, financeira ou tecnoldgica com clientes,
fornecedores ou financiadores.

Como ja indicado anteriormente, 0s produtores/exportadores chineses selecionados que

responderam tempestivamente ao questionario do produtor/exportado e outros produtores realizaram
solicitacdo para enquadramento de empresas como entidade comercial Unica com vistas a estabelecer
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grupos que atuam no processo de exportacdo do produto objeto desta revisdo, conforme disciplinado no
parégrafo anterior.

O produtor/exportador selecionado Jiangxi Guangyou Shoetown Footwear Co. Ltd protocolou
resposta ao questionario do produtor/exportador no dia 15 de maio de 2015. Em sua resposta, a empresa
solicitou que as empesas Eva Overseas International Limited, Shoetown Hunan Footwear Co. Ltd., Qing
Yuan City Shoetown Footwear Co. Ltd., Evervan International Limited, Evervan Qingyuan Footwear e
Evervan Deyang Footwear fossem consideradas relacionadas a ela. Para tanto, apresentou organograma
organizacional do grupo, bem como outros documentos comprobatorios em sua resposta ao questionario e
nas informagdes complementares. As empresas Evervan International Limited, Evervan Qingyuan
Footwear e Evervan Deyang Footwear também responderam ao questionario de produtor/exportador
juntamente com a empresa selecionada.

Salienta-se que, por ocasido do inicio da investigacdo, as seguintes empresas foram consideradas
partes interessadas: Shoetown Hunan Footwear Co. Ltd., Qing Yuan City Shoetown Footwear Co., Ltd.,
Evervan International Limited, Evervan Qingyuan Footwear e Evervan Deyang Footwear. A empresa Eva
Overseas, por outro lado, ndo havia sido considerada inicialmente como parte interessada, pois ndo foi
identificada producdo ou exportacéo para o Brasil do produto objeto da reviséo de julho de 2013 a junho
de 2014, segundo dados da RFB. Desta forma, o produtor/exportador selecionado solicitou habilitacdo da
empresa Eva Overseas International Limited. Apds anélise dos documentos protocolados pelo
produtor/exportador selecionado no dia 1° de julho de 2015, atendeu-se ao pedido de habilitacdo, nos
termos do inciso V do § 2° do art. 45 do Decreto n® 8.058, de 2013.

Ademais, a fim de comprovar o relacionamento ou associagdo entre todas as empresas mencionadas
no paragrafo anterior, o produtor/exportador selecionado protocolou ha mesma data documentos originais
comprobatdrios desse relacionamento. Na sequéncia, fez alusdo aos incisos I, 1V, V, VI e VIl do § 10 do
art. 14 supramencionado para justificar o tratamento como grupo para todas as empresas ligadas a ele e
consideradas como partes interessadas. A tabela abaixo elenca todas as empresas consideradas
incialmente como pertencentes ao grupo Shoetown-Evervan:

Grupo Shoetown-Evervan

Empresa Atuacdo no Grupo
Eva Overseas International Limited Exportador
Evervan International Limited Exportador
Jiangxi Guangyou Shoetown Footwear Co.Ltd. Produtor
Shoetown Hunan Footwear Co., Ltd. Produtor
Qing Yuan City Shoetown Footwear Co. Produtor
Evervan Qingyuan Footwear Produtor
Evervan Deyang Footwear Produtor

Em 26 de junho de 2015, o produtor selecionado Long Fa Shoes Industrial (Hui Zhou) Co. Ltd
demonstrou preliminarmente as relages existentes entre as empresas do grupo econdmico Dean Shoes,
nos termos do § 10 do art. 14 do Decreto n® 8.058, de 2013, as quais operam das seguintes formas:
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Grupo Dean Shoes

Empresa Atuacdo no grupo
Xingning Factory Produtor
Long Fa Shoes Industrial (Hui Zhou) Co. Ltd. Produtor
Long Fa Industrial Ltd Controlador
Gold Tech Trading
Grand Winner Trading
Grand Smartly Exportador

Em sua resposta ao questionario, o produtor chinés selecionado Dong Guan Pou Chen Footwear
Company Limited solicitou que os produtores Zhuhai Special Economic Zone Yueyuan Industrial, Zhong
Shan Xin Zhan Shoe Company, Dongguan YueYuan Footwear, Pou Hong (Yangzhou) , Yue Yuen
(Anfu) Footwear, Yu Xing (Jishui) Footwear, Yangxin Poujia, Shanggao Yisen, Zhong Shan Pou Yuen
Manufacture Company, Dong Guan Yue Sheng Footwear Company Limited, Jiangxi Yu Tai Footwear
Company Limited, Zhong Shan Pou Yuen Bai Shi Manufacturer Company, Ruijin Pou Yuen e
exportadores Gold Plenty, New Peak Ltd , Idea Macao e The Look fossem consideradas relacionadas a
ela. Para tanto, apresentou fluxograma organizacional do grupo em sua resposta, bem como
demonstracdes financeiras, acordos de processamento, licenciamento de operacBes com vistas a
estabelecer a relacdo ao grupo Pou Chen. Cabe ressaltar que as empresas listadas responderam ao
questionario de produtor/exportador juntamente com a empresa selecionada.

Inicialmente, ja haviam sido consideradas como partes interessadas as seguintes empresas: ldea
Macao, The Look, Zhong Shan Xin Zhan Shoe Company, Pou Hong (Yangzhou), Yue Yuen (Anfu)
Footwear, Yu Xing (Jishui) Footwear, Yangxin Poujia, Shanggao Yisen, Zhong Shan Pou Yuen
Manufacture Company, Dong Guan Yue Sheng Footwear Company Limited, Zhong Shan Pou Yuen Bai
Shi Manufacturer Company. No entanto, a empresa Ruijin Pou Yuen ndo havia sido considerada como
parte interessada, pois ndo foi identificada producdo ou exportacdo para o Brasil do produto objeto da
revisao de julho de 2013 a junho de 2014, segundo dados da RFB.

Com efeito, ficou estabelecido preliminarmente o relacionamento entre essas empresas, com base
na resposta as informac6es complementares, tendo em vista novos elementos probatdrios, atendendo-se o
disposto nos incisos I, 1V, V, VI e VII do 810 do artigo 14 supramencionado, justificando-se, assim, o
tratamento como grupo para todas as empresas ligadas a ele e consideradas como partes interessadas.
Assim sendo, foram consideradas as empresas a seguir como pertencentes ao grupo Pou Chen:

Grupo Pou Chen

Empresa Atuacgdo no Grupo
Gold Plenty Exportador
Idea Macao Exportador
New Peak Exportador
The Look Exportador
Zhuhai Special Economic Zone Yueyuan Industrial Produtor
Zhong Shan Xin Zhan Shoe Company Produtor
Dong Guan Pou Chen Footwear Company Limited Produtor
Dongguan YueYuan Footwear Produtor
Pou Hong (Yangzhou) Produtor
Yue Yuen (Anfu) Footwear Produtor
Yu Xing (Jishui) Footwear Produtor
Yangxin Poujia_ Produtor
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Shanggao Yisen Produtor
Zhong Shan Pou Yuen Manufacture Company Produtor
Dong Guan Yue Sheng Footwear Company Limited Produtor
Jiangxi Yu Tai Footwear Company Limited Produtor

Os produtores/exportadores chineses Lian Jiang Chingluh Shoes Co., Ltd. (“Chingluh”) e Fuzhou
Development Zone Fuluh Shoes Co., Ltd. (“Fuluh”) foram selecionados. As empresas solicitaram, no dia
15 de maio de 2015, a inclusdo das outras empresas do grupo, quais sejam: Fujian Lionscore Sport
Products Co. Ltd., Planet Corporation e Sacher Overseas. Com base nos elementos trazidos em resposta
as informacBes complementares, constatou-se que as empresas investidoras [Confidencial] e
[Confidencial], detém, respectivamente, a totalidade da Planet Corporation e da Sacher Overseas Inc e
ambas estariam associadas. Assim, configurando-se preliminarmente a relacdo do grupo, nos termos do §
10 do art. 14 do Decreto n® 8.058, de 2013. Assim sendo, foram consideradas as empresas a seguir como
pertencentes ao grupo Chingluh:

Grupo Chingluh

Empresa Atuacdo no Grupo
Lian Jiang Chingluh Shoes Co., Ltd. Produtor
Fuzhou Development Zone Fuluh Shoes Co., Ltd. Produtor
Fujian Lionscore Sport Products Co. Ltd. Produtor
Planet Corporation Exportador
Sacher Overseas Inc. Exportador

Em relagédo a outros produtores ndo selecionados pertencentes a outros grupos exportadores para o
Brasil, procedeu-se no mesmo sentido que os anteriores selecionados, uma vez que foi atendido o
disposto no 8§ 10 do artigo 14 do Regulamento Brasileiro com vistas a consideracdo do relacionamento
entre as partes envolvidas em cada grupo. Isto posto, foram considerados preliminarmente os seguintes
grupos e seus produtores/exportadores: Grupo Changshin (produtor Qingdao Changshin e exportador
Changshin Inc); Grupo Xiefeng (produtores Fujian Xiefeng Footwear Co Ltd, Fujian San Feng Footwear
Co Ltd e Fujian Lifeng Footwear Co Ltd e exportador Growth-link Overseas Company); Grupo Stella
(produtores Shaoyang Stella Footwear e Stella International Ltd Simona MFG); Grupo Dasheng
(produtores Dongguan Surpassing Shoes Co, Daoxian Buildyet Shoes e holding Dasheng BV1 Shoes) e
Grupo Apache (Apache Footwear e Apache Qingxin Footwear).

2.10. Das consideracg6es acerca do terceiro pais de economia de mercado

O § 1% do art. 15 do Decreto n? 8.058, de 2013 determina que, 0 pais substituto consistira em um
terceiro pais de economia de mercado considerado apropriado, levando-se em conta as informacGes
confiaveis apresentadas tempestivamente pelo peticionario ou pelo produtor ou exportador (...)”.

Ante 0 exposto, para fins de inicio da presente revisdo, a industria doméstica justificou a escolha da
Italia pelo fato de ser este pais um grande produtor de calgcados e pelo produto italiano ser similar ao
produto objeto da revisdo, o que garantiria que o valor normal fosse apropriado. Ademais, segundo a
industria domeéstica, para a escolha desse pais teria sido levada em consideracdo o grau de desagregacao
dos dados, principalmente o volume significativo de vendas do produto similar na exportacdo deste pais.
Diante das circunstancias apresentadas pela peticionaria, inicialmente, considerou-se a Italia como
terceiro pais de economia de mercado, conforme Parecer DECOM n° 6, de 24 de fevereiro de 2015.

Com sede nos elementos probatdrios disponiveis na condugdo da presente revisdo, observou-se que
a Indonésia refletiria adequadamente a composicdo da cesta de produtos chineses. Em particular, o
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volume exportado pela Indonésia para os principais mercados mundiais se aproxima mais ao da China do
que o da Itélia, inclusive em termos de disponibilidade e grau de desagregacao estatistica necessarios para
a investigacdo, contando, por exemplo, com base no Comtrade, e observando, assim, o disposto no
Regulamento Brasileiro.

Isto posto, indica-se preliminarmente que a Indonésia seja o terceiro pais de economia de mercado
para fins de calculo do valor normal, tendo em vista tratar-se de um dos maiores produtores e
exportadores mundiais do produto similar.

2.10.1. Das manifestacdes acerca do terceiro pais de economia de mercado

A Mizuno Corporation e a Mizuno USA, Inc. questionaram, em manifestagcdo protocolada no dia 11
de maio de 2015, a escolha da Italia como terceiro pais de economia de mercado para determinacdo do
valor normal.

Alegaram haver, entre outros aspectos, diferencas de envergadura das fabricas, mao-de-obra,
matéria-prima e custo de energia elétrica, em comparacdo com produtoras de calcados estabelecidas na
China. Apontaram que os produtos provenientes da Italia sdo confeccionados, principalmente, em couro,
enquanto os de origem chinesa séo, na grande maioria, produzidos com materiais téxteis.

Em relacdo as empresas italianas selecionadas, alegaram que a empresa Chelini Olando teria
situacdo financeira precéria; que a empresa Dei Dogi seria especializada na fabricacdo de produtos de
couro e possuiria faturamento modesto; que a empresa Simod, SPA teria terceirizado a producéo para o
sudeste asiatico em 1995 e havia pedido faléncia; e que a Unica fabrica da empresa Caizaturiticio Play
Sport estaria localizada na Roménia, ndo havendo unidades produtivas na Italia. Dessa forma, restaria
comprometida a utilizacdo como referéncia do valor de venda italiano.

Assim, solicitaram a escolha da Indonésia como terceiro pais de economia de mercado para
realizacdo do calculo do valor normal, considerando composicdo de produtos e condicdes
socioecondmicas e produtivas similares a da China, ou, subsidiariamente, a Tailandia.

Em 11 de maio de 2015, a Alpargatas S.A. questionou a confiabilidade, o contetdo e o grau de
desagregacdo permitido pela base de dados do GTIS; o uso de exportacdes da Italia para Alemanha como
base para o valor normal; a falta de fundamentacdo e transparéncia na metodologia utilizada para calculo
do valor normal.

A empresa questionou também a fiel aplicacdo do art. 15 do Decreto n® 8.058, de 2013, e premissas
ndo verificaveis; a comparabilidade das exportacfes da Italia para a Alemanha com o consumo no
mercado interno chinés e as exportacdes da China para o Brasil; a falta de confrontacdo quanto a
qualidade, caracteristicas tais como especializagdo do maquinario, processo produtivo dos calgados,
composicdo da cesta de produtos em relacdo a cada classe especifica de calgados, diferencas de precos
entre as diferentes classes de cal¢ados produzidas por cada pais; alem da impossibilidade de exclusédo de
todos os produtos ndo alcangados pelo escopo da revisdo exclusivamente pela subposicao tarifaria.

A Alpargatas argumentou ainda que a empresa Chelini Olando Teria tido faléncia decretada em
2013, quando possuia apenas dez funcionarios, ndo havendo base para sua consideracdo na amostra
utilizada para comparacdo com as exportacdes da China para o Brasil durante o periodo, segundo sua
situacdo econdmico-financeira em 2013-2014; que a empresa Dei Dogi de comércio atacadista de
calcados seria especializada em produtos de couro e seu faturamento reduzido (entre 3 e 6 milhdes de
euros) sugeriria que nao ocorreriam exportacfes para a Alemanha em quantidades necessarias para
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comparacdo (“de minimis"), em especial para os produtos registrados sob codigo da NCM de calgado
fabricado a partir de matérias-primas téxteis. Apontou ainda que constariam informagdes sobre a
terceirizacdo da totalidade da producéo do grupo Simod, SPA. para o0 sudeste asiatico desde 1995 e que,
em dezembro de 2013, esta empresa teria passado por processo de natureza falimentar. Argumentou ainda
que as informacdes disponiveis publicamente sugeririam que a empresa Caizaturiticio Play Sport
possuiria uma Unica fabrica, localizada na Roménia, ndo havendo unidades produtivas na Itélia.

Por essas razoes, a utilizagdo como referéncia do valor italiano estaria comprometida e sua
utilizacdo provocaria desequilibrio na comparacdo das exportacdes de calcados italianas com as
exportacOes de calcados chinesas, considerando (i) a agregacdo de valor pela marca italiana, (ii) a
composicao relativa das exportacGes italianas, formada predominantemente por produtos de maior valor
agregado e (iii) os custos de producéo italianos; e que as exportagdes italianas de calgados séo focadas em
produtos de couro, ndo refletindo as exportacfes da China para o Brasil, predominantemente de produtos
téxteis.

Assim, a Alpargatas solicitou a utilizacdo das exportagdes da Indonésia para os EUA, com base nos
dados da USITC (United States International Trade Commission), ou, alternativamente, da Indonésia
para a Alemanha, com base nos dados do GTIS, ou a partir da Tailandia; a fundamentagéo adequada para
a utilizacdo das exportacdes de calcados da Italia para a Alemanha como referéncia do valor normal das
exportagdes da China para o Brasil, na forma do art. 15 do Decreto n® 8.058, de 2013; argumentando a
motivacdo para escolha das informacgfes contidas na base de dados do GTIS enquanto referéncia para
apuracdo do preco de exportacdo da Italia para a Alemanha do produto similar, de acordo com o art. 15 do
Decreto n® 8.058, de 2013; a metodologia adotada para o célculo de valor normal, com referéncia
adequada aos dados que a embasaram, de forma a permitir o exercicio de contraditério pelas partes
interessadas.

Por fim, a Alpargatas solicitou a desconsideracdo da Italia como terceiro pais de economia de
mercado para fins de célculo do valor normal, por representar origem inadequada para refletir
adequadamente a composicdo de produtos e condi¢cBes produtivas chinesas. Alternativamente, a
Alpargatas sugeriu a utilizacdo da Indonésia como terceiro pais de economia de mercado para fins de
calculo do valor normal, tendo em vista tratar-se de um dos maiores produtores e exportadores mundiais
do produto objeto da revisdo, com condi¢Ges socioeconémicas, composicdo de produtos e condigdes
produtivas semelhantes as apresentadas pela China; e, subsidiariamente, utilizar a Tailandia como terceiro
pais de economia de mercado para fins de célculo do valor normal, por conta de tratar-se da origem
existente com composicao e volume de produtos mais similar a verificada nas exportacdes da China para
0 Brasil.

Em 11 de maio de 2015, a CCCLA solicitou formulacdo de determinacdo preliminar e selecdo da
Indonésia como terceiro pais de economia de mercado para calculo de valor normal em lugar da Italia,
tanto por questdes de similaridade do produto quanto por volumes comercializados.

Em 11 de maio de 2015, Dong Guan Pou Chen Footwear Company Limited discordou da escolha
da Italia como terceiro pais de economia de mercado para calculo de valor normal, sugerindo a Indonésia
como alternativa por exportar volume do produto similar mais préximo do volume exportado do produto
objeto da revisdo, possuir mercado interno semelhante ao chinés e maior similaridade entre o produto
objeto da revisdo e o produto vendido no mercado interno ou exportado pela prépria Indonésia. Alegou
ainda haver disponibilidade e adequado grau de desagregacao das estatisticas necessarias a investigacéo e
ainda contar com dados primarios contidos em resposta ao questionario do terceiro pais de economia de
mercado para efeitos de calculo do valor normal preenchida por produtores indonésios, dentre eles, PT
Nikomas Gemilang, do grupo econémico Pou Chen.

CircSECEX061_2015



(FI. 15 da Circular SECEX n® 61, de 23/09/2015).

Em 11 de maio de 2015, Lian Jiang Chingluh Shoes Co., Ltd. expressou entender que os cal¢ados
italianos exportados para a Alemanha ndo possuem caracteristicas proximas ao ponto de serem
equiparaveis a producdo chinesa exportada para o Brasil, sugerindo a adogdo da Indonésia como terceiro
pais de economia de mercado para calculo de valor normal por apresentar mercado consumidor,
condicbes socioecondmicas e perfis de producdo e exportacdo mais semelhantes aqueles existentes na
China. Também observou, entre outras colocagdes, que a Indonésia exportou ao Brasil volume mais
significativo de produto similar do que a Itlia, indicando a resposta ao questionario do terceiro pais de
economia de mercado para efeitos de calculo do valor normal preenchida pela empresa PT Chingluh
Indonésia como fonte de informagfes. Em 29 de maio de 2015, Lian Jiang Chingluh Shoes Co., Ltd.
juntamente com Fuzhou Development Zone Fuluh Shoes Co., Ltd. solicitaram que sejam considerados
como informagdes independentes para efeito de calculo de valor normal os dados fornecidos pela empresa
indonésia PT. Sepatu Mas Idaman, apresentada como parte ndo relacionada a qualquer produtor ou
exportador chinés.

Em 27 de julho de 2015, a ABICALCADOS afirmou que, na andlise da escolha de terceiro pais
deve ser levado em conta o que preceitua o caput do art. 15 do Decreto n? 8.058, de 2013, que ressalta
que a escolha deve ser baseada em informacdes confiaveis de um terceiro pais de economia de mercado.
Neste contexto, aponta a peticiondaria, existiriam diversos fatores impeditivos a escolha da Indonésia
como pais substituto e a sua classificagdo como pais formalmente e materialmente de economia de
mercado, 0 que conduziria a aplicacdo de um direito antidumping muito aquém do necessario para a
neutralizacdo dos efeitos danosos da conduta desleal. Contribuem para tal fato a existéncia de subsidios
em favor do setor calcadista Indonésio e seus fornecedores; o relacionamento entre as empresas chinesas
e indonésias; a extensdo da economia chinesa na Indonésia por conta do Acordo de Livre Comércio entre
a ASEAN (Associacdo de Nacgdes do Sudeste Asiatico) e a China e a dispersdo dos custos de producéo,
com “respingos expressivos” no Taipé Chinés.

A peticionéria apresentou, em sua manifestacdo, diversos programas de subsidios que supostamente
beneficiariam a industria calcadista da Indonésia. Em seu entender, o tratamento confidencial aos
questionarios respondidos de forma voluntaria ndo respeitou os preceitos do Decreto n® 8.053, de 2013.
Tal fato somado aos indicios de favorecimento da industria calcadista da Indonésia, em especial da PT
Ching Luh Indonésia, levariam, na opinido da ABICALCADOS, ao desenvolvimento de uma
investigacdo escusa. Ainda que somente em uma investigacdo de subsidios possa se aferir o efeito dos
subsidios, sua disponibilidade a industria calcadista da Indonésia ja seria, por si s, elemento apto a levar
a ndo utilizacdo da Indonésia como terceiro pais, visto que as vantagens obtidas distorceriam o valor
normal.

Na opinido da associacdo, as empresas PT Nikomas Gemilang, PT Sepatu Mas Idaman e PT Ching
Luh possuem notavel interesse no fracasso da renovacdo do direito antidumping, e estdo ligados a
conglomerados chineses. A PT Ching Luh, pertencente ao grupo Ching Luh, ostenta em seu sitio
eletronico os logotipos da Nike, Adidas, Reebok e Mizuno, o que ja jogaria facho de suspeita na empresa.
De forma similar, no sitio do Pou Chen Group, controlador da PT Nikomas, constam os logos de Nike,
Adidas, Reebok, New Balance, Puma, Asics, Converse e Timberland. A peticionaria estranhou o fato de
somente a PT Sepatu ter sido selecionada da extensa lista de fornecedores mundiais da Adidas para
fornecer seus dados.

A relacdo entre as empresas indonésias e 0s grupos chineses macularia a escolha deste pais como
substituto, por nao ser “pais apropriado”, dado que a utilizacdo de dados entre partes relacionadas ¢ regra
de excecgdo prevista no regulamento nacional, em seu art. 14, § 5° Haveria dependéncia econémica,
financeira e tecnologica ndo apenas entre 0s conglomerados chineses e as empresas indonésias, mas
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também entre estas e as multinacionais detentoras dos direitos das marcas dos cal¢ados produzidos. No
entender da peticiondria, o relacionamento entre as marcas multinacionais e as empresas indonésias seria
bastante similar a relacdo empregado-empregador. A dependéncia econémica, financeira e tecnologica,
seria reforcada pelo fato de a marca ser ainda a responsavel pelo desenvolvimento do produto; projeto de
matrizes; testes de laboratdrio; teste de campo com atletas; desenvolvimento e negociacdo de materiais;
processo industrial; controle de qualidade e logistica local e internacional. O produtor apenas presta 0s
servigos de confeccdo do calcado a partir de matérias primas e precos selecionados pela marca global.
Considerar a Indonésia como pais substituto seria entender a China como pais de economia de mercado,
dada a existéncia do conglomerado chinés controlador.

A ABICALCADOS pontuou ainda que as diversas manifestacbes dando conta do grau de
semelhanca entre o mercado chinés e indonésio somente reforcam o fato de que a Indonésia seria uma
extensdo da China, ndo podendo ser substituto adequado. Justamente pelo fato de os italianos possuirem
indicadores mais distantes dos chineses é que a sua escolha seria mais acertada, pois uma economia de
mercado possui comportamento econdmico diverso dos chineses. O desrespeito aos direitos humanos
alegadamente existente na Indonésia e na China e a formacdo de area de livre comércio entre o bloco
econdémico ASEAN e os chineses, que permite a entrada de matéria prima sem gravames de importacao,
distorceriam os precos de mdo de obra e de matéria-prima, e, consequentemente, o valor normal da
Indonésia.

Por fim, a peticionaria afirmou que a Italia seria o pais de economia de mercado mais proximo de
preencher os requisitos da legislagdo pétria, por produzir um leque de calcados similar ao produzido pelos
chineses, inclusive os esportivos.

2.10.2. Do posicionamento do DECOM

Em relacdo a escolha do terceiro pais, para fins de inicio deste processo, foram baseadas nas
informacOes fornecidas pela peticionaria, atendendo ao disposto no §1° do Artigo 15 do Regramento
Brasileiro, conforme ja relatado no Parecer n° 6 de 2015.

Em relacdo a disponibilidade e desagregacdo dos dados do GTIS e metodologia de calculo do valor
normal no inicio deste processo, entende-se que, considerando as limita¢cdes do inicio da investigacdo em
que a autoridade investigadora tem acesso a dados secundarios ndo conhecendo as informacdes
individualizadas fornecidas no mercado de comparacdo, ndo havia como obter grau de detalhamento na
época, inclusive com a adequada caracterizacdo do produto, como por exemplo, por CODIP.

Para fins de determinacdo preliminar, acatou-se, a principio, a utilizacdo da Indonésia como terceiro
pais. Ressalte-se que, com base nas respostas voluntarias prestadas tempestivamente para apuragdo do
valor normal para a China, ndo haveria motivo inicial para consideracdo de dados de exportacdo da
Indoneésia para outro pais, tendo em vista que se tem posse de informacdo primaria de operagdes no
mercado interno e dados de custos de producgédo na Indonésia.

No que se refere as alegacOes da peticiondria contrarias a utilizacdo da Indonésia, primeiramente,
registre-se que os subsidios as exportacfes dos produtores indonesios fazem mencgédo a outro processo,
inclusive com produto diverso, sem nenhuma vinculagéo a este.

Quanto as caracteristicas levantadas sobre direitos humanos na Indonésia, mao de obra e acordos de

livre comércio, esclarece-se que ndo foi identificada nenhuma relagdo desses fatos que pudessem influir
na analise interposta no tocante a apuracdo de dumping, do dano e da causalidade entre ambos.
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Em relacdo a manutencdo da Italia como terceiro pais, foi considerada, para fins de determinacéo
preliminar, a Indonésia, uma vez que, no caso concreto, tal pais representaria mercado adequado para
comparacdo e além de ter sido apresentada, no curso do procedimento, informacdes para o calculo valor
normal verificaveis, considerando que nenhuma das produtoras/exportadoras italianas selecionadas
respondeu ao questionario do terceiro pais de economia de mercado para efeitos de célculo do valor
normal.

Ressalte-se que a avaliacdo ndo considerou as alegadas similaridades socioeconémicas entre a
China e a Indonésia, tampouco foram consideradas similaridades nas condi¢fes produtivas entre esses
dois paises, dado que a China é considerada como economia ndo predominantemente de mercado para
fins de defesa comercial.

Na seara da dispersdo dos custos de producdo de calcados e nos relacionamentos intercompanies
entre produtores indonésios e chineses, pondera-se que foram realizados 0s ajustes necessarios na
apuracdo do dumping para refletir as caracteristicas peculiares do modelo de negocio de calcados, no
contexto de cadeias globais de valor, conforme item 5.2.1.

2.11. Dos prazos da reviséo
Sdo apresentados no quadro abaixo os prazos a que fazem referéncia os arts. 59 a 63 do Decreto n®
8.058, de 2013, conforme estabelecido pelo § 5° do art. 65 do Regulamento Brasileiro. Recorde-se que

tais prazos servirdo de pardmetro para o restante da presente revisao:

Prazos da Revisao

Disposicao legal
Decreto n2 8.058, de 2013
Art. 59 Encerramento da fase probatdria da investigacao 17/11/2015
Art. 60 Ence_rramento~da fase de manifestacdo sobre os dados 07/12/2015
e as informagOes constantes dos autos
Divulgacdo da nota técnica contendo os fatos
Art. 61 essenciais que se encontram em andlise e que serdo 27/12/2015
considerados na determinacdo final
Encerramento do prazo para apresentacdo das
Art. 62 manifestacdes finais pelas partes interessadas e 16/01/2016
encerramento da fase de instrucdo do processo
Expedicdo, pelo DECOM, do parecer de
determinacéo final

Prazos Datas previstas

Art. 63 26/01/2016

Ademais, conforme o disposto no art. 175 do Regulamento Brasileiro, foram notificadas acerca da
intengéo de realizar verificagOes in loco, informando-as das datas sugeridas para realizacdo das visitas, as
empresas: Dong Guan Pou Chen Footwear Limited, PT. Nikomas Gemilang, Long Fa Shoes Industrial
(Hui Zhou) Co. Ltd, Jiangxi Guangyou Shoetown Footwear (Eva Overseas), PT Chingluh Indonesia, Lian
Jiang Chingluh Shoes Co., Ltd. (“Chingluh”) e Fuzhou Development Zone Fuluh Shoes Co., Ltd
(“Fuluh”).

Ainda conforme o disposto no art. 175 do Regulamento Brasileiro, foram notificados os seguintes
importadores acerca da intencdo de realizar verificacGes in loco, informando-as das datas sugeridas para
realizacdo das visitas: Adidas do Brasil Ltda e Nike do Brasil Comércio e Participaces Ltda. (Nike do
Brasil).

CircSECEX061_2015



(FI. 18 da Circular SECEX n® 61, de 23/09/2015).

Cumpre ressaltar que, conforme informado nas notificacbes enviadas as referidas empresas, a
realizacdo das verificagbes in loco estava condicionada a restituicio completa e tempestiva das
informacdes complementares solicitadas. Em caso de ndo apresentacdo ou apresentacdo inadequada ou
intempestiva das informagdes solicitadas, poderia ser cancelada a visita e utilizada a melhor informagéo
disponivel em suas determinacGes, conforme previsto no 8 3° do art. 50 e no Capitulo XIV do
Regulamento Brasileiro.

Ap0s o recebimento da anuéncia das empresas notificadas e das informagdes complementares, 0s
Governos da China e da Indonésia foram informados acerca da realizacdo dos procedimentos nos
produtores/exportadores.

Isto posto, apresentam-se abaixo as datas para realizacdo das verificagdes in loco:

Produtor/Exportador Cidade — Pais Data

PT Nikomas Jakarta- Indonésia 17,18 e 21/09/2015
PT Chingluh Jakarta - Indonésia 22 a 25/09/2015
Eva-Overseas Shoetown Hong Kong - China 10 e 11/09/2015
Fuluh Fuzhou - China 14 e 15/09/2015
Chingluh Fuzhou - China 16 a 18/09/2015
Pou Chen Donguan - China 21 a 23/09/2015
Long Fa Huizhou - China 24 e 25/10/2015

Importador Cidade Data

Adidas do Brasil Sé&o Paulo 31/08 a 02/09/2015
Nike do Brasil Séo Paulo 01 a 03/09/2015

3. DO PRODUTO E DA SIMILARIDADE
3.1. Do produto objeto da reviséo

O produto objeto desta revisdo engloba tipos de produtos que apresentam caracteristicas fisicas e
caracteristicas de mercado semelhantes, nos termos do art. 10 do Decreto n®8.058, de 2013.

O exame objetivo das caracteristicas fisicas dos tipos de produto objeto da revisdo levou em
consideracdo as matérias-primas utilizadas e o processo produtivo. Em particular, os tipos do produto
objeto da revisdo consistem em artefatos para protecdo dos pés, construido com a parte superior, ou
cabedal, e inferior, ou solado, fabricadas a partir de matérias-primas naturais, incluindo couro e tecidos de
algodao, ou sintéticas, incluindo plastico e borracha, podendo conter uma enorme gama de acessorios.

Ja no que diz respeito ao processo produtivo, é orientado pelas caracteristicas fisicas dos tipos do
produto objeto da revisdo — ou seja, divisdo em solado (parte inferior que suporta o peso do usuario e
entra em contato direto com o solo) e em cabedal (parte superior, conectada aos solados ao longo das suas
bordas e que reveste 0s pés dos usuérios) — ja que para cada parte existe um processo de produgdo
especifico.

Assim, os processos de producdo de calgados observam normalmente producdo por modulos nas

respectivas plantas produtivas e se subdividem em trés categorias principais: (i) fabricacdo de solados e
palmilhas; (ii) fabricacdo de cabedais e (iii) montagem, detalhados a seguir.
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Para fabricacdo de solados e palmilhas dos tipos do produto objeto da revisdo sdo utilizados
materiais poliméricos (PU, PVC e EVA, dentre outros) e aditivos (agentes vulcanizadores, estabilizantes
e expansores) que, por meio de um beneficiamento, atingem a forma desejada pela aplicacdo. Os
principais beneficiamentos na fabricagdo dos solados e palmilhas sdo o corte dos materiais poliméricos
com navalhas e a moldagem a quente com matrizes. Para algumas aplicaces, o material polimérico é
previamente conformado por laminacéo formando placas planas. O material é entdo cortado por navalhas
em formatos previamente definidos, visando a sua aplicacdo na conformacéo de solados e palmilhas via
processos de termoformacgdo e prensagem. A moldagem a quente com matrizes € o processo de
transformacéo da resina polimeérica em um produto acabado. A fabricacdo de solados e palmilhas pode ser
realizada por trés processos distintos: termoformado, injecdo ou prensagem.

O termoformado é aplicado na fabricacdo de solados e palmilhas de EVA. Este processo € iniciado
com a colocacdo no interior da matriz de uma placa de EVA previamente cortada por navalhas. As
matrizes sdo fabricadas de aluminio, o que garante elevada condutividade térmica e peso reduzido,
viabilizando dessa forma o seu transporte manual e aquecimento em fornos. A manutencdo do EVA em
elevada temperatura por um tempo determinado possibilita 0 processo de estabilizacdo no formato
desejado, determinado pela forma da concavidade interna da matriz. Apds o aquecimento, a matriz é
resfriada visando a reducdo da temperatura do EVA, o que possibilita a retirada da peca pronta da matriz.

J& a injecdo ocorre de duas formas distintas, dependendo da matéria-prima. Para PU (poliuretano)
sdo despejados na matriz dois componentes liquidos previamente aquecidos. ApOs a reacdo de
polimerizacdo no interior da matriz, a peca é extraida desta ja conformada. Para os demais termoplasticos
(EVA, TR, PVC, etc.), a matéria-prima é extrusada (empurrada com alta pressao) para o interior da
matriz, onde ocorre a fusdo do termoplastico e o preenchimento da cavidade da matriz.

Finalmente, na prensagem, o composto polimérico no formato de placas depois de previamente
cortado é colocado no interior das matrizes aquecidas onde é mantido pressurizado por alguns minutos até
a sua estabilizacdo no formato desejado. E assim é concluido o processo de fabricacdo de solados e
palmilhas.

Ja no processo de fabricacdo de cabedais séo utilizados, entre outros, tecidos naturais e sintéticos,
couros, linhas, ilhoses, fivelas, velcros, ziperes, gaspeas de PVC, elésticos e adesivos de preparagdo. Os
cabedais sdo fabricados, ou montados, a partir de diferentes tipos de processos de beneficiamento,
detalhados a seguir, sendo que o principal é o corte dos materiais com navalhas.

Costura: as diversas partes que compdem o0s cabedais, como gaspeas, traseiros, lingiieta, etc., sdo
costuradas mecanicamente entre si. No processo de costura utilizam-se agulhas de diversos tipos (ponta
agulha, ponta bola, dentre outras) e de diversos calibres.

Soldagem por alta-frequéncia: a unido de materiais poliméricos com tecidos visando acrescentar
detalhes e enfeite aos cabedais é realizado via um processo de soldagem por alta-frequéncia. Neste
processo, um conjunto formado por uma matriz metélica, uma camada de material polimérico e pelo
tecido € posicionado na regido de atuacdo dos raios de alta-frequéncia, permanecendo nesta situagdo por
alguns minutos. O tecido do cabedal é protegido dos raios de alta-frequéncia por uma lamina de borracha
que, por sua vez, é revestida por uma camada de tecido de teflon com adesivo.

Conexé&o por adesivos: alguns enfeites sdo colados nos cabedais utilizando adesivos (geralmente a
base de PU).
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Finalmente, na Ultima etapa do processo de fabricacéo dos tipos de produto objeto da revisdo, ou
montagem, todas as partes que compdem o calcado sdo unidas, resultando no produto final acabado.
Além do cabedal, solado e palmilha, sdo utilizados ainda as palmilhas de montagem ou ensacados e
adesivos. Os beneficiamentos estdo relacionados as preparacdes necessarias para deixar o cabedal e o
solado em condicGes de serem unidos. O cabedal precisa ser fechado para que possa suportar a forma de
montagem durante a etapa de fixacdo ao solado. Isso € feito utilizando uma palmilha especial denominada
palmilha de montagem para os calcados femininos e de ensacado para os ténis. A forma de montagem
garante o tamanho e formato do calcado no momento da unido com o solado. Além disso, serve como
elemento estruturante, facilitando o processo de colagem das partes.

A preparacao para a colagem pode ser realizada em uma ou duas etapas. No caso de duas etapas, é
realizado inicialmente o rebaixamento e a asperagdo da parte inferior do cabedal (regido de contato de
montagem), com 0 uso de escovas abrasivas e lixa correia e limpeza da regido a ser colada, por meio de
processos especificos, de acordo com o tipo de cabedal, como, por exemplo, pela utilizacdo de solventes
dedicados. No caso de preparacdo para a colagem realizada em uma etapa, as acdes de rebaixamento e
asperacao substituem a limpeza.

Por sua vez, os solados fabricados com a utilizagdo de matrizes ficam geralmente impregnados com
o desmoldante, que é o produto utilizado para facilitar a saida do solado da matriz. Esse produto prejudica
a colagem com o cabedal e por isso precisa ser retirado. A sua remoc¢do € feita via 0 uso de mantas
abrasivas umedecidas com agente limpador (metil etil cetona). Este procedimento é realizado por duas
vezes consecutivas visando garantir a eficiéncia do procedimento. Depois de removido o desmoldante,
aplica-se uma substancia chamada de primer, cuja funcéo é deixar quimicamente compativeis as regioes
de colagem. A cura do primer no solado se d& mediante a acdo da ldmpada de raios UV (ultravioleta)
sobre a regido de colagem, na qual o primer foi aplicado.

A montagem consiste no processo de unido do cabedal com a sola e pode ser dividida nas seguintes
etapas: Aplicacdo da substancia adesiva - A substancia adesiva € aplicada nas regides do cabedal e da sola
que serdo unidas. Secagem das substancias adesivas - As substancias adesivas aplicadas ao cabedal e a
sola sdo secadas em fornos especificos. Reativacdo da substancia adesiva - A substancia adesiva, apos a
secagem, necessita de reativacdo, mediante exposicdo controlada ao calor e a luz fornecidos por lampadas
reativadoras. Prensagem mecanica a vacuo - Visando garantir o tempo e a pressao adequados para a cura
da substancia adesiva, o cal¢ado previamente montado é colocado em um equipamento que promove 0
pressionamento por vacuo. Resfriamento forcado - O resfriamento do calgcado é necessério para a sua
estabilizacdo no formato final. Extracdo da forma - Uma vez montado o calcado, a forma utilizada em
todo o processo de montagem do calgado pode ser retirada. Embalagem do calgado.

Finalmente, exame objetivo das caracteristicas de mercado dos tipos de produto objeto da reviséo
levou em consideracdo 0s seus usos e aplicacfes e canais de distribuicdo. Em particular, os tipos do
produto objeto da revisao incluem produtos destinados ao consumidor masculino, feminino ou infantil e
destinados ao uso diario, para festas e situacfes especiais, como para praticas esportivas, seguranga no
trabalho, entre outros. Além disso, s&o vendidos por intermédio dos mesmos canais de distribuigdo, quais
sejam: vendas diretas para os usudrios finais por meio de lojas, boutiques, magazines e departamentos.

3.2. Da classificacao e do tratamento tarifario
O produto objeto da revisdo é classificado nas posi¢Ges 6402 a 6405 da NCM, originario da China,
e sujeitou-se a aliquota do imposto de importacdo de 35% (trinta e cinco por cento) durante todo o

periodo de revisdo (julho de 2009 a junho de 2014). Encontram-se entre tais classificacdes tarifarias os
codigos a seguir descritos:
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64.02 Outros cal¢cados com sola exterior e parte superior de borracha ou plasticos.

6402.1 - Calgados para esporte:

6402.19.00 |-- Outros

6402.9 - Outros calgados:

6402.91 -- Cobrindo o tornozelo

6402.91.10 | Com biqueira protetora de metal

6402.91.90 |Qutros

6402.99 -- Outros

6402.99.10 | Com biqueira protetora de metal

6402.99.90 |OQutros

64.03 Calcados com sola exterior de borracha, plasticos, couro natural ou reconstituido e
' parte superior de couro natural.

6403.1 - Calgados para esporte:

6403.19.00 |-- Outros

6403.40.00 |- Outros calcados, com biqueira protetora de metal

6403.5 - Outros calgados, com sola exterior de couro natural:

6403.51 -- Cobrindo o tornozelo

6403.51.10 |Com sola de madeira e desprovidos de palmilhas

6403.51.90 |OQutros

6403.59 -- Outros

6403.59.10 | Com sola de madeira e desprovidos de palmilhas

6403.59.90 |OQutros

6403.9 - Outros calgados:

6403.91 -- Cobrindo o tornozelo

6403.91.10 |Com sola de madeira e desprovidos de palmilhas

6403.91.90 |OQutros

6403.99 -- Outros

6403.99.10 |Com sola de madeira e desprovidos de palmilhas

6403.99.90 |OQutros

64.04 Calcados com sola exter_ior de bprracha, pléasticos, couro natural ou reconstituido e
' parte superior de matérias téxteis.

6404.1 - Calgados com sola exterior de borracha ou de plasticos:

6404.11.00 |-- Calcados para esporte; calcados para ténis, basquetebol, ginastica, treino e semelhantes

6404.19.00 |-- Outros

6404.20.00 |- Calgados com sola exterior de couro natural ou reconstituido

64.05 Outros calcados.

6405.10 - Com parte superior de couro natural ou reconstituido

6405.10.10 | Com sola exterior de borracha ou plastico e parte superior de couro reconstituido

6405.10.20 Com s_ola} exterior de couro natural ou reconstituido e parte superior de couro

reconstituido

6405.10.90 |Outros

6405.20.00 |- Com parte superior de matérias téxteis

6405.90.00 |- Outros

Ademais, registre-se que os calcados a seguir, classificados nas posi¢des 6402 a 6405 da NCM,
estdo excluidos do escopo do produto objeto da revisdo: As sandalias praianas, confeccionadas em
borracha e cujas tiras sdo fixadas ao solado por espigbes (comumente classificadas no cdédigo da NCM
6402.20.00); Os calgados destinados a préatica de esqui e surfe de neve (comumente classificados nos
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cédigos da NCM 6402.12.00 e 6403.12.00); Os calcados de couro natural com a parte superior em tiras, e
que encobre o dedo maior, popularmente designados alpercatas (comumente classificados no codigo da
NCM 6403.20.00); Os calgados concebidos para a pratica de uma atividade esportiva, com tachas,
grampos, presilhas, travessas ou dispositivos, ou preparados para recebe-los, inclusive os calgcados
especificos e exclusivos para patinagem, luta, boxe e ciclismo; Os calcados domeésticos (pantufas);

Os calcados (sapatilhas) para danca; Os cal¢ados descartaveis, com solas aplicadas, concebidos para
serem utilizados geralmente uma sé vez; Os calgados de protecdo contra a descarga eletrostatica
(antiestaticos) para uso em instalacGes fabris; Os calcados para bebés e/ou recém-nascidos, com 100% da
parte superior de matérias téxteis; e Os calcados com 100% da parte superior e 100% da sola exterior de
matérias téxteis.

Acrescenta-se ainda que o Brasil celebrou os seguintes acordos de complementacdo econémica que
abrangem as posicdes 6402 a 6405 da NCM: ACE 18 - Mercosul, ACE 35 - Chile, ACE 36 - Bolivia,
ACE 58 - Peru, ACE 59 - Colémbia/Equador/Venezuela e ACE 62 - Cuba, todos concedendo preferéncia
tarifaria de 100% nas importacdes brasileiras do produto objeto da revisdo. Além desses, ha o ATPR04
(Brasil-México) com preferéncia tarifaria de 20% e o acordo de livre comércio Mercosul - Israel com
preferéncias tarifarias de 60% e 75%.

3.3. Do produto fabricado no Brasil

O produto fabricado no Brasil € o artefato para protecdo dos pés, construido com a parte superior
em material natural ou sintético e a parte inferior em material natural ou sintético, voltado para o
consumidor masculino, feminino ou infantil e destinado ao uso diario, social, ou esportivo, normalmente
classificado nas posi¢cdes 6402 a 6405 da NCM.

3.4. Da similaridade

O § 1° do art. 92 do Decreto n® 8.058, de 2013, estabelece lista dos critérios objetivos com base nos
quais a similaridade deve ser avaliada. O § 2° do mesmo artigo estabelece que tais critérios nédo
constituem lista exaustiva e que nenhum deles, isoladamente ou em conjunto, sera necessariamente capaz
de fornecer indicacéo decisiva.

Dessa forma, conforme informagdes obtidas no curso da investigacdo, o produto objeto da revisao e
0 produto produzido no Brasil:

Sdo produzidos a partir das mesmas matérias-primas naturais (couro, tecido de algoddo, etc.) ou
sintéticas (plastico, borracha, etc.), tanto na parte inferior quanto na parte superior;

Apresentam as mesmas caracteristicas fisicas (os calgados sdo normalmente subdivididos em duas
partes principais: o solado (parte inferior que suporta o peso do usuério e entra em contato direto com o
solo) e o cabedal (parte superior, conectada aos solados ao longo das suas bordas e que reveste 0s pés dos
usuarios). Esta divisdo do produto estende-se para os processos de fabricacdo de calgados, ou seja, 0s
processos de fabricagdo e sua divisdo em modulos nas plantas de manufatura dividem-se em trés
categorias principais: fabricacdo de solados e palmilhas, fabricagdo de cabedais e montagem das duas
partes que compdem os calc¢ados;

Séo fabricados a partir dos mesmos processos de producdo. Em particular, sdéo madltiplas as

possibilidades de uma mesma fabrica produzir diferentes tipos de cal¢ados, quando se considera o uso, a
modelagem e os diversos tipos de materiais empregados. A unica restricdo relevante de mobilidade diz
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respeito a uma unidade produtiva exclusivamente de calcados injetados (costumeiramente classificados na
posicdo 6401 da NCM) passar a produzir os demais tipos de calcados e vice-versa. Nestes casos seriam
necessarios investimentos relativamente significativos para a complementacdo do maquinario, e 0
processo produtivo seria diferente. Entretanto, os calgcados injetados ndo sdo produto objeto da presente
revisao, uma vez que foram expressamente excluidos da Resolucdo CAMEX n° 14, de 2010);

Tém o0s mesmos usos e aplicacbes, sendo utilizados, normalmente, para proteger os pés e lhes dar
mais conforto ao caminhar. Adicionalmente, podem se subdividir entre calcados para uso diario, para
festas e situacdes especiais, como para praticas esportivas, seguranca no trabalho, entre outros. Também
podem ser divididos entre cal¢ados infantis e para adultos, femininos e masculinos;

Apresentam alto grau de substitutibilidade, visto que se tratam de produtos homogéneos e com
concorréncia baseada primordialmente no fator preco. Ademais, foram considerados concorrentes entre
si, visto que se destinam ambos aos mesmos segmentos comerciais, sendo, inclusive, adquiridos pelos
mesmos clientes; e

Sé&o vendidos por intermédio dos mesmos canais de distribuicdo, quais sejam: vendas diretas para 0s
usuarios finais por meio de lojas, boutiques, magazines e departamentos.

Tendo em conta a descri¢do detalhada contida no item 3.1 deste parecer, conclui-se que o produto
objeto da revisao consiste em artefato para protecdo dos pés, construido com a parte superior em material
natural ou sintético e a parte inferior em material natural ou sintético, voltado para o consumidor
masculino, feminino ou infantil e destinado ao uso diario, social, ou para a pratica de esporte ou uso
especifico em trabalho, normalmente classificado nas posi¢des 6402 a 6405 da NCM, originario da China.

Ademais, verifica-se que o produto fabricado no Brasil é similar ao produto objeto da revisdo,
conforme descricdo apresentada no item 3.1 deste parecer.

Dessa forma, diante das informacGes supra mencionadas e ratificando a conclusdo alcancada no
inicio desta revisdo, bem como na investigacdo original, concluiu-se preliminarmente que o produto
fabricado no Brasil € similar ao produto objeto da revisdo nos termos o art. 92 do Decreto n® 8.058, de
2013.

3.5. Das manifestacOes sobre produto
Em 24 de abril, na resposta ao questionario do importador, a revendedora [Confidencial].
3.6. Do posicionamento do DECOM

Conforme exposto no item 3.4 acima, ndo foram constatadas diferencas substanciais que
prejudicassem a comparagdo do produto objeto da revisdo e o similar nacional. Cabe destacar que o
produto em tela é heterogéneo, possuindo caracteristicas tipicas atreladas a bens de consumo, detendo
cada fabricante sua tecnologia, sua marca, ndo significando isto que os produtos sejam Unicos e sem
concorrentes. Assim, mesmo que 0s produtos ndo sejam exatamente idénticos, eles possuem
caracteristicas muito proximas e, desse modo, podem ser considerados similares, nos termos da legislacéo
aplicavel.
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4. DA INDUSTRIA DOMESTICA

A industria nacional de calcados é composta por milhares de fabricantes, caracterizando-se,
portanto, como inddstria altamente fragmentada.

A luz da dificuldade em se obter dados de todos os produtores domésticos fabricantes de calgados,
ja que sdao milhares de micro, pequenos, médios e poucos grandes produtores, definiu-se como industria
domeéstica os produtores domeésticos de calcados representados pela peticionaria ABICALCADOS. Como
a ABICALCADOS é entidade com abrangéncia nacional, entendeu-se que é capaz de representar 0s
interesses da industria brasileira de calgados, além de ter contado com o apoio dos sindicatos listados no
Anexo |l deste Parecer.

Muito embora tenham sido utilizados os dados do estudo elaborado pelo Instituto de Estudos e
Marketing Industrial — IEMI, e dados de alguns produtores domésticos, no inicio da revisao, concluiu-se
pela utilizacdo dos dados compilados das pesquisas do IBGE em sua determinacéo preliminar por se tratar
de uma fonte oficial do Governo brasileiro e cujos dados sdo publicos e de facil acesso as partes
interessadas na revisdo em apreco.

Dessa forma, os dados considerados para fins de determinacdo preliminar de retomada ou
continuacdo de dano a industria doméstica referem-se ao setor de calcados como um todo e foram
compilados nas pesquisas PIA-Empresa e PIA-Produto do IBGE.

A decisdo pela utilizacdo dos dados das pesquisas do IBGE trouxe algumas implicagcdes. A
principal delas é que tais dados referem-se ao setor calgadista brasileiro como um todo, ndo sendo
possivel extrair dos dados gerais do IBGE informac6es relacionadas aos calcados excluidos do escopo da
reviséo.

Importante registrar a possibilidade de utilizacdo dos dados agregados do setor, com vistas a
determinacdo de dano a industria doméstica, conforme previsdo contida no § 62 do art. 32 do Decreto n®
8.058, de 2013: § 62 Nao sendo possivel a identificacdo individualizada dessa producéo, os efeitos das
importacdes objeto de dumping serdo determinados com base na producdo do grupo ou gama de
produtos que, definido na forma mais restrita possivel, inclua o produto similar doméstico e para o qual
os dados necessarios possam ser apresentados.

4.1. Das manifestacOes acerca da industria doméstica

Em 17 de abril de 2015, a Alpargatas requereu sua qualificacdo como industria doméstica no
presente caso. Para tanto, apresentou informacdo de que seria a maior empresa do setor calgadista na
América Latina, empregando cerca de 19 mil pessoas e inimeras unidades de producao e distribuicdo no
Brasil e Argentina. Reforcou que a imensa quantidade de calgados vendidas no Brasil seriam de producao
nacional. Mencionou que a empresa importou o produto objeto da revisdo, mas em proporgdo irrisoria
frente a producéo local.

Apols indeferimento da participacdo da Alpargatas, com base no oficio n°
02.147/2015/CGMC/DECOM/SECEX, a empresa reiterou seu pedido em 18 de maio de 2015,
apresentando, assim, novas alegagdes corroborando os volumes importados de calgados, por meio de
memoria de célculo, permitindo, a confirmacéao das informagdes prestadas.
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4.2. Do posicionamento do DECOM

A Alpargatas foi reconhecida como industria doméstica por meio do Oficio n°
2.581/2015/CGMC/DECOM/SECEX.

5. DA CONTINUACAO OU RETOMADA DO DUMPING

De acordo com o art. 107 c/c o art. 103 do Decreto n° 8.058, de 2013, a determinagdo de que a
extincdo do direito levaria muito provavelmente a continuacdo ou a retomada do dumping devera basear-
se no exame objetivo de todos os fatores relevantes, incluindo a existéncia de dumping durante a vigéncia
da medida; o desempenho do produtor ou exportador; alteracGes nas condi¢cdes de mercado, tanto do pais
exportador quanto em outros paises; e a aplicacdo de medidas de defesa comercial sobre o produto similar
por outros paises e a consequente possibilidade de desvio de comércio para o Brasil.

5.1. Da continuacéo do dumping para efeito do inicio da reviséo

Para fins desta revisao, a avaliacdo de continua¢do do dumping durante a vigéncia do direito levou
em consideracdo o periodo de julho de 2013 a junho de 2014,

5.1.1. Do valor normal no inicio da revisao

De acordo com o art. 82 do Decreto n® 8.058, de 2013, considera-se “valor normal” o pre¢o do
produto similar, em operacGes comerciais normais, destinado ao consumo no mercado interno do pais
exportador.

O art. 15 do Decreto n® 8.058, de 2013, prevé, no caso de pais de economia ndo predominantemente
de mercado, que o valor normal serad determinado com base: (i) no preco de venda do produto similar em
um pais substituto; (ii) no valor construido do produto similar em um pais substituto; (iii) no preco de
exportacdo de produto similar de um pais substituto para outros paises, exceto o Brasil; ou (iv) em
qualquer outro preco razoavel, inclusive o pre¢co pago ou a pagar pelo produto similar no mercado interno
brasileiro, devidamente ajustado, se necessario, para incluir margem de lucro razoavel, sempre que
nenhuma das hipoteses anteriores seja viavel e desde que devidamente justificado.

Uma vez que a China, para fins de defesa comercial, ndo é considerada um pais de economia
predominantemente de mercado, a peticionaria sugeriu adotar como valor normal, para fins de inicio da
revisdo, o preco de exportacdo do produto similar de um pais substituto para um terceiro pais, exceto o
Brasil. Em particular, a peticionaria ponderou que a Italia, em termos do fluxo comercial mundial de
calgados, seria 0 pais substituto que melhor se adequaria a presente revisdo, por ser o quarto maior
exportador de calgcados no mundo. Ressaltou ainda que a Italia foi adotada na investigacdo original que
resultou na aplicagdo do direto antidumping atualmente em vigor.

No gue tange a metodologia do calculo do valor normal, a peticionaria apoiou-se em informacdes
de exportagdes obtidas junto & base de dados do GTIS — Global Trade Information Inc. que contém
informacdes estatisticas por codigo tarifario. A peticionaria apontou quatro opcOes de destino das
exportaces de calgados da Italia: Unido Europeia, Franca, Alemanha, ou Estados Unidos da America.
Considerou-se apropriado utilizar ao inicio da revisdo as exportacdes de calgcados do pais substituto — no
caso, a Italia — para a Alemanha com a finalidade de célculo do valor normal da China, levando em conta
as informacdes apresentadas tempestivamente pela peticionaria e: o volume das exportacfes do produto
similar do pais substituto para o terceiro pais de economia de mercado selecionado e para 0s principais
mercados consumidores mundiais; a disponibilidade e o grau de desagregacéo das estatisticas necessarias
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a investigacao. Mais especificamente, foi consultada a base de dados fornecida pela peticionaria no GTIS.
A abertura disponibilizada dos dados do GTIS permitiu o calculo do valor normal por meio de dados
desagregados de exportacdo, na condicdo FOB, de calcados da Itdlia para Alemanha, de acordo com a
subposicao tarifaria. Dessa forma, com base na subposicao tarifaria, foi possivel ainda realizar a excluséo
dos produtos ndo alcancados pelo escopo da presente revisdo; a similaridade entre o produto objeto da
revisdo e o produto exportado pelo pais substituto. A peticionaria alegou semelhanca entre o produto
exportado da Italia para a Alemanha e o produto objeto da revisdo exportado da China para o Brasil.
Reforcou que a Italia produz leque de calgados similares aos produzidos pelos chineses, inclusive 0s
esportivos, e na mesma linha dos produzidos no Brasil. Com base nos dados do GTIS, foi possivel obter
as subposicoes tarifarias do produto exportado da Italia para Alemanha de acordo com as subposi¢des do
produto objeto da revisdo exportado da China para o Brasil; e o grau de adequacdo das informagdes
apresentadas com relacdo as caracteristicas da revisao em questao.

Assim, o valor normal da China foi obtido por meio da razédo entre o valor das exportacdes da Italia
para Alemanha em délares estadunidenses, na condi¢cdo FOB, e as respectivas quantidades em pares para
cada subposicao tarifaria, obtidos junto a base de dados GTIS, para o periodo de continuagdo/retomada do
dumping.

Dessa forma, consoante o exposto anteriormente, o valor normal médio ponderado da China, na
condicdo FOB, alcangou US$ 27,69/par (vinte e sete dolares estadunidenses e sessenta e nove centavos

por par).
5.1.2. Do preco de exportacdo no inicio da revisdo

De acordo com o art. 18 do Decreto n® 8.058, de 2013, o prego de exportacdo, caso o produtor seja
0 exportador do produto objeto da reviséo, é o recebido ou a receber pelo produto exportado ao Brasil,
liquido de tributos, descontos ou redugdes efetivamente concedidos e diretamente relacionados com as
vendas do produto objeto da revisao.

Cabe ressaltar que foram realizadas as excluses necessarias dos cddigos tarifarios referentes as
exclusdes dos produtos fora do escopo da revisdo. No caso em questdo, o preco de exportacdo foi
calculado com base no preco médio das importaces brasileiras de calgados originarias da China, na
condicdo FOB, considerando as subposicdes tarifarias, obtidas junto a base de dados disponibilizada pela
RFB, referente ao periodo de analise de continuagdo ou retomada de dumping, isto €, de julho de 2013 a
junho de 2014, o qual correspondeu a US$ 16,57/par (dezesseis dolares estadunidenses e cinquenta e sete
centavos por par), conforme tabela a seguir:

Preco de Exportacdo da China

Valor Total FOB Volume Preco de Exportacdo FOB
(US$) (pares) (US$/par)
40.651.777 2.453.579 16,57

5.1.3. Da margem de dumping no inicio da revisao

A margem absoluta de dumping foi definida como a diferenca entre o valor normal e o preco de
exportacdo, e a margem relativa de dumping se constitui na razéo entre a margem de dumping absoluta e
0 preco de exportacao.

Para fins de justa comparacao, foram considerados os precos praticados pelos exportadores italianos
nas suas vendas para a Alemanha, e o preco de exportagdo da China para o Brasil, ambos na condicéo
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FOB, por subposicdes tarifarias, quais sejam: 640219; 640291; 640299; 640319; 640351; 640359;
640391; 640399; 640411; 640419; 640420; 640510; 640520; 640590. Nao foram identificados outros
fatores alem de termos e condi¢des de venda e as caracteristicas fisicas — como tributacdo, volume ou
nivel de comércio — que pudessem afetar a justa comparacdo para fins de inicio desta reviséo.

Ante 0 exposto, apresenta-se a seguir a tabela contendo apuracdo da margem de dumping absoluta
e relativa da China.

Margem de Dumping — China

Valor Normal Preco de Exportacao MargeDn:Jrﬁgisr(])éuta de Marggrg:}%sil;lgva de
(US$/par) (US$/par) (USS$/par) (%)
27,69 16,57 11,12 67,1

5.1.4. Da conclusdo sobre a existéncia de dumping para o inicio da revisao

A margem de dumping apurada indicou que os exportadores chineses teriam continuado a praticar
dumping nas suas exportacdes de calcados da China para o Brasil no periodo de julho de 2013 a junho de
2014,

5.2. Da continuacdo do dumping para efeito da determinacéo preliminar

Para fins de determinacdo preliminar, a avaliacdo de continuacdo do dumping durante a vigéncia do
direito levou em consideracéo o periodo de julho de 2013 a junho de 2014.

5.2.1. Do modelo de negdcio

No ambito desta revisdo, ganhou evidéncia a natureza em répida transformacdo dos processos de
fabricacdo global de calcados, de cadeias de fornecimento global espacialmente fragmentadas e de
separacdo entre as operacdes da matriz (marketing, pesquisa e desenvolvimento, design e criagéo,
administracao, distribuicao, etc.) e as operacGes dos locais de fabricacdo e/ou montagem dos calcados.

Esta revisdo ilustra, assim, como a conducdo de parte do processo produtivo de calcados — em
particular, o processo da manufatura e/ou montagem — em regides geogréaficas outras que ndo a regido em
que a propria matriz esta localizada, torna a determinacdo da margem de dumping para cada
produtor/exportador selecionado mais complexa. Ou seja, tanto a determinagdo do valor normal quanto a
do preco de exportacdo de produtores/exportadores chineses inseridos nesse modelo de fragmentacéo
global de producdo conterd varidveis especificas comparativamente aquelas determinacfes em situacdes
em que o processo produtivo tanto do produto similar quanto do produto objeto da investigacdo observa o
modelo mais tradicional de producao. Isto €, um processo produtivo em que tanto as operacfes da matriz
quanto as de manufatura e/ou montagem estdo situadas em um dnico local e/ou sob uma Unica estrutura
administrativo-produtiva.

Esse modelo de estrutura produtiva espacialmente fragmentada e de cadeias globais de
fornecimento dos calcados objeto desta reviséo orientou a determinagéo preliminar do valor normal e do
preco de exportacdo dos produtores/exportadores chineses selecionados. Isso porque determinou-se
preliminarmente que tanto os produtores selecionados localizados na China quanto os produtores
localizados na Indonésia, terceiro pais utilizado para calculo do valor normal na determinacédo preliminar,
integram estruturas produtivas globais espacialmente fragmentadas e cadeias de fornecimento global.
Constatou-se que essas empresas produtoras chinesas e indonésias sdo contratadas por marcas

CircSECEX061_2015



(FI. 28 da Circular SECEX n® 61, de 23/09/2015).

importantes de calcados, ou empresas globais, e constituem apenas uma etapa do processo produtivo de
calcados: a de manufatura e/ou montagem.

A estratégia comum aos negocios dessas empresas globais consiste em fragmentar espacialmente
parte ou a totalidade da sua producéo de cal¢ados, deslocando-a espacialmente para paises como China e
Indonésia, que atuam como cadeias globais de fornecimento e participam de uma variedade consideravel
de mercados finais. Essas empresas globais ou multinacionais tendem a realizar atividades de marketing,
pesquisa e desenvolvimento, design e criacdo, distribuicdo e outras atividades de alto valor agregado nos
paises onde estdo localizadas as matrizes, enquanto a manufatura e/ou montagem é deslocada para paises
como China e Indonésia. Essa fragmentacdo do processo produtivo de calgados constitui um elemento de
fato que indica que as empresas multinacionais de cal¢ados sdo partes relacionadas ou associadas aos
produtores chineses e indonésios que apresentaram respostas ao questionario desta revisdo, ja que estes
altimos possuem relacdo de dependéncia econémica, financeira ou tecnologica com o0s primeiros,
consoante inciso 1X do 8§ 10 do art. 14 do Regulamento Brasileiro.

A [Confidencial] é um exemplo atil. A [Confidencial], fundada na [Confidencial], obteve vendas
liquidas globais de € 14,5 bilhdes em 2014, com 40% das vendas na Europa. Com apenas uma fabrica na
Europa [Confidencial] e sete na América do Norte (quatro fabricas nos Estados Unidos da Ameérica e 3
fabricas no Canadd), a producdo é praticamente inexistente nessas regides se comparada a producao
deslocada para outros paises. Quase 100% da producdo da [Confidencial] € deslocada espacialmente para
fora da Europa, havendo significativa concentracdo no continente asiatico (27% na China, 39% no Vietna,
e 24% na Indonésia).

Jé& outras operacOes que compBdem o processo produtivo de calgados, tais como marketing, pesquisa
e desenvolvimento, criacdo e design, entre outras, estdo concentradas na matriz, no contexto das
operacdes globais da empresa (global operations). Por exemplo, a maior parte dos empregados da
[Confidencial], muitos dos quais estdo engajados nessas operacdes, estdo concentradas na Europa (54%,
agregando-se 0os mercados emergentes da Europa e parte ocidental).

Com efeito, o demonstrativo da [Confidencial], conforme o documento [Confidencial] (pagina 234),
destaca as despesas incorridas nas operacdes globais da marca no item especifico de “outras despesas
operacionais”, as quais incluem: despesas de vendas, marketing, pesquisa e desenvolvimento, logistica e
despesas da administracdo central. Dessas despesas, ressaltam-se 0s seguintes itens como relevantes nas
operacOes globais: Despesas de marketing (fixas e variaveis) - associam-se a promoc¢do da comunicacdo
de contratos, eventos e outras atividades de divulgacdo. Pesquisa e Desenvolvimento (P&D) — item
essencial na formacdo do conceito do produto, de processos e metodologias, ndo incluindo o design do
produto; Despesas de venda (sales force) e logistica - itens de grande participacdo na rubrica, incluindo
as despesas de pessoal envolvido na operagéo.

Adicionalmente, as empresas multinacionais de marcas importantes de calgcados sdo igualmente
representadas na presente revisé@o por meio da World Federation of the Sports Goods Industry, a qual foi
considerada parte interessada apos solicitacdo devidamente acompanhada dos necessarios elementos de
prova. O Conselho de Diretores da World Federation of the Sports Goods Industry para o periodo 2014-
2017 inclui representantes da [Confidencial] ([Confidencial], atual Presidente da World Federation e
Conselheiro Geral do grupo [Confidencial]), da [Confidencial] ([Confidencial], ex-presidente para o
triénio 2011-2014 e atual Vice-presidente para Asia e Oceania da World Federation e Presidente e Diretor
Representativo da [Confidencial]), da [Confidencial]  ([Confidencial], Membro do Conselho
Representando as Américas da World Federation, € Vice-presidente, Conselheiro Geral e de Assuntos
Corporativos [Confidencial].), da [Confidencial] ([Confidencial], Membro do Conselho Representando
Américas da World Federation, é Diretor da Unidade dos Negocios de Mercadorias Esportivas
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[Confidencial]), da [Confidencial] ([Confidencial], Membro do Conselho Representando as Américas da
World Federation, € CEO e Presidente do Conselho de Diretores da [Confidencial]), da [Confidencial]
([Confidencial], Membro do Conselho Representando Asia & Oceania da World Federation, € Diretor de
Desenvolvimento de Marca Global da [Confidencial]), da Federacdo de Bens Esportivos da China
([Confidencial], Membro do Conselho Representando Asia & Oceania da World Federation, é Vice-
Presidente da China Sporting Goods Federation), da [Confidencial] ([Confidencial], Membro do
Conselho Representando Europa e Africa da World Federation, é Chefe Senior de Marketing de Esportes
Globais & Legislagéo Esportiva [Confidencial] ), do grupo [Confidencial] ([Confidencial], Membro do
Conselho eleito pelo Comité Executivo da World Federation, é Diretor Executivo da [Confidencial].).
Todas as informagGes sobre a World Federation of the Sports Goods Industry foram obtidas junto ao sitio
eletronico http://www.wfsgi.org/about-us/board-of-directors, acessado em 30 de julho de 2015

Na senda das consideracdes expendidas, concluiu-se, preliminarmente, pela existéncia de papel
fundamental exercido pelas holdings ou empresas globais multinacionais detentoras da marca no
processo de fabricacdo e venda do produto objeto da revisdo exportado da China para o Brasil e do
similar vendido no mercado interno da Indonésia, qual seja, a determinacdo dos pregos. Releve-se que
essas empresas ndo sO perfazem a ligacbes com as fases de manufatura e de venda ao cliente final,
independentemente do mercado. Com efeito, sdo essas multinacionais também responsaveis por
estabelecer, antes do inicio processo da manufatura, as condicdes e termos de venda, incluindo tipos,
designs e especificacOes de calgados a serem fabricados, insumos e fornecedores e, finalmente, preco e
canais de comercializacao.

5.2.2. Do valor normal
5.2.2.1. Da decisdo sobre as vendas no mercado interno

Com base nos elementos de prova aduzidos no presente processo, e considerando que a China, para
fins de defesa comercial, ndo € considerada uma economia de mercado, conforme indicado no item 2.10
supra deste Parecer, decidiu-se utilizar a Indonésia como pais substituto para fins de determinacdo do
valor normal da China, consoante previsao contida no § 3° do art. 15 do Regulamento Brasileiro.

Os produtores/exportadores investigados apresentaram respostas de questiondrio com dados de
producdo e venda no mercado interno da Indonésia de trés produtores indonésios: PT Nikomas Gemilang
(doravante “PT Nikomas™), PT Chingluh Indonesia (doravante “PT Chingluh”) e PT Sepatu Mas Idaman
(doravante “PT Sepatu”).

Conforme ja apontando no item 2.8.2 deste Parecer, os dados reportados no questionario do
produtor indonésio PT Sepatu Mas Idaman foram desconsiderados, dada insuficiéncia e inadequacéo,
para fins de determinacao do valor normal da China.

A determinacdo do valor normal da China levou em considerac¢do os dados de producdo e de venda
do produto similar no mercado interno da Indonésia, tempestivamente apresentados nas respostas aos
questionarios dos produtores indonésios PT Nikomas e PT Chingluh, bem como nas respectivas respostas
as solicitagdes de informacbes complementares, conforme apresentado no 2.8.2 item deste Parecer.

Buscou-se, inicialmente, avaliar se a PT Nikomas e PT Chingluh teriam realizado vendas do
produto similar destinado ao consumo no mercado interno da Indonésia em condi¢cBes comerciais
normais, para fins de determinacdo do valor normal consoante disposto no inciso | do art. 15 do
Regulamento Brasileiro. Constatou-se que a totalidade das vendas dos dois produtores indonésios em
questdo foram realizadas entre partes associadas ou que tenham celebrado acordo compensatorio entre si.
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Dessa sorte, tais transacdes ndo foram consideradas opera¢Ges comerciais normais e foram desprezadas
na apuracgdo do valor normal, consoante o contido no § 5% do Artigo 14 do Regulamento Brasileiro.

Em particular, constatou-se que a totalidade das vendas do produto similar reportada pela PT
Nikomas foi destinada as empresas localizadas na Indonésia [Confidencial] e [Confidencial] Esses
clientes no mercado indonésio foram considerados partes relacionadas ao Grupo Pouchen, controlador do
produtor PT Nikomas. Isso porque se determinou, preliminarmente, que a [Confidencial] e [Confidencial]
sdo relacionadas a [Confidencial] e a [Confidencial], respectivamente, que, por sua vez, ambas foram
consideradas relacionadas ao Grupo Pouchen, nos termos do inciso IX, do 810, do art. 14 do
Regulamento Brasileiro. Ou seja, por possuirem relacdo de dependéncia tecnolégica, de fornecimento de
matéria-prima e na formacéo de preco do produto.

Ja no que diz respeito ao questionario apresentado pela PT Chingluh, verificou-se que a totalidade
das transacdes de venda do produto similar reportadas pela empresa foram destinadas aos distribuidores
locais [Confidencial] e a[Confidencial].

[Confidencial] foi considerada parte relacionada ao Grupo Chingluh, controlador da PT Chingluh,
visto que preliminarmente se constatou ser relacionada a [Confidencial], que, por sua vez, é empresa
considerada relacionada ao Grupo Chingluh, nos termos do inciso IX, do 810, do artigo 14 do
Regulamento Brasileiro. Ou seja, por possuir relacdo de dependéncia tecnoldgica e de fornecimento de
matéria-prima e na formacao de preco do produto.

A [Confidencial] também foi considerada parte relacionada ao Grupo Chingluh, controlador do PT
Chingluh, nos termos dos incisos Il e IX, do 8 10 do Artigo 14, do Decreto n® 8.058, de 2013. A
associacdo em negdcios e dependéncia econémica e financeira ocorre desde 1999, quando a empresa
firmou acordo de licenciamento e distribuicdo com as [Confidencial], empresas do grupo [Confidencial].
O acordo prevé o pagamento de royalties por parte da empresa a [Confidencial] e o uso das marcas e de
outras propriedades intelectuais da [Confidencial] ligados ao design, manufatura, marketing e distribuicéo
e venda de produtos [Confidencial] na Indonésia. Em suas declaracdes financeiras consolidadas de 2013 e
2014 assim se I&, na pagina 84: [Confidencial].

Ante 0 exposto, para fins de determinagdo do valor normal da China, foram desconsideradas as
transacdes de vendas do produto similar destinadas ao consumo no mercado interno da Indonésia dos
produtores indonésios PT Nikomas e PT Chingluh.

5.2.2.2. Da deciséo sobre e metodologia de construgdo do valor normal

Com base nos dados de custos de producéo reportados pelos produtores indonésios PT Nikomas e
PT Chingluh, determinou-se o valor normal da China com base no valor construido. Com efeito, o valor
construido foi determinado com base nas informacdes reportadas dos custos totais anuais incorridos por
cada produtor indonésio para cada tipo do produto (CODIP), nos termos do inciso Il, do art. 14 do
Regulamento Brasileiro, ajustado de forma a refletir os custos normalmente associados a produgéo e
venda do produto similar no mercado interno da Indonésia. Ressalte-se que as informacdes fornecidas
pelas empresas indonésias ainda ndo foram objeto de verificacdo in loco.

Com base nas informacOes reportadas pela PT Nikomas e pela PT Chingluh, constatou-se,
preliminarmente, que as duas empresas integram cadeias de fornecimento global de cal¢ados, controladas
por empresas globais multinacionais, consoante pontuado no item 5.2.1 supra deste Parecer. Dessa forma,
compdem apenas uma etapa do processo de produgéo global dos cal¢ados, ou 0 processo da manufatura.
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Nessa esteira, constatou-se, da analise dos relatdrios financeiros anuais das partes relacionadas da
PT Nikomas e PT Chingluh e de suas respectivas respostas aos questionarios, que esses produtores
integravam tdo somente a etapa de manufatura do produto similar. Logo, a estrutura de custos reportada
ndo refletia adequadamente a totalidade dos custos e despesas normalmente associadas a producgéo e a
venda do produto similar.

De forma a refletir a estrutura de custo normalmente associada a producdo e venda do produto
similar no mercado interno da Indonésia, foram realizados ajustes no custo total reportado pela PT
Nikomas e pela PT Chingluh. Em particular, foram adicionados ao custo total incorrido por cada produtor
reportado percentual médio de despesas operacionais incorridas e de margens de lucro auferidas pelas
respectivas multinacionais associadas. Os percentuais foram obtidos dos respectivos relatorios anuais das
holdings detentoras das marcas dos calcados comercializados no mercado interno da Indonésia, quais
sejam: [Confidencial] e [Confidencial], baseando-se nos demonstrativos auditados de dezembro de 2014
da [Confidencial]) e no de maio de 2014 da [Confidencial].

Nas opera¢des do produtor PT Nikomas, constatou-se producdo de cal¢ados vinculados as marcas
[Confidencial] e [Confidencial]. Ja para a PT Chingluh, os produtos listados foram [Confidencial] e
[Confidencial], marcas controladas pela mesma holding [Confidencial].

5.2.2.3. Da construgéo do valor normal com base nas vendas da PT Nikomas e dos ajustes com
vistas a justa comparacao

No caso do produtor PT Nikomas, o valor construido foi determinado com base no custo total
anual, por CODIP, em ddlares estadunidenses, conforme reportado no questionario e nas informacdes
complementares, ajustado de forma a considerar o custo normalmente associado a producdo e venda do
produto similar no mercado interno da Indonésia

Para fins de justa comparagcdo com o produto objeto da reviséo e tendo em vista que as informagdes
dos questionarios dos importadores e dos produtores/exportadores investigados ndo permitiriam a
comparacdo justa por CODIP tal qual definido no inicio desta revisdo, o CODIP, para fins de
determinacdo preliminar, considerou apenas as primeiras trés caracteristicas, quais sejam: tecnologia de
absorcédo de impacto, material da parte superior (cabedal) e material da sola exterior

Com efeito, optou-se por essa identificacdo do produto para refletir os itens mais relevantes quanto
ao custo de calcados, uma vez que a tecnologia de absor¢do de impacto, as caracteristicas da parte
superior (cabedal) e tipo de solado estdo plenamente representados, respectivamente, nos itens A, B e C.

Para os CODIPs do produto objeto da revisdo exportados para o Brasil sem o valor construido do
produto similar na Indonésia, a comparacao realizada se baseou no CODIP mais préximo, de acordo com
as caracteristicas comuns partindo-se do primeiro digito do CODIP. Na impossibilidade da utilizacdo do
CODIP mais proximo — em razdo de eventuais diferengas na composi¢do do cabedal ou solado exterior —
optou-se pelo uso de média entre CODIPs mais proximos, considerando os elementos pertinentes de cada
caso.

O custo de manufatura levou em consideracéo os custos variaveis (materiais primarios, quais sejam:
[Confidencial]; materiais secundarios, [Confidencial]; utilidades ([Confidencial]); mao de obra direta
alocada a operacdo; outras despesas variaveis ([Confidencial]) e custos fixos (depreciacdo e outras
despesas fixas).
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Cabe destacar que ndo foram feitos ajustes cambiais para PT Nikomas, visto que a empresa
informou em resposta ao questiondrio que a moeda funcional de suas transacbes seria o ddlar
estadunidense, apresentando a totalidade de seus custos nessa moeda.

Ao custo de manufatura foram adicionados os montantes correspondentes as despesas gerais e
administrativas, as despesas de vendas incorridas pelo produtor, as despesas financeiras e outras despesas
incorridas pelo produtor ([Confidencial]), obtendo-se, assim, o custo total da etapa de producao incorrido
pelo produtor indonésio em tela.

Como a PT Nikomas realizou vendas tanto para clientes [Confidencial] quanto para [Confidencial]
no mercado interno da Indonésia, para cada tipo de produto vinculado a determinada marca, foi aplicado
respectivo percentual de despesas operacionais e margem de lucro obtidas a partir dos demonstrativos das
respectivas holdings.

Em relacdo aos produtos [Confidencial], foi obtido percentual médio de [Confidencial] % aplicado
ao custo total destes produtos, com base na média da relacdo entre “outras despesas operacionais
ajustadas” frente ao “custo de vendas” da holding [Confidencial] para os anos de 2013 e 2014. O item
“outras despesas operacionais ajustadas” foi composto de despesas de marketing (marketing working
budget e marketing overhead), despesa de vendas (sales working budget, sales force e logistics), e
despesas com pesquisa e desenvolvimento.

J& a margem de lucro foi obtida por meio da divisdo do lucro liquido antes dos impostos pela receita
liquida das operac6es, totalizando percentual médio de margem de lucro de [Confidencial]%, levando em
conta os dados de 2013 e 2014.

No que se refere aos produtos[Confidencial], devido ao grau de desagregacdo do demonstrativo
consolidado da holding [Confidencial] ndo foi possivel individualizar as despesas operacionais
relacionadas a pesquisa, desenvolvimento e design, tendo em vista que foram alocadas ao custo das
vendas. O relatério da empresa tdo somente apresenta o item “demand creation” como despesa
relacionada ao marketing e promoc¢6es da marca.

Nesse sentido, a fim de obter o percentual de despesas operacionais referentes as operacdes da
holding [Confidencial], considerou-se o percentual calculado para a [Confidencial]. Para esse fim, foram
deduzidas as despesas de marketing da [Confidencial] (marketing working budget e marketing
overhead), uma vez que a [Confidencial] discrimina tal rubrica em suas demonstracfes financeiras.
Obteve-se, assim, o percentual médio de [Confidencial] %, referente as despesas operacionais da holding
[Confidencial] Nesse contexto, calculou-se o percentual referente as despesas de marketing da
holding[Confidencial], exclusivamente, por meio do rateio do “demand creation” pelo “custo de
vendas”, obtendo-se 0 percentual de [Confidencial] %. Assim, para fins de construgdo do valor normal
para as vendas que incluiam produtos [Confidencial] foi utilizado percentual total de [Confidencial] %
referente as despesas operacionais de marketing (demand creation), P&D, despesas administrativas e de
vendas.

Ja a margem de lucro da holding [Confidencial] foi obtida por meio do rateio entre o lucro liquido

antes dos impostos e a receita liquida das operagdes de venda, obtendo-se margem de lucro de
[Confidencial] %.
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5.2.2.4. Da construcao do valor normal com base nas vendas da PT Chingluh

Em conformidade com a metodologia explicitada para PT Nikomas, foi calculado o custo total da
PT Chingluh, de acordo com as informac@es reportadas em sua resposta ao questionério, ajustado de
forma a considerar o custo normalmente associado a producdo e venda do produto similar no mercado
interno da Indonésia.

Assim sendo, a PT Chingluh estruturou seu custo total levando em consideracdo os custos variaveis
primarios ([Confidencial]) e secundarios ([Confidencial]); utilidades; mdo de obra direta alocada a
operacdo; despesas gerais e administrativas); despesas de vendas incorridas pelo produtor. Pontua-se que
as despesas financeiras foram classificadas pela empresa nas despesas gerais e administrativas.

O custo total foi apurado primeiramente em rdpias indonésias e, posteriormente, convertido para
dolares estadunidenses. A conversdo dos valores foi realizada a partir das taxas de cAmbio diarias de
venda obtidas no sitio eletrénico do Banco Central do Brasil.

Como todas as vendas da PT Chingluh no mercado interno da Indonésia foram realizadas para a
[Confidencial] e a [Confidencial], foi aplicado percentual de despesas operacionais e margem de lucro
obtidas a partir dos demonstrativos da holding [Confidencial] ao custo total da PT Chingluh e calculados
de acordo com metodologia anterior explicitada.

5.2.2.5. Da construcéo do valor normal da China

A luz do exposto, determinou-se, preliminarmente, o valor normal dos produtores/exportadores
chineses selecionados com base no custo total médio da PT Nikomas e PT Chingluh.

Em particular, o valor construido foi obtido a partir dos precos de cada tipo do produto similar
manufaturado por cada um dos produtores indonésios em questdo, por CODIP. Sempre que determinado
tipo fora produzido pelos dois produtores, o valor construido foi calculado com base na média ponderada
dos dois precos. Nos casos em que apenas um produtor fabricou determinado tipo, esse foi 0 prego
utilizado.

Cabe registrar que o fornecimento de matéria prima dentro do modelo de negdcio supracitado
considera a acdo das holdings detentoras das marcas podendo, assim, ocasionar possivel distor¢do no
preco de mercado dos insumos principais na producdo de calcados. No entanto, para fins desta
determinacéo preliminar, ndo foi considerado nenhum ajuste em tais insumos.

Outrossim, reforca-se que os clientes da PT Nikomas e PT Chingluh s&o distribuidores/varejistas de
calcados no mercado indonésio, ndo existindo cliente usuario final nesse processo de venda dos
produtores indonésios, conforme apontado nos questionarios das empresas.

Por fim, obteve-se o valor normal por CODIP no mercado interno da Indonésia na condigéo
delivered, conforme tabela a seguir:
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Valor Normal

Custo total da etapa de Custo total incorrido vValor Normal
CODIP producéo ajustado (US$/par)
(US$/par) (US$/par)
[Confidencial] [Confidencial] 47,92 51,41
[Confidencial] [Confidencial] 42,33 45,41
[Confidencial] [Confidencial] 44,55 47,80
[Confidencial] [Confidencial] 45,53 48,84
[Confidencial] [Confidencial] 48,30 55,36
[Confidencial] [Confidencial] 45,62 52,29
[Confidencial] [Confidencial] 47,57 54,53
[Confidencial] [Confidencial] 56,70 64,99
[Confidencial] [Confidencial] 41,56 44,58
[Confidencial] [Confidencial] 34,68 37,21
[Confidencial] [Confidencial] 38,00 40,77

5.2.3. Do Grupo Pou Chen

A apuracdo preliminar da margem de dumping do Grupo Pou Chen foi fundamentada nas respostas
prestadas pelo produtor Dong Guan Pou Chen Footwear Company Limited ao questionario do
produtor/exportador e ao pedido de informagcbes complementares solicitadas. Ressalte-se que as
informacgdes contidas em tal resposta ainda ndo foram objeto de verificagéo in loco.

A seguir estd exposta a metodologia utilizada para obtencdo do valor normal, do preco de
exportacdo e da respectiva margem de dumping.

5.2.3.1. Do valor normal

O valor normal construido do Grupo Pou Chen, ponderado pelo volume de cada CODIP do produto
objeto da revisdo exportado para o Brasil e determinado conforme metodologia explicitada no item 0
supra deste Parecer, alcancou US$ 43,66/par (quarenta e trés dolares estadunidenses e sessenta e seis
centavos por par).

5.2.3.2. Do prego de exportagéo
5.2.3.2.1. Da selecdo

Conforme ja ressaltado no item O supra deste Parecer, no inicio desta revisdao, foram selecionados
determinados produtores/exportadores de calgados da China com fulcro no disposto no inciso Il do art. 28
do Regulamento Brasileiro, dentre eles, o produtor/exportador chinés Dong Guan Pou Chen Footwear
Company Limited.

5.2.3.2.2. Do relacionamento

No curso da investigacdo, conforme explicado no item O deste Parecer, o produtor/exportador Dong
Guan Pou Chen Footwear Company Limited apresentou elementos de prova a fim de demonstrar que
outros produtores e exportadores também integrariam uma Unica entidade comercial, quais sejam:
produtores Zhuhai Special Economic Zone Yueyuan Industrial, Zhong Shan Xin Zhan Shoe Company,
Dongguan YueYuan Footwear, Pou Hong (Yangzhou), Yue Yuen (Anfu) Footwear, Yu Xing (Jishui)
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Footwear, Yangxin Poujia, Shanggao Yisen, Zhong Shan Pou Yuen Manufacture Company, Dong Guan
Yue Sheng Footwear Company Limited, Jiangxi Yu Tai Footwear Company Limited, Zhong Shan Pou
Yuen Bai Shi Manufacturer Company, Ruijin Pou Yuen, e exportadores Gold Plenty, New Peak Ltd ,
Idea Macao e The Look, com base nos incisos I, IV, V, VI e VII do §10 do art. 14 do Decreto n® 8.058, de
2013.

5.2.3.2.3. Da margem de dumping colapsada

A luz desses elementos de prova, ficou preliminarmente demonstrado que a relagdo estrutural e
comercial das entidades supramencionadas entre si, ou com uma terceira entidade, sdo préximas o
suficiente, nos termos do 8 9° do art. 28 do Regulamento Brasileiro. Nessa senda, concluiu-se,
preliminarmente, que, para fins de determinacdo de margem de dumping e aplicacdo de direitos
antidumping, todas as empresas listadas no paragrafo anterior, ainda que pessoas juridicas distintas, seréo
tratadas como um Unico produtor/exportador, o Grupo Pou Chen.

5.2.3.2.4. Da construcdo do preco de exportacédo de acordo com o modelo de negécios

De acordo com as informacBes obtidas na resposta ao questionario do Grupo Pou Chen, os
produtores chineses listados consistiriam em unidades de manufatura do produto objeto da reviséo,
enquanto que os exportadores em comento seriam responséveis pela geréncia, venda e contato com as
empresas multinacionais globais que, por sua vez, seriam responsaveis pela determinacdo dos termos e
condicdes de venda, incluindo ordem de compra, especificacbes de tipos do produto objeto da reviséo e
precos de venda.

Isso ndo obstante, a partir dos dados informados pelo Grupo e comparados com a Receita Federal
do Brasil (RFB), contatou-se que cerca de [Confidencial] % de calgados exportados para o Brasil seriam
realizados pelas tradings companies [Confidencial] e [Confidencial], as quais ndo integravam o rol das
empresas listadas como integrantes do Grupo Pou Chen, conforme reportado em questionario.

Questionado a respeito da aparente inconsisténcia, 0 Grupo Pou Chen (“YYIH”) informou que nédo
existiria nenhuma relacdo entre o grupo e tais empresas exportadoras, destacando somente parceria
comercial independente, conforme trecho que segue: The “YYIH” is not related to the parties stated.
There are no relationships between "YYIH" and buyers in Brazil apart from a pure commercial/supplier
independent third party relationship.

A despeito das alegagcdes do Grupo Pou Chen em anélise, identificou-se que o fornecimento de
matéria-prima ao produtor chinés envolve tanto a marca multinacional global quanto o exportador do
grupo e o produtor. Ademais, as marcas [Confidencial], [Confidencial] e [Confidencial], preponderantes
nas exportacdes para o Brasil de calcados fabricados pelo Grupo Pou Chen, sdo responsaveis também
pela politica de precos dos produtos objeto da reviséo.

Tais informacdes foram obtidas por meio de consulta ao sitio eletrénico do Grupo Pou Chen, no
segmento calcados, disponivel no endereco eletronico:
http://lwww.pouchen.com/index.php/en/business/footwear-business. Ademais, hd mencdo no sitio
eletrobnico em comento sobre inclusdo da [Confidencial] e [Confidencial] como grandes clientes na
relacdo comercial. Ainda, nesse sentido, o Grupo Pou Chen solidifica a natureza da associagéo entre ele e
as marcas, conforme trecho a seguir: (....) As a solid and close partner with global brand name
companies, the Group keeps focusing on footwear manufacturing that makes its customers concentrate
their efforts on marketing and branding. The largest branded athletic and casual footwear manufacturer in
the world.
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Na esteira dos pontos suscitados, concluiu-se, preliminarmente, que os produtores e exportadores do
Grupo Pou Chen e os exportadores[Confidencial], [Confidencial] e [Confidencial] integram, na verdade,
cadeias de fornecimento global de cal¢ados. Isto é, integram uma Unica estrutura produtiva altamente
fragmentada, geograficamente, bem como em termos de etapas do processo produtivo em si. Ou seja, 0
processo de produgdo fragmenta-se em diferentes cidades e ndo raro em diferentes paises desde a etapa de
marketing, passando por pesquisa e desenvolvimento (P&D), design e criacdo, em seguida pelo processo
de manufatura em si para, finalmente, alcancar a fase de distribuicdo do produto objeto da revisdo para o
Brasil.

Dessa forma, ao contrario do alegado pelo Grupo Pou Chen em suas manifestacdes, concluiu-se,
para fins de determinacdo preliminar, que os produtores e exportadores do Grupo sdo partes associadas ou
relacionadas aos exportadores[Confidencial], [Confidencial], nos termos do inciso 1X, do § 10, do art. 14
do Regulamento Brasileiro.

Ademais, constatou-se que as exportacGes do produto objeto da revisdo do Grupo Pou Chen para o
Brasil realizadas por meio das tradings companies[Confidencial], [Confidencial] e [Confidencial], foram
adquiridas, respectivamente, pelos importadores[Confidencial], [Confidencial] e [Confidencial].

Cabe enfatizar que a trading company [Confidencial] é expressamente mencionada no relatério
[Confidencial] da [Confidencial] como a [Confidencial] além de ter participacdo significativa em
[Confidencial] para essa empresa. Ademais, tanto no sitio eletrénico da [Confidencial] quanto no sitio
eletrbnico da sua subsidiaria no Brasil, a [Confidencial]. ha mencdo expressa da parceria entre essas
empresas com a marca [Confidencial]. Inclusive, no sitio eletrénico [Confidencial], € dito que o grupo
[Confidencial] é parceiro da [Confidencial] “desde seu nascimento[Confidencial]” e que a [Confidencial]
utiliza a [Confidencial] como trading company para alavancar o seu crescimento. Além disso, ha aluséo
a participacédo da [Confidencial].

Com relacdo a trading company [Confidencial], é relevante informar que essa empresa faz parte do
grupo [Confidencial], de acordo com informacdes protocoladas pela propria empresa no dia 20 de margo
de 2015 em que afirma que a “[Confidencial] encontra-se estabelecida na Holanda é uma empresa 100%
subsidiaria do [Confidencial]”. Nesse mesmo documento esclarece que a empresa em questdo “figurou
como exportadora de calcados esportivos da marca [Confidencial] para a empresa [Confidencial]”

Em relacdo as informacg6es dos produtos vendidos a [Confidencial], considerou-se esta empresa
relacionada ao Grupo Pou Chen, tendo em vista as operacdes que envolvem a marca possuirem
[Confidencial], conforme dados da RFB e informacédo do questionario do grupo em tela.

Ademais, toda a producdo do produto objeto da revisdo dessa marca para o Brasil foi feita pelo
[Confidencial] e operacionalizadas pelo exportador [Confidencial] correspondente a quantidade de
[Confidencial] pares, representando cerca de 33% das vendas para o Brasil do grupo em comento.
Conclui-se, preliminarmente, que tal marca seria relacionada ao importador em questdo, uma vez que
possuem relagdo de dependéncia econdmica, financeira ou tecnolégica com os primeiros, consoante
inciso 1X do § 10 do art. 14 do Regulamento Brasileiro

Cabe ressaltar que o importador dos produtos [Confidencial] no Brasil - [Confidencial], parte

relacionada a [Confidencial] detentora da marca [Confidencial], conforme sitio eletrénico[Confidencial],
nédo apresentou resposta ao questionario do importador.
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Como parcela significativa (cerca de [Confidencial] %) das exportagcdes do grupo em comento para
o Brasil foram realizadas por meio das trading companies supracitadas para importadores relacionados
pertencente a0 mesmos grupos, nos casos de [Confidencial] e [Confidencial], e associado por relacéo
contratual, no caso da [Confidencial], concluiu-se preliminarmente que o preco de exportagdo entre as
partes relacionadas ou associadas ndo parecia confiavel em razdo da associacéo ou do relacionamento, ou
por possuirem acordo compensatorio entre si, nos termos do art. 21 do Regulamento Brasileiro.

5.2.3.2.5. Da determinacéo do preco de exportagao

Com efeito, a determinagdo preliminar do preco de exportagdo do Grupo Pou Chen levou em
consideracdo os dados de exportacdo reportado pelo produtor chinés selecionado, bem como por suas
respectivas partes relacionadas, consoante previsdo nos incisos | e Il do art. 21 do Regulamento
Brasileiro, conforme o caso de haver ou ndo dados de revendas reportados a um primeiro comprador
independente no Brasil.

Para as transagbes comerciais entre partes consideradas independentes, o prego de exportacdo na
condicdo FOB foi determinado com base nos dados do questionario do Grupo Pou Chen, nos termos do
art. 20 do Regulamento Brasileiro. Nas operagdes do exportador [Confidencial] que foram ocorridas na
condicdo [Confidencial], foi realizado ajuste para refletir a justa comparacdo com base nas informacdes
reportadas no questionario, com a adicdo de frete interno, seguro interno e manuseio de carga e
corretagem. Assim sendo, foram exportados para o Brasil [Confidencial] pares, totalizando US$
[Confidencial] de vendas para clientes ndo relacionados.

J& no que diz respeito as transacGes comerciais entre partes relacionadas, o preco de exportacéao foi
construido a partir do preco pelo qual o produto importado foi revendido pela primeira vez a um
comprador independente, consoante previsto no inciso | do art. 21 do Regulamento Brasileiro, ajustado
com vistas a comparacao com o valor normal.

5.2.3.2.6. Dos ajustes com vistas a justa comparacao

Para fins de justa comparacdo, foram levadas em conta diferencas que afetariam a comparacdo de
precos, no caso, diferencas nas condi¢cBes e nos termos de vendas, tributacdo, nivel de comércio e
caracteristicas fisicas, consoante previsdo do § 2° do art. 22 do Regulamento Brasileiro. Em particular,
foram levados em consideracdo ajustes em fungédo de despesas e de custos incorridos entre a importacao e
a revenda — incluidos o Imposto de Importacédo, o direito antidumping e demais tributos — e dos lucros
auferidos, conforme disciplina o § 4° do citado dispositivo legal.

Conforme mencionado anteriormente, o CODIP utilizado para fins de determinac&o preliminar foi
composto pelos itens A (tecnologia de absorcdo de impacto), B (tipo de parte superior) e C (tipo de solado
exterior), uma vez que consistiam nas caracteristicas mais relevantes em termos de custo.

5.2.3.2.7. Do preco de exportacao construido com base nas vendas da [Confidencial]
De acordo com as informagfes prestadas dos questionarios, constatou-se que a [Confidencial]
revendeu o produto objeto da revisao a clientes independentes e a clientes relacionados. Nesse contexto,

os canais de distribuicdo da importadora em epigrafe envolveriam o usuario final ([Confidencial]
e[Confidencial]) e distribuidores ([Confidencial] e [Confidencial]).
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Com vistas a justa comparacgdo, foram considerados tdo somente os clientes distribuidores para fins
de célculo, tendo em vista as caracteristicas do tipo de cliente identificadas no valor normal, conforme
item O deste Parecer.

Assim € que o preco de exportacdo construido do Grupo Pou Chen foi determinado com base nas
vendas aos primeiros compradores independentes distribuidores.

Nessa esteira, determinou-se preliminarmente que o cliente varejista [Confidencial] é uma parte
relacionada ao revendedor, consoante disposicdo no inciso IX do 810 do art. 14 do Regulamento
Brasileiro, com base no exposto nos dados contidos na resposta da [Confidencial] a informacgéo
complementar: “Varejista/parceiro ([Confidencial]). Loja monomarca ndo relacionada a [Confidencial]
que tem como objetivo atingir consumidores jovens que buscam produtos de alta performance, estilo e
desempenho. [Confidencial].”

O preco de exportacdo construido com base nas revendas da [Confidencial] para clientes
independentes no mercado brasileiro foi determinado a partir dos pregos unitarios liquidos de tributos e
descontos na revenda. Esse preco foi ajustado, para fins de justa comparacdo, conforme despesas
incorridas entre a importacédo e a revenda, e razoavel margem de lucro.

Primeiramente, do preco liquido de revenda da [Confidencial] foram deduzidas as despesas de
revenda no Brasil. Em particular foram deduzidos (i) despesas de venda (armazenagem, frete interno dos
locais de armazenagem até o primeiro comprador independente e seguro interno, exceto as despesas
indiretas de venda de méo de obra e despesas de marketing); (ii) despesas gerais e administrativas do
revendedor; (v) despesas financeiras; e (vi) despesas de royalties.

Especificamente, as despesas de venda foram deduzidas tal qual reportada pelo importador em sua
reposta ao questionario. Nao foram deduzidas as despesas indiretas de venda de mado de obra e as
despesas de marketing indicadas nos demonstrativos financeiros da[Confidencial].

J& as despesas gerais, administrativas e financeiras foram obtidas a partir dos demonstrativos de
resultados reportados pela [Confidencial] referentes aos exercicios de 2013 e 2014. O percentual médio
de 2013 e 2014 de despesas gerais e administrativas em relacdo ao faturamento liquido foi aplicado no
preco liquido médio de revenda.

Em relacdo aos royalties devidos pela [Confidencial] a holding, utilizou-se o percentual de médio
de [Confidencial] % obtido por meio da média da rubrica “[Confidencial]” pelo faturamento liquido
constante dos demonstrativos de resultados da [Confidencial] de 2013 e 2014, conforme reportado pelo
importador.

Adicionalmente as despesas incorridas na revenda da [Confidencial] deduziu-se do pre¢o liquido
de revenda a margem de lucro da revenda. A margem de lucro foi determinada com base na média do
lucro [Confidencial] antes dos tributos, conforme indicado nos demonstrativos financeiros de 2013 e
2014, tendo alcancado [Confidencial] %.

Finalmente, do preco liquido de revenda j& ajustado conforme despesas de revenda e margem de
lucro razoavel, foram deduzidas as despesas de importacdo. Particularmente, foram deduzidas (i) despesas
de internacdo no Brasil; (ii) despesas de venda, gerais e administrativas da trading company intermediaria
no processo de exportacdo para o Brasil; (iii) margem de lucro da trading company; e (iv) despesas de
transporte internacional.
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No tocante as despesas de internacdo, foram deduzidos: Imposto de Importacdo de 35% com base
no Valor CIF apurado, direito antidumping unitario recolhido de US$ 13,85/par, e outras despesas de
internacdo, conforme reportado pela [Confidencial] em resposta ao questionario. Essas outras despesas
incluem: [Confidencial].

Por sua vez, as despesas de venda, gerais e administrativas da trading company relacionada foram
determinadas com base nos demonstrativos de resultado do exercicio de marco de 2013 e de margo de
2014 da empresa[Confidencial], obtidos junto ao sitio eletrdnico da [Confidencial]. Nessa esteira,
determinou-se o percentual de [Confidencial] % de despesas de venda, gerais e administrativas frente a
receita liquida com vendas.

Igualmente, a margem de lucro da trading foi determinada com base nos demonstrativos de
resultado do exercicio de marco de 2013 e de marco de 2014 da propria empresa. Nessa senda,
determinou-se o percentual de [Confidencial] % de lucro antes dos tributos.

Finalmente, do preco de revenda da [Confidencial], foram deduzidos o frete e 0 seguro
internacionais obtidos junto aos dados disponibilizados pela RFB. Determinou-se, assim, o preco de
exportacdo construido para os tipos do produto objeto da revisdo exportados por meio da [Confidencial]
para a [Confidencial]

Os valores em reais foram convertidos para dolares estadunidenses, com base no dia da venda, a
partir das taxas de cambio diérias de venda obtidas no sitio eletrénico do BACEN.

5.2.3.2.8. Do prego de exportacao construido com base nas vendas da [Confidencial]

De acordo com as informagdes prestadas nos questionarios, constatou-se que a [Confidencial]
revendeu o produto objeto da revisdo a clientes independentes e a clientes relacionados. Nesse contexto,
os canais de distribuicdo da importadora em epigrafe envolveriam o usuério final ([Confidencial]) e
distribuidores [Confidencial] e[Confidencial]).

Com vistas a justa comparacdo, foram considerados tdo somente os clientes distribuidores para fins
de célculo, tendo em vista as caracteristicas do tipo de cliente identificadas no valor normal, conforme
item O deste Parecer.

Nessa mesma linha de inteleccdo, o preco de exportacdo construido com base nas revendas da
[Confidencial] para clientes independentes no mercado brasileiro foi determinado a partir dos precos
unitarios liquidos de tributos. Esse preco fora ajustado, para fins de justa comparacao, conforme despesas
incorridas entre a importacdo e a revenda, e razoavel margem de lucro.

Primeiramente, do prego liquido de revenda da [Confidencial] foram deduzidas as despesas de
revenda no Brasil. Em particular foram deduzidos i) despesas de venda (armazenagem, frete interno do
porto/locais de armazenagem até o primeiro comprador independente e seguro interno, exceto as despesas
indiretas de venda [mé&o de obra] e despesas de marketing); (ii) despesas gerais e administrativas do
revendedor; (v) despesas financeiras; e (vi) despesas de royalties; (vii) despesas de internacéo no Brasil;
(viii) commissions e fees devidas a trading company intermediaria no processo de exportacdo para o
Brasil; e (ix) despesas de transporte internacional. Todas as despesas foram obtidas da resposta ao
questionario da [Confidencial].
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No tocante as despesas de internacdo, foram deduzidos: Imposto de Importacdo, direito
antidumping unitario e outras despesas de internacdo, despesas de frete rodoviario e seguro no Brasil,
conforme reportado pela [Confidencial] em resposta ao questionario.

Em seguida, também foram deduzidas commissions e fees devidas pela [Confidencial], conforme
reportado em resposta ao questiondrio, a trading company intermediéria no processo de exportacdo para o
Brasil. Determinou-se preliminarmente que essas comissdes e taxas pagas pelo importador a trading
representam montante suficiente para cobrir as despesas de venda, gerais e administrativas incorridas e
razoavel margem de lucro auferida pela trading no processo de exportacdo do produto objeto da reviséo
para o Brasil.

Adicionalmente as despesas incorridas na revenda da [Confidencial], deduziu-se do prego liquido
de revenda a margem de lucro da revenda. A margem de lucro foi determinada com base na margem de
lucro média obtida nas revendas da prépria [Confidencial] a distribuidores ndo relacionados no mercado
brasileiro, conforme indicado na resposta ao questionario, tendo alcancado [Confidencial] %.

Finalmente, do preco de revenda da[Confidencial], foram deduzidos o frete e seguro internacional
reportados pela prépria empresa em resposta ao questionario. Determinou-se, assim, o preco de
exportacdo construido para os tipos do produto objeto da revisdao exportados da Chingluh e Lionscore por
meio da [Confidencial] para a[Confidencial].

Os valores em reais foram convertidos para dolares estadunidenses, com base no dia da venda, a
partir das taxas de cambio diarias de venda obtidas no sitio eletrénico do BACEN.

Ante 0 exposto, o preco medio ponderado de exportacdo do Grupo Pou Chen, na condicdo FOB no
porto na China, alcancou US$ 19,26/par (dezenove dolares estadunidenses e vinte e seis centavos por

par).
5.2.3.3. Da margem de dumping

A margem absoluta de dumping é definida como a diferenca entre o valor normal e o preco de
exportacdo e a margem relativa de dumping se constitui na razéo entre a margem de dumping absoluta e o
preco de exportacao.

O art. 26 do Decreto n? 8.058, de 2013, estabelece que a existéncia de margem de dumping seja
apurada com base em comparacgdo entre o valor normal médio ponderado e a média ponderada dos precos
de todas as transagbes comparaveis de exportacdo; ou os valores normais e 0s precos de exportacao
comparados transacdo a transacdo; ou ainda entre um valor normal médio ponderado e 0s precos
individuais de exportacdo, em determinadas situacdes.

No presente caso, comparou-se 0 valor normal méedio ponderado e a média ponderada do preco de
exportacdo de todas as transacfes de exportacdo do produto objeto da revisdao do Grupo Pou Chen para o
Brasil, no mesmo nivel de comércio — FOB no exportador e entregue no cliente no mercado interno do
pais substituto. Outrossim, foram consideradas na comparacdo de precos todas as diferencas que
afetariam a comparacdo de pregos, que incluiu, além do nivel de comeércio, categoria de cliente,
diferencas nos termos e condicOes de venda, tributacéo e caracteristicas fisicas.

Particularmente no que diz respeito as caracteristicas fisicas, para os CODIP do produto objeto da

revisdo dos importadores relacionados sem correspondéncia nas exportagdes do grupo em tela, a
comparacdo realizada se baseou no CODIP mais proximo. Na impossibilidade da utilizagdo do CODIP
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mais proximo — em razao de eventuais diferencas na composi¢do do cabedal ou solado exterior — optou-se
pelo uso de média aritmética entre os CODIP mais proximos, considerando os elementos pertinentes de
cada caso. Da mesma forma, procedeu-se a comparacdo com 0s CODIP representados no mercado interno

da Indonésia, nos termos do item 5.2.2.3.

As margens de dumping absoluta e relativa preliminarmente determinadas estdo explicitadas na

tabela a seguir:

Margem de Dumping Grupo Pou Chen

Valor Normal Preco de Exportacdo | Margem de Dumping .
delivered FOB Absoluta Margegecljaetil\D/;mpmg
US$/par US$/par US$/par

43,66 19,26 24,40 126,8%

Para fins de determinagdo preliminar, concluiu-se pela existéncia de margem absoluta de dumping
de US$ 24,40/par (vinte e quatro dolares estadunidenses e quarenta centavos por par) nas exportacdes do
produto objeto da revisdo do Grupo Pou Chen para o Brasil, equivalente a margem relativa de 126,8%.

5.2.4. Do Grupo Dean Shoes

A apuracéo preliminar da margem de dumping foi fundamentada nas respostas prestadas pela Long
Fa ao questionario do produtor/exportador e ao pedido de informacbes complementares solicitadas.
Ressalte-se que as informagdes contidas em tal resposta ainda ndo foram objeto de verificagéo in loco.

A seguir estd exposta a metodologia utilizada para obtencdo do valor normal, do preco de
exportacao e da respectiva margem de dumping.

5.2.4.1. Do valor normal

O valor normal construido do Grupo Dean Shoes, ponderado pelo volume de cada CODIP do
produto objeto da revisdo exportado para o Brasil e determinado conforme metodologia explicitada no
item 5.2.2 supra deste parecer, alcancou US$ 45,75/par (quarenta e cinco dolares estadunidenses e setenta
e cinco centavos por par).

5.2.4.2. Do preco de exportacao
5.2.4.2.1. Da selecao

Conforme ja ressaltado no item 2.8.2 deste parecer, no inicio desta revisdo, foram selecionados
determinados produtores/exportadores de calcados da China com fulcro no disposto no inciso Il do art. 28
do Regulamento Brasileiro, dentre eles, o produtor chinés Long Fa Shoes Industrial (Hui Zhou) Co. Ltd.
(doravante denominado simplesmente “Long Fa Shoes™).

5.2.4.2.2. Do relacionamento

No curso da investigacdo, conforme explicado no item 2.9 deste parecer o produtor Long Fa Shoes
apresentou elementos de prova a fim de demonstrar que outros produtores (Xingning Factory e Long Fa
Industrial Ltd) e exportadores (Gold Tech, Grand Winner e Grand Smartly) também integrariam uma
Unica entidade comercial, com base nos incisos I, 1l, IV, V, VI e IX do § 10 do art. 14 do Decreto n®
8.058, de 2013.
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5.2.4.2.3. Da margem de dumping colapsada

A luz desses elementos de prova, ficou preliminarmente demonstrado que a relagdo estrutural e
comercial das entidades supramencionadas entre si, ou com uma terceira entidade, é proxima o suficiente,
nos termos do § 9° do art. 28 do Regulamento Brasileiro. Nessa senda, concluiu-se, preliminarmente, que,
para fins de determinacdo de margem de dumping e aplicacdo de direitos antidumping, todas as empresas
listadas no pardgrafo anterior, ainda que pessoas juridicas distintas, serdo tratadas como um unico
produtor/exportador, o Grupo Dean Shoes.

5.2.4.2.4. Da construcéo do preco de exportacao de acordo com o0 modelo de negdcios

De acordo com as informacg6es obtidas na resposta ao questionario do Grupo Dean Shoes, o produto
objeto da revisdo fora fabricado pelo produtor chinés Long Fa Shoes e exportado da China para o Brasil
pelo exportador samoano Grand Smartly Group Ltd e trading companies intermediarias no processo de
exportacdo[Confidencial], [Confidencial] e [Confidencial]. De acordo com os dados detalhados de
importacdo obtidos junto a RFB, constatou-se que as tradings companies [Confidencial]. [Confidencial] e
[Confidencial] sdo os Gltimos exportadores para o cliente relacionado no Brasil [Confidencial].

Inobstante essa constatagdo com base nos dados detalhados de importacdo fornecidos pela RFB, o
Grupo Dean Shoes nédo indicou na sua resposta ao questionario que a trading company [Confidencial]
também participava do processo de distribuicdo dos calcados do Grupo Dean Shoes da China para o
Brasil. E mais, quando questionado a respeito, o produtor Long Fa Shoes informou que nem a Long Fa
Shoes nem o exportador Grand Smartly seriam empresas relacionadas a [Confidencial] ou a
[Confidencial].

No entanto, acrescentou ainda que, no processo de exportacdo do produto objeto da revisdo para o
Brasil, o exportador [Confidencial] seria responsavel por emitir fatura para a [Confidencial].

Por meio da anélise da reposta ao questionario do Grupo Dean Shoes, constatou-se, adicionalmente
que a Long Fa Shoes fabricou unicamente cal¢cados da marca [Confidencial] e a totalidade de suas
operacdes de exportacdo do produto objeto da revisdo para o Brasil foram realizadas por meio das
tradings companies [Confidencial], [Confidencial] e [Confidencial]. Constatou-se, adicionalmente, que a
producdo dos calcados objeto da revisdo ocorreu ao amparo de contrato de fornecimento, ordens de
compra e de producdo especificas para atendimento do importado [Confidencial]. Esses fatos,
globalmente considerados, levaram a determinacdo de dependéncia econdmica e tecnoldgica entre o
produtor Long Fa Shoes e o exportador [Confidencial] e [Confidencial] a [Confidencial], sediada em
Cingapura, com quem o [Confidencial] estabeleceu o referido contrato de fornecimento. Essa relagdo de
dependéncia foi adicionalmente confirmada pelas informacdes publicamente disponiveis nos enderecos
eletronicos [Confidencial] e [Confidencial] em que a [Confidencial] indica a lista de suas fabricas globais,
que inclui a fabrica da Long Fa Shoes destinada a fabricacéo de cal¢ados [Confidencial] na China.

Outrossim, releve-se que a trading company [Confidencial] é expressamente mencionada no
Relatorio Anual de 2014 da [Confidencial] como a Unica detentora de acOes preferenciais resgataveis da
[Confidencial] além de ter participagéo significativa em servigos de compra e venda e de financiamento
para essa empresa. Ademais, tanto no endereco eletronico da[Confidencial], quanto no enderego
eletronico da sua subsidiaria no Brasil, a [ Confidencial] hd mencéo expressa da parceria das empresas do
[Confidencial] com a[Confidencial]. Inclusive, no endereco eletronico da [Confidencial] € dito que o
[Confidencial] é parceiro da [Confidencial] “desde seu nascimento nos [Confidencial]” (sic) e que a
[Confidencial] utiliza a experiéncia da [Confidencial] como trading company para alavancar o seu
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crescimento. Além disso, ha alusdo a participacao da [Confidencial] na importacdo de produtos dentro do
escopo do contrato entre a [Confidencial] e a [Confidencial].

Na esteira dos pontos suscitados, concluiu-se, preliminarmente, que os produtores e exportadores do
Grupo Dean Shoes e os exportadores [Confidencial] [Confidencial] e [Confidencial] integram, na
verdade, cadeias de fornecimento global de cal¢ados. Isto é, integram uma Unica estrutura produtiva
altamente fragmentada geograficamente, bem como em termos de etapas do processo produtivo em si. Ou
seja, 0 processo de producdo fragmenta-se em diferentes cidades e, ndo raro, paises desde a etapa de
marketing, passando por pesquisa e desenvolvimento (P&D), design e criacdo, em seguida pelo processo
de manufatura em si para, finalmente, alcancar a fase de distribuicdo do produto objeto da revisdo para o
Brasil.

Dessa forma, ao contrario do alegado pelo Grupo Dean Shoes em suas manifestacdes, concluiu-se,
para fins de determinacao preliminar, que os produtores e exportadores do Grupo sdo partes associadas ou
relacionadas aos exportadores [Confidencial] [Confidencial] e [Confidencial], nos termos do inciso IX do
§ 10 do art. 14 do Regulamento Brasileiro.

Além disso, por meio da analise dos dados detalhados de importacdo disponibilizados pela RFB,
constatou-se que a totalidade das exportacGes do produto objeto da revisdo do Grupo Dean Shoes para o
Brasil, por meio das tradings companies [Confidencial] e [Confidencial], foram adquiridas pelo
importador [Confidencial].

Como a totalidade das exportacGes do Grupo Dean Shoes foi realizada para o importador
relacionado [Confidencial], concluiu-se preliminarmente que o preco de exportacdo entre as partes
relacionadas ou associadas ndo parecia confiavel em razdo da associacdo ou do relacionamento, ou por
possuirem acordo compensatorio entre si.

Dessa sorte, 0 preco de exportacdo foi construido a partir do preco pelo qual os produtos importados
foram revendidos pela primeira vez a um comprador independente, consoante o previsto no inciso | do
art. 21 do Regulamento Brasileiro.

5.2.4.2.5. Da construcéo do prego de exportacao

Com efeito, a determinagdo preliminar do preco de exportacdo do Grupo Dean Shoes levou em
consideracdo os dados de exportacdo reportados pelo produtor chinés selecionado, bem como por suas
respectivas partes relacionadas, consoante o previsto no inciso | do art. 21 do Regulamento Brasileiro.

O preco de exportacdo construido entdo foi determinado a partir do preco pelo qual os calgados
importados foram revendidos pela primeira vez a um comprador independente no Brasil pela
[Confidencial], ajustado com vistas a justa comparagdo com o valor normal.

5.2.4.2.6. Dos ajustes com vistas a justa comparacao

Para fins de justa comparacgéo, foram levadas em conta diferencas que afetariam a comparacéo de
precos, no caso, diferencas nas condi¢cGes e nos termos de vendas, tributacdo, nivel de comércio e
caracteristicas fisicas, consoante previsdo do § 2° do art. 22 do Regulamento Brasileiro. Em particular,
foram levados em consideracgao ajustes em fungéo de despesas e de custos incorridos entre a importacéo e
a revenda — incluidos o imposto de importacdo, o direito antidumping e demais tributos — e dos lucros
auferidos, conforme disciplina o § 4° do citado dispositivo legal.
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O preco de exportacdo construido para os CODIP exportados pelo Grupo Dean Shoes,
[Confidencial], foi determinado com base nos dados de revenda do produto objeto da revisdo reportados
pela [Confidencial] em sua resposta ao questionario do importador e nas informacbes adicionais,
conforme metodologia explicitada no item 5.2.3.2.7 supra deste parecer.

Conforme mencionado no item 5.2.3.2.6 supra, o CODIP utilizado para fins de determinacdo
preliminar foi composto pelos itens A (tecnologia de absor¢édo de impacto), B (tipo de parte superior) e C
(tipo de solado exterior), uma vez que consistiam nas caracteristicas mais relevantes em termos de custo.

Ante 0 exposto, 0 preco médio de exportacdo do grupo Dean Shoes, a condicdo FOB no porto na
China, alcangou US$ 22,31/par (vinte e dois ddlares estadunidenses e trinta e um centavo por par).

5.2.4.3. Da margem de dumping

A margem absoluta de dumping é definida como a diferenca entre o valor normal e o preco de
exportacdo e a margem relativa de dumping se constitui na razéo entre a margem de dumping absoluta e o
preco de exportacao.

O art. 26 do Decreto n? 8.058, de 2013, estabelece que a existéncia de margem de dumping seja
apurada com base em comparagdo entre o valor normal médio ponderado e a média ponderada dos precos
de todas as transagGes comparaveis de exportacdo; ou os valores normais e 0s precos de exportacao
comparados transacdo a transacdo; ou ainda entre um valor normal médio ponderado e 0s precos
individuais de exportacdo, em determinadas situacdes.

No presente caso, comparou-se o valor normal médio ponderado e a média ponderada do preco de
exportacdo de todas as transacOes de exportacdo do produto objeto da revisdo do Grupo Dean Shoes para
o0 Brasil, no mesmo nivel de comércio — FOB no exportador e entregue no cliente no mercado interno do
pais substituto. Outrossim, foram consideradas na comparacdo de precos todas as diferencas que a
afetariam, incluindo, além do nivel de comércio, diferencas nos termos e condi¢des de venda, tributacéo e
caracteristicas fisicas.

Particularmente no que diz respeito as caracteristicas fisicas, a comparagdo de precos levou em
consideracdo os mesmos CODIP exportados e vendidos no mercado de comparacdo. Para os CODIP
exportados para o Brasil pelo Grupo Dean Shoes para os quais ndo houve vendas de CODIP similar no
mercado de comparacdo, a comparacdo se baseou no CODIP mais proximo considerando sempre as
primeiras caracteristicas do CODIP. Na impossibilidade da utilizacdo do CODIP mais proximo — em
razdo de eventuais diferencas na composi¢do do cabedal ou solado exterior — comparou-se o0 preco de
exportacdo com a média de precos de venda no mercado de comparacdo dos CODIPs mais proximos,
considerando os elementos pertinentes de cada caso.

As margens de dumping absoluta e relativa preliminarmente determinadas estdo explicitadas na
tabela a seguir:

Margem de Dumping Grupo Dean Shoes.

Valor Normal Preco de Exportacéo Margem de Dumping .
delivered FOB Absoluta Margege?sti[\)/gmpmg
US$/par US$/par US$/par

45,75 22,31 23,44 105,1%
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Para fins de determinacédo preliminar, concluiu-se pela existéncia de margem absoluta de dumping
de US$ 23,44/par (vinte e trés ddlares estadunidenses e quarenta e quatro centavos por par) nas
exportaces do produto objeto da revisdo do Grupo Dean Shoes para o Brasil, equivalente a margem
relativa de 105,1%.

5.2.5. Do Grupo Shoetown-Evervan

A apuracdo preliminar da margem de dumping do Grupo Shoetown-Evervan foi fundamentada nas
respostas prestadas pelo produtor Jiangxi Guangyou Shoetown Footwear Co. Ltd ao questionario do
produtor/exportador e ao pedido de informagfes complementares solicitadas. Ressalte-se que as
informacdes contidas em tal resposta ainda ndo foram objeto de verificacédo in loco.

A seguir estd exposta a metodologia utilizada para obtencdo do valor normal, do preco de
exportacdo e da respectiva margem de dumping.

5.2.5.1. Do valor normal

O valor normal construido do Grupo Shoetwon-Evervan, ponderado pelo volume de cada CODIP
do produto objeto da revisdo exportado para o Brasil e determinado conforme metodologia explicitada no
item 5.2.5.1Erro! Fonte de referéncia ndo encontrada. supra deste Parecer, alcancou US$ 47,01/par
(quarenta e sete dolares estadunidenses e um centavo por par).

5.2.5.2. Do preco de exportacao
5.2.5.2.1. Da selecao

Conforme ja ressaltado no item O supra deste parecer, no inicio desta revisdo, foram selecionados
determinados produtores/exportadores de calcados da China com fulcro no disposto no inciso Il do art. 28
do Regulamento Brasileiro, entre eles, o produtor/exportador chinés Jiangxi Guangyou Shoetown
Footwear Co.Ltd.

5.2.5.2.2. Do relacionamento

No curso da investigacdo, conforme explicado nesse Parecer, o produtor/exportador Jiangxi
Guangyou Shoetown Footwear Co.Ltd. apresentou elementos de prova a fim de demonstrar que outros
produtores/exportadores, quais sejam 0s exportadores Eva Overseas International Limited e Evervan
International Limited; e os produtores Shoetown Hunan Footwear Co. Ltd., Qing Yuan City Shoetown
Footwear Co. Ltd., Evervan Qingyuan Footwear e Evervan Deyang Footwear, também integrariam uma
entidade econdémico-comercial Unica, com base nos incisos I, 1V, V, VI e VII do 810 do art. 14 do
Decreto 8.058, de 2013.

5.2.5.2.3. Da margem de dumping colapsada

A luz desses elementos de prova, ficou preliminarmente demonstrado que a relagdo estrutural e
comercial das entidades supramencionadas entre si, ou com uma terceira entidade, sdo proximas o
suficiente, nos termos do § 9% do art. 28 do Regulamento Brasileiro. Nessa senda, concluiu-se,
preliminarmente, que, para fins de determinacdo de margem de dumping e aplicacdo de direitos
antidumping, todas as empresas listadas no paragrafo anterior, ainda que pessoas juridicas distintas, seréo
tratadas como um Unico produtor/exportador, o0 Grupo Shoetown-Evervan.
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5.2.5.2.4. Da construcéo do preco de exportacdo de acordo com o modelo de negécios

De acordo com as informagGes obtidas na resposta ao questionario do Grupo Shoetown-Evervan, 0s
produtores chineses listados consistiriam apenas em unidades de manufatura, enquanto que os
exportadores em comento seriam responsaveis pela geréncia, venda e contato com as empresas
multinacionais globais que, por sua vez, seriam responsaveis pela determinagdo dos termos e condigdes
de venda, incluindo ordem de compra, especificacdes de tipos do produto objeto da revisdo e precos de
venda.

Isso nédo obstante, a partir dos dados informados pelo grupo e comparados com os dados da Receita
Federal do Brasil (RFB), constatou-se que [Confidencial] % dos cal¢ados produzidos pelo grupo foram
exportados para o Brasil pelas tradings companies [Confidencial] e [Confidencial], e pela empresa
[Confidencial], as quais ndo integravam o rol das empresas listadas como integrantes do Grupo
Shoetown-Evervan, conforme reportado em questionario.

Questionado a respeito da aparente inconsisténcia, 0 Grupo Shoetown-Evervan informou que néo
existiria qualquer relacdo entre o grupo e tais empresas exportadoras, destacando somente parceria
comercial independente.

A despeito das alegacBes do Grupo Shoetown-Evervan em andlise, identificou-se que o
fornecimento de matéria-prima ao produtor chinés envolve tanto a marca multinacional global quanto o
exportador do grupo e o produtor. Ademais, as marcas [Confidencial] e [Confidencial], responsaveis
[Confidencial] das exportacGes para o Brasil dos calcados fabricados pelo Grupo Shoetown-Evervan, séo
responsaveis também pela politica de precos do produto objeto da reviséo.

Na esteira dos pontos suscitados, concluiu-se, preliminarmente, que os produtores e exportadores do
Grupo Shoetown-Evervan e os exportadores [Confidencial] e a [Confidencial] integram, na verdade,
cadeias de fornecimento global de calcados. Isto é, integram uma Unica estrutura produtiva altamente
fragmentada, geograficamente, bem como em termos de etapas do processo produtivo em si. Ou seja, 0
processo de producédo fragmenta-se em diferentes cidades e ndo raro em diferentes paises desde a etapa de
marketing, passando por pesquisa e desenvolvimento (P&D), design e criacdo, em seguida pelo processo
de manufatura em si para, finalmente, alcancar a fase de distribuicdo do produto objeto da revisao para o
Brasil.

Dessa forma, ao contrario do alegado pelo Grupo Shoetown-Evervan em suas manifestacoes,
concluiu-se, para fins de determinacdo preliminar, que os produtores e exportadores do Grupo sdo partes
associadas ou relacionadas aos exportadores [Confidencial] e [Confidencial], nos termos do inciso IX, do
8 10, do art. 14 do Regulamento Brasileiro.

Ademais, constatou-se que as exportacfes do produto objeto da revisdo do Grupo Shoetown-
Evervan para o Brasil, realizadas por meio das tradings companies [Confidencial] e [Confidencial],
foram adquiridas em sua totalidade pelos importadores [Confidencial] e [Confidencial] respectivamente.

Cabe enfatizar que a trading company [Confidencial]., além de ter participacdo significativa em
[Confidencial] para essa empresa. Ademais, tanto no sitio eletrdnico da [Confidencial] quanto no sitio
eletrénico da sua subsidiaria no Brasil, a [Confidencial] ha mencdo expressa da parceria entre essas
empresas com a marca [Confidencial]. Inclusive, no sitio eletrdnico[Confidencial], é dito que o grupo
[Confidencial] é parceiro da [Confidencial] e que a [Confidencial] utiliza a experiéncia da [Confidencial]
como trading company para alavancar o seu crescimento. Além disso, ha alusdo a participacdo da
[Confidencial]
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Com relacéo a trading company [Confidencial], é relevante informar que essa empresa faz parte do
grupo [Confidencial], de acordo com informacdes protocoladas pela propria empresa no dia 20 de margo
de 2015 em que afirma que a [Confidencial] encontra-se estabelecida na Holanda é uma empresa 100%
subsidiaria do [Confidencial]”. Nesse mesmo documento esclarece que a empresa em questdo “figurou
como exportadora de calgados esportivos da marca [Confidencial] para a empresa [Confidencial]”

Como a totalidade das exportacdes do grupo em comento para o Brasil foram realizadas por meio
das tradings companies supracitadas para importadores relacionados pertencente a um mesmo grupo, no
caso da [Confidencial], ou associados por relacdo contratual, no caso da [Confidencial], concluiu-se
preliminarmente que o preco de exportacdo entre as partes relacionadas ou associadas ndo parecia
confidvel em razdo da associacdo ou do relacionamento, ou por possuirem acordo compensatério entre si,
nos termos do art. 21 do Regulamento Brasileiro.

Ante 0 exposto, 0 preco médio de exportacdo do grupo Shoetown-Evervan, a condicdo FOB no
porto na China, alcangou US$ 12,69/par (doze ddlares estadunidenses e sessenta e nove centavos por par).

5.2.5.3. Da margem de dumping

A margem absoluta de dumping € definida como a diferenga entre o valor normal e o preco de
exportacdo e a margem relativa de dumping se constitui na razéo entre a margem de dumping absoluta e o
preco de exportacgéo.

O art. 26 do Decreto no 8.058, de 2013, estabelece que a existéncia de margem de dumping seja
apurada com base em comparacao entre o valor normal médio ponderado e a média ponderada dos precos
de todas as transacBes comparaveis de exportacdo; ou 0s valores normais e 0s precos de exportacdo
comparados transacdo a transacdo; ou ainda entre um valor normal médio ponderado e 0s precos
individuais de exportacdo, em determinadas situagdes.

No presente caso, comparou-se 0 valor normal médio ponderado e a média ponderada do preco de
exportacdo de todas as transacdes de exportacdo do produto objeto da revisdo do Grupo Shoetown-
Evervan para o Brasil, no mesmo nivel de comércio — FOB no exportador, e entregue no cliente no
mercado interno do pais substituto. De igual maneira, foram consideradas na comparacéo de precos todas
as diferencas que afetariam a comparacdo de precos: nivel de comércio, categoria de cliente, termos e
condicdes de venda, tributacdo e caracteristicas fisicas.

Particularmente no que diz respeito as caracteristicas fisicas, para os CODIP do produto objeto da
revisdo dos importadores relacionados sem correspondéncia nas exportagfes do grupo em tela, a
comparacdo realizada se baseou no CODIP mais proximo. Na impossibilidade da utilizacdo do CODIP
mais proximo — em razao de eventuais diferencas na composi¢do do cabedal ou solado exterior — optou-se
pelo uso de média aritmética entre os CODIP mais proximos, considerando os elementos pertinentes de
cada caso. Procedeu-se da mesma forma para a comparacdo com os CODIPs representados no mercado
interno da Indonésia.

As margens de dumping absoluta e relativa preliminarmente determinadas estdo explicitadas na
tabela a seguir:
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Margem de Dumping Grupo Shoetown-Evervan.

Valor Normal Preco de Exportacao Margem Absoluta de .
FOB FOB Dumping MargeDrEaneilﬁtlva de
US$/pal’ US$/pa|’ US$/par pIng
47,01 12,69 34,32 270%

Para fins de determinagdo preliminar, concluiu-se pela existéncia de margem absoluta de dumping
de US$ 34,32/par (trinta e seis dolares estadunidenses e dezessete centavos por par) nas exportagdes do
produto objeto da revisdo do grupo em tela para o Brasil, equivalente a margem relativa de 270%.

5.2.6. Do Grupo Chingluh

A apuracdo preliminar da margem de dumping foi fundamentada nas respostas prestadas pela Lian
Jiang Chingluh Shoes Co., Ltd. (“Chingluh”) e Fuzhou Development Zone Fuluh Shoes Co., Ltd.
(“Fuluh”) ao questionario do produtor/exportador e ao pedido de informacBes complementares. Ressalte-
se que as informac6es contidas em tal resposta ainda ndo foram objeto de verificagao in loco.

A seguir estd exposta a metodologia utilizada para obtencdo do valor normal, do preco de
exportacao e da respectiva margem de dumping.

5.2.6.1. Do valor normal

O célculo do valor normal teve como base a metodologia apurada no item 5.2.2. Assim sendo, 0
valor normal foi ponderado pelo volume e as caracteristicas dos CODIPs do produto objeto da revisao
exportados pelo Grupo Chingluh, alcangando US$ 45,89/par (quarenta e cinco dolares estadunidenses e
oitenta e nove centavos por par).

5.2.6.2. Do preco de exportacao
5.2.6.2.1. Da selecao

Conforme ja ressaltado no item 2.8.2 supra deste Parecer, no inicio da revisdo, foram selecionados
determinados produtores/exportadores de calcados da China com fulcro no disposto no inciso Il do art. 28
do Regulamento Brasileiro, dentre eles, os produtores/exportadores chineses Lian Jiang Chingluh Shoes
Co., Ltd. (“Chingluh”) e Fuzhou Development Zone Fuluh Shoes Co., Ltd. (“Fuluh”).

5.2.6.2.2. Do relacionamento

No curso da investigagdo, conforme explicado no item 2.9 deste Parecer, esses
produtores/exportadores apresentaram elementos de prova a fim de demonstrar que outros
produtores/exportadores também integrariam a entidade comercial em questdo, quais sejam Fujian
Lionscore Sport Products Co. Ltd., Planet Corporation (“Planet”), Sacher Overseas Inc. (“Sacher”), com
base nos incisos I, 1V, V, VI e VII do 8§10 do art. 14 do Decreto 8.058, de 2013. A [Confidencial] e
[Confidencial], detém, respectivamente, 100% da Planet e da Sacher. A luz dos elementos de prova,
concluiu-se, preliminarmente, com base nos incisos I, 1V, V, VI e VII do 810 do art. 14 do Regulamento
Brasileiro, que, para fins de determinacdo de margem de dumping e de direito antidumping, todas as
empresas listadas no paragrafo anterior integram uma entidade comercial Unica, o Grupo Chingluh.
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5.2.6.2.3. Da margem de dumping colapsada

A luz desses elementos de prova, ficou preliminarmente demonstrado que a relagdo estrutural e
comercial das entidades supramencionadas entre si, ou com uma terceira entidade, sdo préximas o
suficiente, nos termos do 8 9° do art. 28 do Regulamento Brasileiro. Nessa senda, concluiu-se,
preliminarmente, que, para fins de determinacdo de margem de dumping e aplicacdo de direitos
antidumping, todas as empresas listadas no paragrafo anterior, ainda que pessoas juridicas distintas, seréo
tratadas como um unico produtor/exportador, 0 Grupo Chingluh.

5.2.6.2.4. Da construcdo do preco de exportacédo de acordo com o modelo de negécios

De acordo com as informagbes obtidas na resposta ao questionario do Grupo Chingluh, os
produtores chineses listados consistiriam em unidades de manufatura do produto objeto da revisao,
enquanto que os exportadores em comento seriam responsaveis pela geréncia, venda e contato com as
empresas multinacionais globais que, por sua vez, seriam responsaveis pela determinacdo dos termos e
condicdes de venda, incluindo ordem de compra, especificacbes de tipos do produto objeto da revisdo e
precos de venda.

Conforme informado na resposta ao questionario, Planet e Sacher sdo as responsaveis pela
exportacdo ao Brasil, sendo estas também as responsaveis pela emissdo da fatura de exportagdo ao
comprador no Brasil. O importador, por sua vez, realiza o pagamento ao dono da marca, sendo que este,
entdo, paga o que ¢ devido aos exportadores.

Isso ndo obstante, a partir dos dados detalhados de importacdo obtidos junto a Receita Federal do
Brasil (RFB), contatou-se que o Ultimo exportador para o Brasil dos calcados fabricados e exportados
pela Chingluh e Lionscore era, na verdade, a trading company [Confidencial], e para a empresa Fuluh, a
[Confidencial], as quais ndo integravam o rol das empresas listadas como integrantes do Grupo Chingluh
pelo préprio grupo.

Questionado a respeito da aparente inconsisténcia, o Grupo Chingluh informou que a [Confidencial]
somente tem o papel de agente de compras, sendo um “agente facilitador”, que intermedia o processo de
compra. Teria sido a [Confidencial] obrigada a declarar a [Confidencial] como exportadora por uma
exigéncia da legislacdo “os bancos brasileiros permaneceram requerendo (Sic) a prova do propoésito do
pagamento, exigindo a efetiva apresentacdo da declaracdo de importacéo para justificar o pagamento da
[Confidencial]. Tal atitude dos bancos brasileiros forcou a [Confidencial] a permanecer a indicacdo da
[Confidencial] como exportadora nas Declaragdes de Importa¢do.”.A despeito das alegagdoes do Grupo
Chingluh, por meio da analise do modelo de negécio de calcados, faturas trazidas nas operacGes do
fornecimento, inclusive nos sitios eletrdnicos http://www.chingluh.com/website/en/Parnter.php. e
http://www.chingluh.com/website/en/DevelopFrame.php, em que se evidencia a relacdo comercial das
marcas [Confidencial] e [Confidencial] com o grupo: “(...) For Chingluh, we are proud to have the
World finest athletic footwear companies as our loyal clientes.” Com base nos elementos em tela,
constatou-se que as marcas [Confidencial] e [Confidencial] estariam relacionadas ao grupo em comento.
No mesmo sentido, a empresa alegou a parceria com a [Confidencial], conforme seguinte trecho: “1974:
Ching luh had entered into an allliance with the famous [Confidencial] Sporting goods brand
[Confidencial], to make high performance footwear.”

Desta forma, concluiu-se preliminarmente que os produtores/exportadores do Grupo Chingluh e os
exportadores [Confidencial] e [Confidencial] integram, na verdade, cadeias globais de valor de calgados.
Isto €, integram uma Unica estrutura produtiva altamente fragmentada, geograficamente, bem como em
termos de etapas do processo produtivo em si. Ou seja, o processo de producdo fragmenta-se em
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diferentes cidades e, ndo raro, diferentes paises desde a etapa de marketing, passando por pesquisa e
desenvolvimento (P&D), design e criagdo, em seguida pelo processo de manufatura em si para,
finalmente, alcancar a fase de distribuicdo do produto objeto da revisao para o Brasil.

Dessa forma, ao contrario do alegado pelo Grupo Chingluh em suas manifestacdes, concluiu-se,
para fins de determinacéo preliminar, que os produtores e exportadores do Grupo Chingluh s&o partes
associadas ou relacionadas aos exportadores [Confidencial] e [Confidencial]. nos termos do inciso 1X, do
8 10, do art. 14 do Regulamento Brasileiro.

Além disso, por meio da anélise dos dados detalhados de importacdo disponibilizados pela RFB,
constatou-se que [Confidencial] das exportacbes do Grupo Chingluh de produto objeto da reviséo
produzidos pela Chingluh e exportadas por meio da trading [Confidencial] foram adquiridas pelo
importador[Confidencial]. A [Confidencial] das exportacdes de produto objeto da revisdo produzidos pela
Lionscore foram adquiridos pelo importador [Confidencial]. Similarmente, [Confidencial] das
exportacbes do Grupo Chingluh por meio da [Confidencial] foram adquiridas pelo importador
[Confidencial].

Com relacdo a trading company[Confidencial], € relevante informar que essa empresa faz parte do
grupo [Confidencial], de acordo com informacdes protocoladas pela propria empresa no dia 20 de margo
de 2015 em que afirma que a “[Confidencial] encontra-se estabelecida na Holanda é uma empresa 100%
subsidiaria do Grupo [Confidencial]”. Nesse mesmo documento esclarece que a empresa em questdo
“figurou como exportadora de calgados esportivos da marca [Confidencial] para a empresa
[Confidencial]”.

A [Confidencial] possui relacdo longa e duradoura com a [Confidencial]. Nos termos de seu
relatério anual de 2013, possui contrato de licenciamento e distribuicdo da marca [Confidencial] desde
1997, tendo recentemente renovado tal contrato até o ano de 2040. Em entrevista a Revista
[Confidencial], o presidente da [Confidencial] assim se referiu ao parceiro: “A [Confidencial] tem
demonstrado profundo conhecimento do mercado, assim como sélida competéncia em gestdo de marcas e
eficiéncia operacional™ (entrevista consultada em: [Confidencial].

No que concerne a [Confidencial], esta € uma joint venture entre[Confidencial] e [Confidencial].
Consoante as Demonstracdes Financeiras Padronizadas de 2014 da [Confidencial]. a joint operation
[Confidencial], destina-se a conduzir os negécios de distribuicdo de calcados, confeccbes e acessorios
com a marca [Confidencial], [Confidencial]. Ressalta-se, ainda, que desde 1992 a [Confidencial] é
distribuidora exclusiva e licenciada da marca [Confidencial] no Brasil.

Como a totalidade das exportacdes foram realizadas para importadores relacionados no mesmo
grupo ou associados, concluiu-se preliminarmente que o preco de exportacdo entre as partes relacionadas
ou associadas ndo seria confidvel em razdo da associagdo ou do relacionamento, ou por possuirem acordo
compensatario entre si.

5.2.6.2.5. Da determinacgéo do preco de exportagio
A determinacédo preliminar do prego de exportacdo do Grupo Chingluh levou em consideracdo os
dados de exportacédo reportado pelos produtores chineses selecionados, bem como por suas respectivas

partes relacionadas, consoante previsdo nos incisos | e 1l do art. 21 do Regulamento Brasileiro, conforme
0 caso de haver ou ndo dados de revendas reportados a um primeiro comprador independente no Brasil.
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Com relacdo aos produtos objeto da revisdo fabricados pela Lionscore, de marca [Confidencial],
tem-se que a [Confidencial] das exportacGes, consoante resposta ao questionario do importador exclusivo
[Confidencial], foi revendida ao distribuidor relacionado ao importador, [Confidencial]. Dessa forma,
para tais produtos utilizou-se como base razoavel, consoante art. 21, 11 do regulamento brasileiro, o preco
de exportacdo construido dos produtos fabricados pela Chingluh e revendidos pela [Confidencial]. a um
distribuidor independente.

No que concerne aos produtos objeto da revisao fabricados pela Chingluh, de marca [Confidencial],
tem-se que a [Confidencial] das exportagdes foi importada pela empresa relacionada [Confidencial],
tendo havido, neste caso, revendas a partes relacionadas e também a compradores independentes.

Como a importadora dos produtos objeto da revisao fabricados pela Fuluh, de marca [Confidencial]
ndo respondeu ao questionario de importador, impossibilitando sua construcdo, o preco de exportacao de
cada CODIP foi o apurado para 0s outros produtores do grupo.

Dessa forma, no que diz respeito as transacdes comerciais entre partes relacionadas, o preco de
exportacdo foi entdo construido a partir do preco pelo qual os produtos importados foram revendidos pela
primeira vez a um comprador independente, consoante previsto no inciso | do art. 21 do Regulamento
Brasileiro. Como visto, dentro do grupo Chingluh, o Unico produtor em que as importacdes foram
revendidas a um comprador independente foi o produtor [Confidencial]. O preco de exportacéo
construido foi ajustado com vistas a justa comparagdo com o valor normal.

5.2.6.2.6. Dos ajustes com vistas a justa comparacao

Para fins de justa comparacdo, foram levadas em conta diferencas que afetariam a comparacdo de
precos, no caso, diferencas nas condi¢cbes e nos termos de vendas, tributacdo, nivel de comércio e
caracteristicas fisicas, consoante previsdo do § 2° do art. 22 do Regulamento Brasileiro. Em particular,
foram levados em consideracdo ajustes em fungédo de despesas e de custos incorridos entre a importacao e
a revenda — incluidos o imposto de importacao, o direito antidumping e demais tributos — e dos lucros
auferidos, conforme disciplina o § 4° do citado dispositivo legal.

Conforme mencionado no item 0 supra, o CODIP utilizado para fins de determinagdo preliminar foi
composto pelos itens A (tecnologia de absorcdo de impacto), B (tipo de parte superior) e C (tipo de solado
exterior), uma vez que consistiam nas caracteristicas mais relevantes em termos de custo.

O preco de exportacdo construido para os CODIPs exportados pelo Grupo Chingluh foi, pelos
motivos expostos, determinado com base nos dados de revenda do produto objeto da revisao reportados
pela [Confidencial] em sua resposta ao questionario do importador e nas informac@es adicionais. Cabe
reforcar que o importador dos produtos de marca [Confidencial] [Confidencial], ndo respondeu ao
questionario do importador.

Ante ao exposto, o preco de exportacdo médio ponderado pela guantidade exportada do Grupo
Chingluh, na condi¢cdo FOB, alcancou US$ 18,17/par (dezoito dolares estadunidenses e dezessete
centavos por par).

5.2.6.3. Da margem de dumping

A margem absoluta de dumping é definida como a diferenca entre o valor normal e o prego de

exportacdo e a margem relativa de dumping se constitui na razéo entre a margem de dumping absoluta e o
preco de exportacéo.
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O art. 26 do Decreto n2 8.058, de 2013, estabelece que a existéncia de margem de dumping seja
apurada com base em comparacao entre o valor normal médio ponderado e a média ponderada dos precos
de todas as transacBes comparaveis de exportacdo; ou 0s valores normais e 0s precos de exportacdo
comparados transacdo a transacdo; ou ainda entre um valor normal médio ponderado e 0S precos
individuais de exportacdo, em determinadas situagdes.

No presente caso, comparou-se o valor normal médio ponderado e a média ponderada do preco de
exportacdo observando as quantidades exportadas pelo grupo em comento, ambos, liquidos de tributos e
ajustados de acordo com os termos de venda & condi¢do FOB por CODIP.

Para os CODIP do produto objeto da revisdo dos importadores relacionados sem correspondéncia
nas exportacdes do grupo em tela, a comparagdo realizada se baseou no CODIP mais proximo. Na
impossibilidade da utilizacdo do CODIP mais préximo — em razdo de eventuais diferencas na composi¢do
do cabedal ou solado exterior — optou-se pelo uso de média entre CODIP mais proximos, considerando o0s
elementos pertinentes de cada caso.

As margens preliminares de dumping absoluta e relativa estdo explicitadas na tabela a seguir:

Margem de Dumping Grupo Chingluh

Valor Normal Preco de Exportacao Margem Absoluta de )
FOB FOB Dumping Marggnn'?ei'ﬁt“’a de
US$/par US$/par US$/par bIng
45,89 18,17 27,72 153%

Para fins de determinacdo preliminar, concluiu-se pela existéncia de margem absoluta de dumping
de US$ 27,72/par (vinte e sete dolares estadunidenses e setenta e dois centavos por par) nas exportagdes
do produto objeto da revisdo do grupo em tela para o Brasil, equivalente a margem relativa de 153%.

5.2.7. Da concluséo preliminar sobre a existéncia de dumping durante a vigéncia da medida

As margens de dumping apuradas preliminarmente para cada grupo em tela demonstraram que 0s
produtores/exportadores chineses continuaram a praticar dumping nas suas exportacdes de calcados da
China para o Brasil no periodo de julho de 2013 a junho de 2014.

5.3. Do desempenho exportador da China

5.3.1. Da capacidade instalada e do volume da produgéo

No intuito de estimar a capacidade de producdo e o potencial exportador de cal¢ados da China, a
peticionéria forneceu dados extraidos do relatorio World Shoe Review 2014, referente & evolugédo da
producdo e exportacdes da China no periodo de 2008 a 2013, conforme explicitado na tabela a seguir.

Potencial Exportador da China

Em milhdes de pares

2008 2009 2010 2011 2012 2013
Producéo 9.806 9.500 10.210 10.503 10.610 11.353
Exportacdes 7.800 7.600 8.200 8.364 8.294 8.667
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De acordo com os dados da publicacdo em questdo, a producdo de calcados na China cresceu
sucessivamente até 2013, salvo queda de 3,1% de 2008 a 2009. A produc¢do na China aumentou 7,5% de
2009 a 2010; 2,9% de 2010 a 2011; 1% de 2011 a 2012 e 7% de 2012 a 2013. Assim, em 2013, a
producdo de calgados na China acumulou acréscimo de 15,8% em rela¢do a producdo somada em 2008.
Somente 0 aumento na producdo de cal¢cados na China de 2012 a 2013, que somou 743 milhdes de pares,
correspondeu a mais que o dobro da producao total da industria doméstica do periodo de julho de 2013 a
junho de 2014 (P5), de 355 milhdes de pares. Isso ndo obstante, a producéo total de calgados da China em
2013, de 11.353 milhdes de pares, foi mais que 32 vezes superior a producao da industria doméstica em
P5. Ao se comparar com o consumo no Brasil, a diferenca foi ainda mais significativa. O aumento de 743
milhdes de pares de 2012 a 2013 foi 2,2 vezes superior ao consumo no Brasil em P5 (338,3 milhdes de
pares), enquanto a producdo total em 2013 foi 33,5 vezes superior a0 consumo também em P5.
Considerando o periodo compreendido entre 2008 e 2013, a producdo chinesa de calgados cresceu, em
média, 3% ao ano.

Ja as exportacOes de calcados da China para o0 mundo cresceram de forma sucessiva de 2008 a
2013, salvo nos intervalos de 2008 a 2009, em que caiu 2,6%, e de 2011 a 2012, quando retraiu-se 0,8%.
Nos demais periodos houve crescimento de 7,9% de 2009 a 2010; de 2% de 2010 a 2011 e de 4,5% de
2012 a 2013. Com isso, em 2013, as exportacdes da China para 0 mundo acumularam crescimento de
11,1% em relacdo a 2008. Somente 0 aumento nas exportacdes de calcados na China de 2012 a 2013, que
somou 373 milhdes de pares, superou o consumo no Brasil em P5, de 338,3 milhdes de pares. Sem
mencionar o total das exportacdes de calcados da China em 2013, que totalizaram 8.667 milhGes de pares.
Isto &, mais que 25 vezes superior ao consumo no Brasil em P5. Considerando o periodo compreendido
entre 2008 e 2013, as exportacdes chinesas de calcados cresceram, em média, 2% ao ano.

Além disso, a mencionada publicacdo indica que o numero de indudstrias de cal¢ados na China
cresceu 6% de 2012 a 2013, passando de algo em torno de 30.000 indUstrias em 2012 para 31.800 em
2013. Esse crescimento em apenas um ano representa 23% da industria brasileira de cal¢ados que contava
em 2013 com estimadas 7.800 unidades produtivas, de acordo com a referida publicacéo.

Ante o0 exposto e dado o significativo potencial de aumento das exportagdes de cal¢ados da China
para o Brasil, e considerando a existéncia de eventuais outros mercados consumidores, se concluiu, para
fins de determinacdo preliminar, que caso o direito antidumping em vigor ndo seja prorrogado, muito
provavelmente as exportacfes a precos de dumping da China para o Brasil continuardo a ocorrer.

5.4. Das alterac6es nas condi¢Ges de mercado

Ante o explicitado no item 5.3 supra, se concluiu que a expansao média de 3% na producdo e de 2%
nas exportacGes de calcados da China para o mundo no periodo de 2008 a 2013 tende a continuar nos
préximos cinco anos. Caso esse crescimento seja verificado, pode-se esperar que producdo e exportacdes
de calcados da China atingirdo niveis significativamente superiores a dimensdo do mercado brasileiro em
expansdo. Ao se considerar a producdo de 11.353 milhdes de pares e as exportacdes de 8.667 milhdes de
pares em 2013 e a taxa de crescimento média de 3% na producdo e de 2,2% nas exportacdes, nos
préximos cinco anos esses montantes equivaleriam ao apresentado na tabela seguir:

Provavel Potencial Exportador da China
Em milhGes de pares

2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020

Producéo 11.694| 12.044 12.406 12.778 13.161 13.556 13.963

Exportacdes 8.858 9.053 9.252 9.455 9.663 9.876 10.093
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Assim, para o periodo de 2016 a 2020, muito provavelmente o potencial exportador da China
continuaré a ser significativamente superior ao tamanho do mercado brasileiro e a capacidade da industria
doméstica de fabricar calgados. Isso indica que o direcionamento de uma parcela ndo significativa dessa
capacidade exportadora da China para o Brasil muito provavelmente seria suficiente para levar a
retomada do dano a industria domestica caso o direito fosse extinto.

Ao se considerar o crescimento médio do mercado brasileiro de P1 a P5, de 4,3% ao ano, buscou-se
projetar a dimensdo do mercado brasileiro para os proximos cinco anos conforme se observa na tabela
abaixo. A projecdo levou em consideracdo o mercado brasileiro no periodo de julho de 2013 a junho de
2014, de 338.334 mil pares.

Provavel Mercado Brasileiro
Em mil de pares

2015 2016 2017 2018 2019 2020

Mercado Brasileiro 352.882 368.056 383.883 400.390 417.606 435.564

Da leitura da tabela acima, pode se observar que, caso o mercado brasileiro continue a crescer nos
proximos 5 anos a uma taxa de 4,3%, com base no crescimento médio de P1 a P5, pode-se constatar que o
potencial exportador da China serd, de qualquer forma, ainda muito mais substancial do que o tamanho do
mercado brasileiro. Esse potencial corresponderd, considerando as projecGes supra mencionadas de
exportacOes de calgcados da China e de mercado brasileiro, a 26 vezes superior em 2016 e 2017; 25 vezes
superior em 2018 e 2019 e 24 vezes em 2020.

Além disso, as alteracGes nas condicGes de mercado na China, em desaceleracdo, e em outros
grandes terceiros mercados consumidores como a Unido Europeia, indicam que caso o direito
antidumping em vigor seja extinto, os exportadores da China muito provavelmente aumentardo as
exportacdes de calcados para o Brasil, j& que o mercado brasileiro de calcados muito provavelmente
continuard a expandir-se. Dessa forma, tendo em vista que o0s precos de tais exportacdes muito
provavelmente continuardo a ser precos de dumping, o dano a industria doméstica decorrente de tal
pratica muito provavelmente sera retomado.

5.5. Da aplicagéo de medidas de defesa comercial

Durante o periodo de investigacdo de continuacdo ou retomada do dano houve aplicagdo ou
renovacdo de direito antidumping aplicado as importacbes de calcados originarias da China pelos
seguintes paises: Argentina aplicou, em 20 de julho de 2009, direitos provisorios e, na sequéncia, em 17
de marco de 2010, aplicou, por um periodo de 5 anos, direitos antidumping definitivos. O Taipé Chinés
renovou o direito antidumping em 13 de dezembro de 2012, por um periodo de 5 anos. Por fim, o Peru,
em 21 de novembro de 2011, também renovou o direito antidumping.

5.6. Da concluséao da provavel continuagdo ou retomada do dumping

Ante o0 exposto, concluiu-se, para fins de determinacdo preliminar, que caso o direito antidumping
em vigor seja extinto muito provavelmente havera a continuagdo de dumping nas exportacoes de cal¢ados
da China para o Brasil. Além de haver indicios de que os exportadores chineses continuaram a praticar
dumping durante a vigéncia do direito antidumping, ha indicios de existéncia de substancial potencial
exportador de calgados da China, significativamente superior ao tamanho do mercado brasileiro, atual e
projetado, 0 que seria ainda mais agravado com aplicacdo ou renovacdo de direito antidumping em
terceiros mercados, além da atual desaceleragdo do consumo na China e em outras economias
importantes, como o Japdo e a Unido Europeia.
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6. DAS IMPORTACOES E DO MERCADO BRASILEIRO

Neste item serdo analisadas as importacOes brasileiras e o mercado brasileiro de calgados. O
periodo de andlise deve corresponder ao periodo considerado para fins de determinacdo de continuagéo
ou retomada do dano a industria doméstica, de acordo com a regra do 84° do art. 48 do Decreto n® 8.058,
de 2013. Assim, para efeito da andlise relativa a determinacdo preliminar, considerou-se o periodo de
julho de 2009 a junho de 2014, tendo sido dividido da seguinte forma: P1 — julho de 2009 a junho de
2010; P2 — julho de 2010 a junho de 2011; P3 — julho de 2011 a junho de 2012; P4 — julho de 2012 a
junho de 2013; e P5 — julho de 2013 a junho de 2014.

6.1. Das importacoes

Para fins de apuracdo dos valores e das quantidades de calgcados importados pelo Brasil em cada
periodo (P1 a P5), foram utilizados os dados de importacéo referente as posicdes tarifarias 6402 a 6405 da
NCM, fornecidos pela RFB. A partir da descricdo detalhada das mercadorias, realizou-se depurac¢ao dos
dados de importacdo a fim de se obter as informacdes referentes exclusivamente aos calcados objeto da
revisao, tendo em vista que as citadas posi¢cdes da NCM contém outros tipos de produtos que ndo os
abrangidos pelo escopo desta revisdo. Dessa forma, excluiram-se as importaces dos produtos que foram
devidamente identificados como ndo sendo o produto objeto da revisao, conforme delineado na secdo 3.1
deste Parecer.

6.1.1. Do volume das importacdes

A tabela seguinte apresenta o total do volume de importacdo de calcados no periodo de analise de
continuacéo ou retomada do dano a industria doméstica.

Importagdes (em pares) (em nimero indice)

Pl P2 P3 P4 P5
China 100 39,3 38,4 34,3 33,9
Subotal — sujeitas ao direito 100 39,3 38,4 34,3 33,9
Argentina 100 1492 164,4 696,6 610,2
Bangladesh 100 357,1 1.642,9 2.695,2 314,3
Camboja 100 646,7 766,7 4.566,7 6.880,0
Espanha 100 453,8 534,6 419,2 434,6
Hong Kong 100 1.443,5 111,8 18,8 7,1
India 100 2426 233,1 204,1 154,4
Indonésia 100 216,6 220,7 239,2 321,8
Italia 100 128,0 122,0 222,0 266,0
Malasia 100 160,4 32,1 0,3 -
México 100 9,0 19,6 22,3 49,2
Paraguai - - 100,0 2.657,1 1.947,6
Tailandia 100 302,7 257,3 616,4 623,6
Vietna 100 159,3 214,6 289,2 345,2
Argentina 100 149,2 164,4 696,6 610,2
Outros* 100 228,5 196,8 114,6 85,4
Subtotal — demais 100 173,7 160,4 203,7 240,7
Total 100 122,6 1140 139,3 162,1
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Em todos os periodos houve queda do volume das importacGes originarias da China: 60,7% de P1 a
P2; 2,3% de P2 a P3; 10,6% de P3 a P4 e 1,1% de P4 a P5. Se considerado todo o periodo de analise, as
importa¢cdes diminuiram 66,1%.

Com relacdo ao volume das importacdes de calcados das demais origens ndo sujeitas ao direito
antidumping aplicado, observou-se aumento de 73,7% de P1 a P2 e queda de 7,7% de P2 a P3. No
periodo seguinte, de P3 a P4, houve incremento de 27%. Ja em P5, houve incremento de 18,1%, quando
comparado com o periodo anterior. Ao longo de todo o periodo de anélise, o volume das importagdes dos
demais paises cresceram 140,7%. Esse movimento foi influenciado, principalmente, pelas importacdes
originarias dos dois maiores fornecedores de calgados ao Brasil durante o periodo em andlise: Vietnd e
Indonésia. Enquanto as importacBes de calcados originarias do Vietnd registraram acréscimo de 245,2%
de P1 a P5, as da Indonésia aumentaram 221,8% nesse mesmo intervalo. As importacGes de cal¢ados
brasileiras originarias destes dois paises representavam 38,3% do total das importacGes brasileiras de
calcados em P1 e passaram a representar 80,1% desse total em P5.

J& o volume total das importacdes brasileiras de calgados evoluiu da seguinte forma: de P1 a P2 e de
P2 a P3 houve aumento de 22,6% e queda de 7%, respectivamente. De P3 a P4, aumentou 22,2% e de P4
a P5 cresceu 16,3%. Apesar do aumento expressivo nas importacdes do Vietnd de P2 para P3, de 2,9
milhdes de pares, a queda observada no total das importac6es brasileiras de calcados deveu-se a reducéo
nas importacBes de outras origens neste intervalo, sendo as mais significativas as da Malésia, de
praticamente 3,7 milhdes de pares, e as de Hong Kong, mais de 1,1 milhdo de pares, somadas as quedas
menos expressivas nas importacdes originarias da China, da india, da Italia e de outros. Se considerado
todo o periodo de analise, o volume total das importacdes cresceu 62,1%.

6.1.2. Do valor e do preco das importacdes

A fim de dar mais uniformidade a andlise de valor e volume das importacGes, foram utilizados
montantes em base CIF, ja que frete e seguro normalmente tém impacto relevante sobre o preco dos
produtos quando internados no Brasil. Os valores e 0s precos em base FOB estdo apresentados no Anexo
I11 deste Parecer.

As tabelas a seguir apresentam a evolugéo do valor e do prego CIF das importacdes de calgados no
periodo de andlise de continuacdo ou retomada do dano a industria doméstica.

Importacoes Brasileiras de Calcados
Em US$ Mil CIF (em nimero indice)

P1 P2 P3 P4 P5
China 100,0 45,7 48,9 42,3 46,4
Subtotal — objeto da reviséo 100,0 45,7 48,9 42,3 46,4
Argentina 100,0 115,5 111,3 859,8 649,4
Bangladesh 100,0 201,01 1.324,7| 2.2455 605,1
Camboja 100,0 696,4 803,0/ 5.468,0 8.317,2
Espanha 100,0 2427 337,2 408,5 383,9
Hong Kong 100,0 985,7 57,2 20,3 25,3
India 100,0 310,3 254,8 203,6 144,5
Indonésia 100,0 260,7 249,4 253,5 351,8
Italia 100,0 135,3 133,9 218,5 259,5
Malasia 100,0 161,2 33,2 0,5 -
México 100,0 22,7 88,4 60,8 89,3
Paraguai - - 100,0 3.070,4 1.354,0
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Tailandia 100,0 2222 173,9 343,8 463,3
Vietna 100,0 164,5 234,6 317,9 354,4
Outros 100,0 235,5 249,6 161,3 123,7
Subtotal - demais 100,0 189,1 215,7 281,0 319,2
Total 100,0 137,0 155,2 194,4 220,2

O valor das importagOes sujeitas ao direito diminuiu 54,3% de P1 a P2 e aumentou 7,1% de P2 a
P3. Em P4, houve queda de 13,7%, em relacdo ao periodo anterior, sendo que em P5 houve aumento de
9,7% do valor em relacdo a P4. Ao longo de todo o periodo de andlise o valor das importacdes de
calcados provenientes da China apresentou queda de 53,6%.

Com relagdo ao valor das importacGes das demais origens ndo sujeitas ao direito, houve aumento
em todos os periodos: de 89,1% de P1 a P2, de 14,1% de P2 a P3, de 30,3% de P3 a P4 e de 13,6%, de P4
a P5. Considerado todo o periodo de anélise, o valor do total das importac6es brasileiras de calgados dos
paises ndo sujeitos ao direito aumentou 219,2% Igualmente ao comportamento das importacdes em pares,
0s aumentos mais significativos foram das importacdes originarias do Vietnd, de US$ 238,8 milhdes de
P1 a P5, e da Indonésia, de US$ 83,5 milhdes, neste mesmo periodo, tendo representado em P5 79% do
valor total das importaces.

Precos das Importacoes
US$ CIF/par (em nimero indice)

Pl P2 P3 P4 P5
China 100 116,22 127,44 123,14 136,66
Preco médio — objeto da revisdo 100 116,22 127,44 123,14 136,66
Argentina 100 77,00 67,19 122,57 105,95
Bangladesh 100 55,21 79,17 81,77 189,27
Camboja 100 110,24 106,70 122,19 123,28
Espanha 100 53,42 63,16 97,26 88,29
Hong Kong 100 68,25 51,38 108,17 346,90
India 100 128,25 109,62 100,07 93,70
Indonésia 100 120,41 113,01 105,97 109,33
Italia 100 105,62 109,42 98,25 97,42
Malésia 100 100,46 103,47 160,88 -
México 100 249,35 450,65 273,51 181,56
Paraguai - - 100,00 115,86 69,75
Tailandia 100 73,14 67,49 55,59 74,15
Vietnd 100 103,29 109,37 109,93 102,68
Outros* 100 102,97 126,71 140,32 144,56
Preco médio demais 100 108,78 134,48 137,90 132,55
Preco médio — todas as origens 100 111,74 136,10 139,47 135,80

Observou-se que o preco unitario, na condigdo CIF, das importacOes brasileiras de cal¢ados
originarios da China aumentou 16,2% e 9,7% de P1 a P2 e de P2 a P3, respectivamente. De P3 a P4
verificou-se diminuicdo de 3,4%, enquanto de P4 a P5 houve aumento de 11%. Ao se considerar todo o
periodo (P1 a P5) o preco aumentou 36,7%.

O preco unitério, na condicdo CIF, das importagdes dos demais paises ndo sujeitos ao direito

antidumping apresentou o seguinte comportamento: aumentou de P1 a P2 (+8,8%), de P2 a P3 (+23,6%),
de P3 a P4 (2,5%). J& de P4 a P5, houve queda (-3,9%). De P1 a P5, o preco dessas importagdes
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aumentou 32,5%. Mais especificamente, os precos CIF dos calcados vietnamitas foram, em todos os
periodos de analise de continuagdo ou retomada do dano, superiores aos precos CIF dos cal¢ados sujeitos
ao direito, enquanto que os dos indonésios também foram superiores em todos os periodos, a excecao de
P5, em que foi 1,2% inferior ao preco CIF do calgado chinés.

6.2. Do mercado brasileiro

Para fins desta revisdo, o consumo no Brasil (CNA) é igual ao mercado brasileiro.

O CNA foi obtido com base no somatério das vendas dos produtores nacionais no mercado interno
e das importacGes brasileiras de calcados em cada periodo respectivo. O volume de vendas internas foi
apurado a partir da PIA-Produto constante do banco de dados do IBGE, da forma descrita no item 7.4
deste parecer. Ja as importacOes brasileiras foram apuradas com base nos dados de importacdo fornecidos
pela RFB, conforme detalhado no item anterior.

CNA

Em mil pares (em numero indice)

Vendas Industria | Importacgdes Sujeitas | Importagdes Demais
o o : CNA
Domestica ao Direito Origens
P1 100 100 100 100
P2 109 39 174 109
P3 125 38 160 125
P4 139 34 204 139
P5 135 34 241 135

Observou-se que o consumo de calcados no Brasil apresentou crescimento em todos os periodos,
com excecdo de P4 a P5, intervalo em que se observou queda de 2,6%. Os aumentos de P1 a P2, de P2 a
P3 e de P3 a P4 foram, respectivamente, de 9,4%; 11,1% e 14,3%. Ao se comparar 0 primeiro e o ultimo
periodo da série, houve crescimento de 35,4%.

6.3. Da evolucao das importacdes

6.3.1. Da participacao das importacdes no CNA

A tabela a seguir apresenta a participacao das importacdes no consumo nacional aparente.

Participacao das Importagcdes no CNA

Em porcentagem (%

(em namero indice)

Vendas Industria | ImportacGes Sujeitas | Importagdes Demais
L A ) CNA
Domeéstica ao Direito Origens
P1 97,1 11 1,8 100
P2 96,8 0,4 2,8 100
P3 97,4 0,3 2,3 100
P4 97,1 0,3 2,6 100
P5 96,6 0,3 31 100

Observou-se que a representatividade no consumo no Brasil das importacOes sujeitas ao direito
diminuiu 0,7 p.p. de P1 a P2 e 0,1 p.p. de P2 a P3, mantendo-se constante de P3 a P5, em 0,3%. De P1 a
P5, a participagédo das importagdes sujeitas ao direito no consumo no Brasil registrou queda de 0,8 p.p.
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Ja a participacdo das demais importa¢fes no consumo no Brasil aumentou 1,0 p.p. de P1 a P2; 0,3
p.p. de P3 a P4 e 0,5 p.p. de P4 a P5. De P2 e P3, o indicador registrou diminui¢do de 0,5 p.p. Ao se
analisar os extremos da serie, houve crescimento de 1,3 p.p. na participacdo das importacGes brasileiras
de calgados dos demais paises, exceto a China, no consumo no Brasil.

6.3.2. Da relagéo entre as importacoes e a producéo nacional

Importagdes Investigadas e Producdo Nacional (em nimero indice)

Producéao Nacional

Importac6es Investigadas

(mil pares) (mil pares) [(B)O/A)(A)]
(A) (B)
Pl 100 100 100
P2 105 39 33
P3 117 38 33
P4 129 34 22
P5 127 34 22

Observou-se que a relacdo entre as importacdes sujeitas ao direito e a producdo nacional de
calcados reduziu-se 0,6 p.p. de P1 a P2, manteve-se constante de P2 a P3, quando caiu 0,1 p.p. de P3 a
P4; e, finalmente, manteve-se novamente constante de P4 a P5. Assim, ao se considerar todo o periodo,
de P1 a P5, houve queda de 0,7 p.p. na relacdo entre as importacOes sujeitas ao direito e a producédo
nacional.

6.3.3. Da conclusdo a respeito das importacdes

Com base nos dados anteriormente apresentados, concluiu-se que:as importacdes de calgados
originarias da China, em pares, consideradas na andlise de continuacdo ou retomada do dano,
apresentaram movimento de queda constante, tendo diminuido 66,1% de P1 a P5 e 1,1% de P4 a P5;
observou-se aumento de 36,7%, do preco CIF/par dos calcados originarios da China de P1 a P5, sendo
10,9% de P4 a P5; as importacbes de calcados, em pares, originarios dos demais paises exportadores
apresentaram aumento de 140,7% de P1 a P5. Ja de P4 a P5, essas importacfes aumentaram 18,1%; as
importacdes sujeitas ao direito antidumping diminuiram em 0,8 p.p. a participacdo em relacdo ao
consumo no Brasil de P1 a P5, muito embora essa participacdo tenha permanecido constante de P4 a P5;
as outras origens, por sua vez, aumentaram a participa¢do no mercado brasileiro, de PLaP5em 1,3 p.p., e
de P4 a P5 essa participacdo aumentou 0,5 p.p.; em P5 as importacfes do produto sujeito ao direito
antidumping corresponderam a 0,2% da producdo nacional. De P1 a P5, a relacdo entre as importacdes do
produto objeto da medida antidumping e a producgdo nacional diminuiu 0,7 p.p., muito embora essa
relacdo tenha permanecido constante de P4 a P5.

Diante desse quadro, constatou-se diminuicdo substancial das importagfes da China tanto em
termos absolutos, quanto em relagéo a produgéo e ao consumo no Brasil. Essa diminui¢&o, entretanto, ndo
foi acompanhada de aumento da participa¢do das vendas da industria doméstica no mercado brasileiro,
uma vez que houve crescimento substancial das importacdes das demais origens, tanto em termos
absolutos quanto em relagcdo ao consumo no Brasil. Em P1, as importacfes, em pares, originarios dos
demais paises era de [confidencial] mil pares, que atendiam a 1,8% do consumo no Brasil. J& em P5,
essas importacoes passaram a somar [confidencial] mil pares e a atingir 3,1% do consumo no Brasil. Cabe
ressaltar ainda que durante todos os periodos analisados as importacOes de calcados originarias da China
foram realizadas a pregos inferiores aos precos dos calgcados importados dos demais paises, sem
considerar o direito antidumping.
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7. DOS INDICADORES DA INDUSTRIA DOMESTICA

O periodo de andlise dos indicadores da industria doméstica corresponde ao periodo de julho de
2009 a junho de 2010, dividido da seguinte forma: P1 — julho de 2009 a junho de 2010; P2 — julho de
2010 a junho de 2011; P3 — julho de 2011 a junho de 2012; P4 — julho de 2012 a junho de 2013; e P5 —
julho de 2013 a junho de 2014.

De acordo com o disposto no art. 30 do Decreto no 8.058, de 2013, a analise de dano fundamentou-
se no exame objetivo do volume das importacdes a precos de dumping, no seu possivel efeito sobre os
precos do produto similar no mercado brasileiro e no consequente impacto dessas importaces sobre a
industria domestica.

Como ja informado no item 4 desse Parecer, por se tratar de industria fragmentada, os indicadores
dos produtores domésticos de calgados foram compilados com base nas pesquisas industriais anuais: P1A-
Empresa e PIA-Produto, ambas do IBGE.

Na PIA-Empresa estdo incluidas as informag¢des de “todas as empresas industriais com 30 ou mais
pessoas ocupadas e/ou que auferiram receita bruta proveniente das vendas de produtos e servicos
industriais superior a um determinado valor no anterior ao da referéncia da pesquisa”. “...As demais
empresas, numericamente majoritarias, mas com pequena expressdo no computo geral da atividade
econébmica sdo objeto de selecdo amostral”. Essas demais empresas, para efeitos da pesquisa, sdo
subdivididas em empresas com 1 ou mais pessoas ocupadas e empresas com 5 ou mais pessoas ocupadas.

Na apuracdo dos indicadores da industria doméstica considerou-se a PIA-Empresa que contém os
dados e as informacg6es das empresas industriais com 5 ou mais pessoas ocupadas, doravante denominada
PIA-Empresa (5), uma vez que para essas empresas sdo disponibilizados os dados especificos das
empresas brasileiras fabricantes de cal¢ados, de acordo com a divisao da CNAE 2.0 (“15.3 — Fabricacgéo
de calgados”).

Por outro lado, para analisar a evolucéo das quantidades produzidas/vendidas e, consequentemente,
do preco médio do calcado obtido no mercado interno pela indistria doméstica em cada periodo, ja que a
PIA-Empresa ndo fornece dados de quantidades, concluiu-se pela utilizacdo da PIA-Produto - que contém
somente dados de empresas com 30 ou mais pessoas ocupadas — como melhor fonte secundaria
disponivel.

Nas pesquisas supracitadas constam os dados e as informacdes relacionados a fabricacdo de
calcados no Brasil para periodos anuais (janeiro a dezembro). A metodologia e os critérios utilizados pelo
na apuracdo dos indicadores da indUstria doméstica aqui apresentados, para o periodo de julho de 2009 a
junho de 2014 é explicitada a seguir.

Primeiramente, compilou-se os dados constantes das tabelas, das pesquisas mencionadas para 0s
anos de 2009, 2010, 2011, 2012 e 2013. Em seguida foram estimados os dados para o ano de 2014, tendo
por base a PIM-PF (Pesquisa Industrial Mensal-Producdo Fisica), também do IBGE.

Para 0 ano de 2014, o indice de producdo (15.3 e 15.4 — fabricacdo de calgados e de partes para
calcados de qualquer material) da PIM-PF indica uma queda na producéo de 5,6%. Assim, para cada um
dos indicadores aqui apresentados, o dado de 2014 foi estimado multiplicando-se o dado de 2013 por
0,944.
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Para uma adequada avaliagdo da evolugdo dos dados em moeda nacional, e previamente a
estimacéo para o ano de 2014, foram atualizados os valores correntes anuais com base no Indice Geral de
Precos — Disponibilidade Interna — IGP-DI, da Fundacdo Getualio Vargas, constante do Anexo IV deste
Parecer.

Uma vez apurados os dados e os valores anuais (2009, 2010, 2011, 2012, 2013 e 2014(estimado), e
considerando gque a producdo/venda de calcado é normalmente superior no segundo semestre do ano, 0s
dados e os valores para cada um dos periodos de 12 meses de dano, de julho de 2009 a junho de 2014,
foram obtidos multiplicando-se os dados e os valores anuais pelos fatores semestrais calculados.

Os fatores, para os anos de 2012, 2013 e 2014, foram calculados com base também na PIM-PF
[indice de base fixa sem ajuste sazonal (Base: média de 2012 = 100) (NGmero indice)] e foram obtidos
pela divisdo do somatdrio dos indices mensais de cada semestre pelo somatério dos indices mensais dos
12 meses de cada ano. Em razéo da inexisténcia de tal indice para os anos anteriores a 2012, os fatores
para 0s semestres dos anos de 2009, 2010 e 2011 foram obtidos pela média dos anos de 2012, 2013 e
2014,

A memoria de calculo dos fatores semestrais calculados, os dados e os valores dos anos de 2009,
2010, 2011, 2012 e 2013, constantes nas tabelas das pesquisas do IBGE, tais valores anuais atualizados
pelo IGP-DI, bem como os dados e os valores para 2014, estimados, estdo disponiveis para partes
interessadas.

7.1. Do emprego, dos salarios e da massa salarial

Os numeros relacionados a empregos, salarios e massa salarial das empresas fabricantes de calgados
no Brasil foram apurados a partir das tabelas 1.4 (Emprego e salario das empresas industriais com 5 ou
mais pessoas ocupadas, segundo as divisdes e 0s grupos de atividades) e 1.5 (Gastos de pessoal das
empresas industriais com 5 ou mais pessoas ocupadas, segundo as divisdes e 0s grupos de atividades) da
PIA-Empresa (5) do IBGE.

Emprego — média anual (em nimero indice)

Periodo Total Liga_do a pr(_)dugéo Néo:lig_ado a _ Prop,ric_etério,
industrial producdo industrial sOcios
Pl 100,0 100,0 100,0 100,0
P2 108,7 108,2 112,0 106,5
P3 109,4 109,2 117,6 99,6
P4 105,8 105,7 115,2 94,3
P5 101,5 100,9 110,7 94,2

Ao se considerar todo o periodo de analise, de P1 para P5, a média apurada do numero total de
pessoas ocupadas no setor calgadista aumentou 1,5%. De P1 para P2, esta média aumentou 8,7%, de P2
para P3 apresentou estabilidade com leve incremento de 0,7%, e de P3 para P4 e de P4 para P5 reduziu
3,3% e 4,1%, respectivamente. Verificou-se que o aumento da média do nimero total de pessoas
ocupadas no setor calgadista deveu-se ao incremento da média do nimero de empregados ligados a
producdo e dos empregados ndo-ligados a producdo, que cresceram, respectivamente, 0,9% e 10,7% de
P1 para P5, enquanto a médias do numero dos socios e proprietarios apresentou reducéo de P1 para P5.

Em nameros absolutos, verificou-se de P1 para P5 um incremento de 4.527 da média do namero

total de postos de trabalho. Quando analisado o numero dos empregos ligados a producgéo, o aumento foi
de 2.445 postos de trabalho.
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Salérios
(Mil R$ atualizados) (em numero indice)
Periodo Total ngadONa Né&o-ligado a produgéo Prop,r letario,
producéo sOcios
P1 100,0 100,0 100,0 100,0
P2 108,0 108,4 108,6 94,4
P3 1118 112,8 109,4 97,1
P4 114,1 114,8 111,5 108,0
P5 109,9 109,8 110,6 108,4

Quanto aos salarios, ao se considerar todo o periodo de analise, de P1 a P5, verificou-se

crescimento de 9,9%. De P1 para P2, de P2 para P3 e P3 para P4, houve crescimento de 8%, 3,5% e 2%,
respectivamente. No periodo seguinte, P4 para P5, foi observado reducdo de 3,7%. Verificou-se que o
aumento no salario total deveu-se, principalmente, ao aumento dos salarios pagos aos empregados ligados

a producao que cresceu 9,8% de P1 a P5, sendo responsavel por 81% do aumento do total.

Em nameros absolutos, verificou-se de P1 para P5 incremento de R$ 420.506 mil no total de
salarios pagos. Quando analisados os numeros ligados a producéo, o incremento foi de R$ 340.526 mil.

Salarios Médios

(Mil R$ atualizados) (em numero indice)

Periodo Total ngado~a N&o-ligado a producéao Prop,r letario,
producao s6cios
P1 100,0 100,0 100,0 100,0
P2 99,4 100,2 97,0 88,6
P3 102,2 103,3 93,1 97,6
P4 107,8 108,6 96,8 1145
P5 108,2 108,8 100,0 115,1

Analisando-se os salarios médios, obtidos pela divisdo dos salarios pela média dos empregados, foi

observado crescimento de 8,2% de P1 para P5, ocasionado pelo incremento do total de salario em
proporcao superior ao crescimento da média de empregados. Segmentando-se a méo de obra entre aqueles
ligados a producdo, os ligados a administracdo e os proprietarios observou-se que somente os empregados
ndo-ligados a producao ndo apresentou incremento, mantendo-se praticamente estavel. Ja o salario médio
dos empregados relacionados a producdo e os proprietarios/sécios apresentaram incremento de 8,8% e
15,1%, respectivamente.

Comparando-se P4 para P5, verificou-se incremento, insignificante, nos salarios médios ligados a
producdo (0,2%) e proprietarios e socios (0,5%). Ja o salario médio ndo ligado a producdo apresentou
aumento de 3,2%. Dessa forma, de P4 a P5, o salario médio total apresentou estabilidade, com pequeno
aumento de 0,4%.
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Massa Salarial (em nimero indice)

- . Salarios, retiradas e outras Outros gastos de
Periodo MEd.'a (RS Total .(M'I RS remuneracdes (Mil R$ pessoal (Mil R$
atualizados) atualizados) : )
atualizados) atualizados)

P1 100,0 100,0 100,0 100,0
P2 99,4 108,0 108,0 108,0
P3 98,4 107,6 111,8 97,1
P4 100,2 106,1 1141 85,9
P5 100,9 102,4 109,9 83,7

A massa salarial total apresentou tendéncia de incremento de P1 para P5, aumentando 8% de P1
para P2, reduzindo 0,4% de P2 para P3, 1,5% de P3 para P4 e 3,4% de P4 para P5. Nos extremos da série,
houve incremento de 2,4%.

J& a massa salarial média apresentou incremento pequeno, 0,9% de P1 a P5, uma vez que o
incremento da massa salaria total foi de proporcdo semelhante ao incremento no nimero de pessoas
ocupadas no mesmo periodo. Analisando-se a evolugdo periodo a periodo, a massa salarial média
diminuiu 0,6% e 1,1%, de P1 para P2 e de P2 para P3, respectivamente, aumentou 1,9% e 0,7%, de P3
para P4 e de P4 para P5, respectivamente.

7.2. Das receitas, custos/despesas e lucros no mercado interno

Os valores das receitas, dos custos/despesas e consequentemente dos lucros das empresas
fabricantes de calgados no Brasil no mercado interno foram apurados a partir das tabelas 1.6 (Estrutura
das receitas das empresas industriais com 5 ou mais pessoas ocupadas, segundo as divisdes e 0s grupos de
atividades), 1.7 (Estrutura dos custos e despesas das empresas industriais com 5 ou mais pessoas
ocupadas, segundo as divisdes e 0s grupos de atividades) e 1.8 (Estrutura do valor da transformacéo
industrial das empresas industriais com 5 ou mais pessoas ocupadas, segundo as divisdes e 0s grupos de
atividades), além das tabelas 1.4 e 1.5, mencionadas no item anterior, foram utilizadas também as
quantidades e os valores totais das exportacGes brasileiras de calcados do periodo objeto de investigacéo,
obtidas no sistema AliceWeb2, da SECEX.

Primeiramente utilizaram-se os dados constantes das tabelas mencionadas para se obter um
demonstrativo de resultados do total das vendas de calcados pelas empresas fabricantes de calcados no
Brasil, ou seja, considerando-se as exportacdes. Esse demonstrativo foi assim obtido: a) Os valores da
receita liquida e dos custos foram obtidos nas tabelas 1.8 (receita liquida de vendas de produtos e servicos
industriais); b) Os valores dos gastos de pessoal foram obtidos pela soma dos valores totais dos salarios
ligados a producdo, contidos nas tabelas 1.4, com os valores dos demais gastos de pessoal, contidos na
tabela 1.5, ponderados pela participacdo da receita liquida de vendas de produtos e servigos industriais na
receita liquida de vendas total, contidas na tabela 1.8; d) Os valores relacionados a depreciagdo, despesas
com vendas e outros custos e despesas (alugueis e arrendamentos, despesas com arrendamento mercantil,
impostos e taxas, agua e esgoto e demais custos e despesas operacionais) foram os constantes da tabela
1.7, ponderados pela participacao da receita liquida de vendas de produtos e servicos industriais na receita
liquida de vendas total, contidas na tabela 1.8; e e€) Os valores das outras receitas (receitas financeiras e
outras receitas operacionais) foram os constantes da tabela 1.6, ponderados pela participacdo da receita
liquida de vendas de produtos e servicos industriais na receita liquida de vendas total, contidas na tabela
1.8;
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Para se obter o demonstrativo das receitas com vendas de calcados pelas empresas fabricantes de
calcados no Brasil no mercado interno, foram considerados os valores e as quantidades das exportagdes
de calcados no periodo obtidos no sistema AliceWeb da SECEX.

Os valores em dolares estadunidenses foram convertidos em reais pela taxa de cdmbio de compra
média, obtida no sitio eletrénico do Banco Central do Brasil, de cada periodo investigacdo de retomada
ou continuacdo de dano a indastria doméstica, e entdo atualizados pelo IGP-DI do mesmo periodo. A taxa
de compra média, bem como o IGP-DI do periodo constam do Anexo IV deste Parecer.

Com a informacéo das receitas com exportagdes, 0 demonstrativo de resultado com as receitas com
vendas de calcados no mercado interno foi assim obtido: a) Dos valores da receita liquida total obtidos
anteriormente foram deduzidos os valores da receita liquida com exportacfes. Considerou-se que as
exportacbes foram realizadas livres de impostos e que ndo houve devolugdes relacionadas a essas
exportacOes; e b) Os valores dos custos, das despesas operacionais e das outras receitas operacionais
foram rateados proporcionalmente a participacdo da receita liquida obtida com venda de calcados no
mercado interno, no total da receita liquida obtida pelas empresas fabricantes de calgcados no Brasil.

A tabela a seguir mostra o demonstrativo de resultados com as vendas de calcados pelo setor no
mercado interno obtido da maneira explicitada:

Demonstrativo de Resultados (mercado interno)
(Mil R$ atualizados) (em numero indice)

Pl P2 P3 P4 P5
Receita liquida 100,0 112,5 116,1 116,1 110,2
Custos 100,0 113,4 116,0 113,9 108,0
Gastos de pessoal 100,0 112,8 115,0 113,1 107,9
Depreciagdo 100,0 98,8 116,7 104,6 92,0
Despesas com vendas 100,0 116,6 123,4 123,2 118,3
Outros custos e despesas 100,0 117,8 130,6 129,7 121,7
Qutras receitas 100,0 95,9 88,8 88,2 87,3
Resultado operacional 100,0 98,3 73,1 103,9 108,3
Margem operacional (%) 100,0 87,4 63,0 89,4 98,3
Relacéo (custos-despesa / receita) 100,0 101,2 103,6 101,0 100,2

A receita liquida do setor calcadista brasileiro no mercado interno, em reais corrigidos, aumentou
12,5% de P1 para P2, 3,2% de P2 para P3 e 0,1% de P3 para P4, no periodo seguinte, P4 para P5, houve
retracdo de 5,2%. Em P5, quando comparado a P1, o faturamento aumentou 10,2%.

O resultado operacional do setor calgadista brasileiro no mercado interno, em reais corrigidos,
apresentou crescimento de 8,3% ao se considerar todo periodo de revisdo de retomada ou continuacdo de
dano, de P1 para P5. Analisando-se a evolucdo periodo a periodo, verificou-se reducdo de 1,7% de P1
para P2, e 25,6%, de P2 para P3. Nos periodos subsequentes, o resultado operacional apresenta
recuperagdo, aumentando 42% e 4,3%, de P3 para P4 e P4 para P5, respectivamente.

Apesar do crescimento do resultado operacional, a margem operacional apresentou tendéncia
distinta, reduzindo 0,2 p.p. de P1 para P5. As evolugdes em cada periodo foram: redugdo de 1,1 p.p., em
P2 e 2,2 p.p., em P3, aumento de 2,3 p.p. € 0,8 p.p., em P4 e em P5, respectivamente, sempre em relagéo
ao periodo anterior.
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Quanto a relacdo custo/preco de venda, como ja informado, ndo ha informacgdes com relacdo as
quantidades vendidas ou produzidas na PIA-Empresa (Brasil) que permitissem uma vinculagdo aos
valores apurados nos demonstrativos anteriormente apresentados. Dessa forma, considerou-se que tal
relacdo seria equivalente a razdo entre a soma dos custos e a receita liquida.

7.3. Da capacidade instalada, da ociosidade e da capacidade de captar recursos ou
investimentos

N&o ha dados na PIA-Empresa nem na PIA-Produto acerca da capacidade instalada das empresas
que produzem calcados no pais. Ha, todavia, dados referentes ao ativo imobilizado, cuja evolugdo pode
indicar a tendéncia de aumento da capacidade de producdo das empresas.

A PIA-Empresa (5), acerca do ativo imobilizado, apresenta trés contas: aquisi¢cdes, melhorias e
baixas. As aquisi¢cGes e melhorias representam o custo das aquisi¢des, da producao prdpria e de melhorias
para o ativo imobilizado, incluindo os gastos necessarios para colocar os itens especificados em local e
condi¢des de uso no processo operacional da empresa. As baixas, por sua vez, representam o valor
residual dos bens, ou seja, 0s custos de aquisicdo corrigidos monetariamente e deduzidos dos saldos das
contas de depreciacdo na data em que se d&o as baixas.

No quadro a seguir, demonstra-se a evolucao dos valores das “aquisi¢des” somados aos valores das
“melhorias” nos cinco periodos de investigacdo de retomada ou continua¢do de dano a industria
domeéstica, por serem essas contas que representam o real investimento em méaquinas e infraestrutura, o
qual é representativo do aumento da capacidade de producdo das empresas. Tais valores foram retirados
das tabelas 1.10 (Aquisi¢des, melhorias e baixas do ativo imobilizado das empresas industriais com 5 ou
mais pessoas ocupadas, segundo as divisdes e 0s grupos de atividades).

Evolucéo do Ativo Imobilizado
(Mil R$ atualizados) (em numero indice)

Periodo Aquisicoes Melhorias Total
Pl 100,0 100,0 100,0
P2 113,3 102,0 1124
P3 131,1 118,6 130,1
P4 139,7 123,0 138,4
P5 135,3 84,7 131,2

Analisando-se os dados apresentados, pode-se verificar que o investimento na producao por parte
das empresas produtoras nacionais aumentou 12,4% de P1 para P2, 15,7% de P2 para P3, 6,3% de P3
para P4; No periodo seguinte, de P4 para P5, o investimento na producdo apresenta reducdo de 5,2%.
Comparando os extremos da série, ou seja, P1 com P5, ficou evidenciada incremento de 31,2%.

No que se refere ao grau de utilizagcdo da capacidade instalada ociosidade do setor de calcados,
pdde-se inferir que, em vista dos consecutivos investimentos ao longo do periodo de revisdo de retomada
ou continuacdo de dano, de P1 para P5, a industria calgadista brasileira logrou aumentar sua capacidade
produtiva. Considerando que a produgdo, no mesmo periodo, apresentou incremento em proporgao
superior aos investimentos realizados, é possivel inferir que houve aumento no grau de utilizacao.

Em relacdo a capacidade de captar recursos ou investimentos da industria calgadista brasileira, os
nimeros do quadro anterior revelam que ndo houve deterioracdo relevante nessa capacidade. Por
oportuno, cabe lembrar que até 31 de dezembro de 2013 o BNDES disponibilizava linha de crédito para a
industria calcadista, por meio do Revitaliza.
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7.4. Da producéo, das vendas e dos precos médios

Os valores e as quantidades do item 15.3 (cal¢ados) da PIA-Produto foram obtidos no banco de
dados, denominado” Sidra”, do IBGE. Mais especificamente, foram baixadas as informagdes da tabela
5806 (Producdo e vendas dos produtos e/ou servicos industriais, segundo as classes de atividades e 0s
produtos — Prodlist 2013), dos anos de 2009 a 2013 da PIA-Produto.

Importa destacar que, como os valores reportados foram extraidos para os anos de 2009 a 2013,
aplicou-se correcdo pelo IGP-DI anual para 0 mesmo periodo (2009 a 2013), em seguida os valores
corrigidos foram utilizados para compor os periodos da investigacdo de continuacdo ou retomada do
dano.

Cabe lembrar, como também ja mencionado anteriormente, que a PIA-Produto contém somente
dados de empresas com 30 ou mais pessoas ocupadas. Entretanto, como o interesse precipuo é o de
verificar a evolugdo da quantidade produzida e vendida e do preco médio praticado pelas empresas
fabricantes de calgados no Brasil em todo o periodo de investigacdo de retomada ou continuacdo do dano
a industria doméstica, considerou-se a utilizacdo dessa pesquisa adequada.

A PIA-Produto capta somente as vendas efetuadas diretamente pelas unidades produtivas. Ou seja,
ndo incluem vendas realizadas pelos departamentos de vendas, pelas unidades administrativas ou pelas
unidades produtivas ndo industriais, conforme consta da Nota Técnica do IBGE. Assim, considerou-se
que o setor ndo trabalharia com estoques e que, portanto, as quantidades produzidas e vendidas seriam as
mesmas. Da mesma forma, considerou-se o valor da producdo como a melhor informacéo para o valor
das vendas de calcados obtido pelas empresas fabricantes de cal¢cados no Brasil. Registre-se ainda que
ndo foram consideradas as quantidades e os valores relacionados a venda de servigos constantes das
tabelas.

Na PIA-Produto, ndo h& dados separados para as vendas para 0 mercado interno e as realizadas para
0 mercado externo. Dessa forma, dos valores e das quantidades totais de vendas apuradas foram
deduzidos os valores e as quantidades exportadas no periodo obtendo-se, assim, as vendas feitas no
mercado interno.

Deve-se reiterar que os dados da PIA-Produto representam as empresas nacionais com trinta ou
mais pessoas ocupadas, e ndo todas as empresas existentes. Todavia, a retirada das exportacdes das
vendas totais do setor ndo é sem valor, porque, primeiro, presumiu-se que as menores empresas tenham
exportado relativamente menos que as médias e grandes empresas e, segundo, que o objetivo da analise
era observar a evolucdo do setor, podendo ser considerado que eventuais imperfeicdes afetaram todos os
periodos igualmente.

O quadro a seguir mostra os valores e as quantidades vendidas estimadas de calgados no mercado
interno, considerando a metodologia acima explicitada:

Vendas (mercado interno) e Preco medio
(em numero indice)

Periodo Vendas (Mil R$ atualizados) Quantidade (mil pares) Preco médio (R$/par)
Pl 100,0 100,0 100,0
P2 106,2 105,1 101,0
P3 110,7 117,3 94,3
P4 116,4 129,3 90,0
P5 113,3 126,9 89,3
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Considerando os extremos do periodo de revisdo de retomada ou continuagdo de dano, verificou-se
que o valor total das vendas/producdo de calgcados apresentou crescimento de 22,1% de P1 para P5. A
evolucéo periodo a periodo foi: aumento de 11,3% de P1 para P2, 7,5% de P2 para P3 e 5,8% de P3 para
P4, sequido por reducdo de 3,5% de P4 para P5.

Ja a quantidade produzida/vendida apresentou crescimento de 34,6% de P1 para P5. Isoladamente, a
evolucdo foi aumento de 9% de P1 para P2, 15% de P2 para P3 e 10,8% de P3 para P4, seguido por
retracéo de 3,1% de P4 para P5.

O preco médio ponderado de venda de calgcados no mercado interno apresentou reducgéo ao longo do
periodo de investigacdo. De P1 para P2, houve incremento de 2,1%. Nos periodos subsequentes, o preco
diminui 6,5% de P2 para P3, 4,5% de P3 para P4 e 0,5% de P4 para P5. Ao se considerar todo o periodo
de revisdo de retomada ou continuacdo de dano, de P1 para P5, o preco médio de venda no mercado
interno caiu 9,3%.

7.5. Da participacdo das vendas de calgados no mercado brasileiro

A tabela a seguir apresenta a participacdo das vendas da industria doméstica destinadas ao mercado
interno brasileiro.

Participacdo das vendas do setor no mercado brasileiro (em nimero indice)

Periodo Mercado Brasileiro Mexzrzi%alsnr':(e)rno Participacao (%)
Pl 100,0 100,0 100,0
P2 109,4 109,0 99,7
P3 125,0 125,4 100,3
P4 138,9 138,9 100,0
P5 135,4 134,6 99,5

A participagdo das vendas internas de produgdo nacional no mercado brasileiro manteve-se
praticamente estavel ao longo do periodo de investigacdo, apresentando retracdo de 0,5 p.p. de P1 para
P5. Analisando-se os periodos isoladamente, foi observado reducédo de 0,3 p.p. de P1 para P2, seguido por
incremento de 0,6 p.p. de P2 para P3, nos periodos subsequentes, houve retracdo de 0,3 p.p., em P4, e 0,5
p.p. em P5, sempre em relacdo ao periodo anterior.

7.6. Da produtividade

A produtividade das empresas fabricantes de calgados no Brasil foi calculada por meio da divisao
da quantidade produzida pelo nimero de empregados ligados & produgdo. Como os dados de quantidade
produzida estdo disponiveis apenas na PIA-Produto, que se refere a produgdo das empresas com 30 ou
mais pessoas ocupadas, os dados de emprego, para o calculo da produtividade, sdo referentes
exclusivamente as empresas com 30 ou mais pessoas ocupadas da PIA-Empresa, obtidos nas tabelas 1.1
(Emprego, salério e encargos das empresas industriais com 30 ou mais pessoas ocupadas, segundo as
divisdes, 0s grupos e as classes de atividades).
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Produtividade (em namero indice)

. Numero de empregados Producéo Producéo por empregado
Periodo : N N .
ligados a producao (Mil pares) (pares)
Pl 100,0 100,0 100,0
P2 104,2 105,1 100,9
P3 102,7 117,3 1142
P4 100,3 129,3 128,9
P5 96,5 126,9 131,4

A produtividade do setor, calculada da maneira explicitada, aumentou 0,9% de P1 para P2, 13,2%
de P2 para P3, 12,9% de P3 para P4 e 1,9% de P4 para P5. Ao se considerar todo o periodo de revisdo de
retomada ou continuacdo de dano, de P1 para P5, a produtividade aumentou 31,4%.

7.7. Dos estoques

Dada a inexisténcia nas pesquisas do IBGE de dados em quantidade de cal¢cados em estoque no
final de cada periodo de revisdo de retomada ou continuacdo do dano, calculou-se a relacdo valor do
estoque, apurado a partir da tabela 1.8 (Estrutura do valor da transformacéo industrial das empresas
industriais com 5 ou mais pessoas ocupadas, segundo as divisdes e 0s grupos de atividades) e o valor da
receita obtida com a venda de calcados, demonstrada anteriormente. Tal relacdo pode indicar se, em
relacdo a receita, houve aumento de estoques pelas empresas fabricantes de cal¢ados no Brasil no periodo.

Estoques (em nimero indice)

Periodo _ Estoquz_a Receita Il'ql_Jida Relacdo (Estoque/Receita)
(Mil R$ atualizados) (Mil R$ atualizados) (%)
Pl 100,0 100,0 100,0
P2 1111 107,9 102,9
P3 120,5 108,8 110,7
P4 119,9 108,9 110,1
P5 113,3 104,3 108,6

O quadro anterior mostra o resultado obtido. A relagdo aumentou 0,2 p.p., de P1 a P2, 0,3 p.p. de P2
para P3. No periodo seguinte, houve reducdo de 0,1 p.p. de P3 para P4. Em se considerando todo o
periodo de revisao de retomada ou continuacdo de dano, de P1 para P5, a rela¢do aumentou 0,4 p.p.

7.8. Do fluxo de caixa e do retorno sobre os investimentos

Com relacdo ao fluxo de caixa, e tendo em conta os dados disponiveis, avaliou-se a geracdo de
caixa em cada periodo de revisdo de retomada ou continuagdo de dano a inddstria doméstica. Considerou-
se como geracdo de caixa a soma do resultado operacional da industria calgadista, constante no
demonstrativo de resultados apresentado anteriormente, com o valor da deprecia¢do apurado a partir da
tabela 1.7 (Estrutura dos custos e despesas das empresas industriais com 5 ou mais pessoas ocupadas,
segundo as divisdes e 0s grupos de atividades).

Fluxo de Caixa (em numero indice)

Pl P2 P3 P4 P5
Resultado operacional 100,0 94,3 68,6 97,4 102,6
Depreciagcao 100,0 94,2 109,3 98,9 88,4
Geracdo de caixa 100,0 94,2 89,8 98,2 95,2
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Verificou-se que a geracdo de caixa do setor calcadista apresentou deterioracdo de 4,8% ao longo
do periodo de revisdo de retomada ou continuacdo de dano, de P1 para P5. Considerando os periodos
isoladamente, observou-se reducéo de 5,8% e 4,7% de P1 para P2 e P2 para P3, respectivamente. No
periodo subsequente, de P3 para P4, ocorreu recuperacdo com incremento de 9,3%. No ultimo periodo, de
P4 para P5, a geracdo de caixa voltou a se deteriorar com reducgéo de 3%.

Da mesma forma que o fluxo de caixa, os dados disponiveis permitiram calcular o retorno dos
investimentos considerando-se o valor do resultado operacional e o valor do ativo das empresas
fabricantes de calgados no Brasil.

Registre-se que os valores dos ativos das empresas do setor em cada periodo ndo estdo nas
pesquisas PIA-Empresa ou PIA-Produto e foram disponibilizados diretamente pelo IBGE. Registra-se,
ainda, que os valores dos ativos referem-se as empresas com 30 ou mais pessoas ocupadas, ja o resultado
operacional refere-se as empresas com 5 ou mais pessoas ocupadas. Isso ndo obstante, considerou-se
valida a metodologia desenvolvida, no sentido de se avaliar a tendéncia de tal indicador das empresas
fabricantes de calcados no Brasil. Além disso, € de se supor que as empresas com maior numero de
empregados sejam também aquelas que possuam o maior volume de ativos.

Retorno sobre os Investimentos (em numero indice)

Pl P2 P3 P4 P5
Total do ativo (Mil R$ atualizados) 100,0 107,8 107,8 104,2| 102,4
Resultado operacional (Mil R$ atualizados) 100,0 94,3 68,6 97,4 102,6
Retorno dos investimentos (%) 100,0 87,5 63,6 93,4 100,2

A taxa de retorno dos investimentos inicialmente apresentou queda, mas no final do periodo voltou
ao panorama de P1. De P1 para P2, houve deterioracdo de 1,3 p.p. seguido de nova retracdo de 2,3 p.p.
no periodo subsequente. Por outro lado, de P3 para P4, houve recuperacdo de 2,9 p.p. e, por fim, de P4
para P5, houve aumento de 0,7 p.p..

7.8.1. Da concluséo sobre os indicadores da industria doméstica

Da analise dos indicadores econdmico-financeiros referentes a industria doméstica, é possivel
concluir que, apesar do crescimento de 35,4% do mercado brasileiro durante o periodo de investigacédo de
continuidade ou retomada do dano, e da reducdo de 9,3% nos pregos médios praticados pela industria
doméstica efetivada no mesmo periodo, houve deterioracdo na participacdo das vendas internas de
producdo nacional, que retrocedeu 0,5 p.p., de P1 para P5., e 0,5 p.p., de P4 para P5.

Cabe destacar que, apesar da diminuicdo substancial das importacdes originarias da China indicada
no item 6 deste Parecer, ndo houve aumento da participacdo das vendas da inddstria doméstica no
mercado brasileiro, uma vez que houve crescimento substancial das importacGes das demais origens,
notadamente do Vietnam e da Indonésia, cujas venda ao Brasil responderam por 80,1% das importaces
originarias das demais origens em P5.

Com isso, e possivel inferir que o direito antidumping imposto foi suficiente para neutralizar o dano

a industria doméstica causado pelas importagdes objeto de dumping, ndo se podendo atribuir a estas a
deterioracéo observada na participacdo das vendas da inddstria doméstica no mercado brasileiro.
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8. DA CONTINUACAO OU RETOMADA DO DANO

O art. 108 c/c o art. 103 do Decreto n° 8.058, de 2013, estabelecem que a determinacdo de que a
extincdo do direito levard muito provavelmente a continuagdo ou a retomada do dano a inddstria
doméstica devera basear-se no exame objetivo de todos os fatores relevantes, incluindo: a situacdo da
indUstria domeéstica durante a vigéncia definitiva do direito; o impacto provavel das importac6es objeto de
dumping sobre a indUstria doméstica; o comportamento das importaces do produto objeto da medida
durante sua vigéncia e a provavel tendéncia; o preco provavel das importacfes objeto de dumping e o seu
provavel efeito sobre os precos do produto similar no mercado interno brasileiro; alteragdes nas condigdes
de mercado no pais exportador; e o efeito provavel de outros fatores que ndo as importacbes objeto de
dumping sobre a industria domestica.

8.1. Da situacao da industria doméstica durante a vigéncia definitiva do direito

O art. 108 c/c o inciso | do art. 104 do Decreto n? 8.058, de 2013, estabelecem que, para fins de
determinacdo de continuacdo ou retomada de dano a industria doméstica decorrente de importagdes
sujeitas ao direito, deve ser examinada a situacdo da industria doméstica durante a vigéncia do direito.

Ante 0 exposto no item 7 supra, concluiu-se que durante a vigéncia do direito antidumping houve
deterioracdo dos indicadores econdmico-financeiros da industria doméstica. Em particular, de P1 a P5, o
crescimento de producdo e vendas ndo acompanhou o mercado em expansdo, a despeito das quedas de
preco da industria doméstica verificadas ao longo desse intervalo.

8.2. Do comportamento das importacoes

O art. 108 c/c o inciso Il do art. 104 do Decreto no 8.058, de 2013, estabelecem que, para fins de
determinacdo de continuacdo ou retomada de dano a inddstria domeéstica decorrente de importacdes
sujeitas ao direito, deve ser examinado o volume de tais importacdes durante a vigéncia do direito e a
provavel tendéncia de comportamento dessas importaces, em termos absolutos e relativos a producéo ou
ao consumo do produto similar no mercado interno brasileiro.

Ante ao exposto no item 6 supra, concluiu-se, para fins de determinacgéo preliminar, que durante o
periodo de vigéncia do direito antidumping, as importacdes de calcados originarias da China diminuiram
sucessivamente, tanto em termos absolutos, quanto em relacdo a producdo e ao consumo. Em termos
absolutos, os exportadores chineses passaram a exportar 2.454 mil pares de calcados em P5 (julho de
2013 a junho de 2014), quando exportavam 7.233 mil pares em P1 (julho de 2009 a junho de 2010),
representando reducdo de 66,1%. A representatividade das importacGes originarias da China no consumo
no Brasil também caiu: passou de 1,1% em P1 para 0,3% em P5. Essa tendéncia de queda também foi
observada na relacdo importacdes sujeitas ao direito e producdo nacional, que passou de 0,9% em P1 para
0,2% em P5.

Isso ndo obstante, ao se analisar o crescimento absoluto e relativo das importacfes de calgcados
originarias da China durante o periodo de anélise de dano da investigacdo original nota-se que, caso o
direito antidumping seja extinto, muito provavelmente havera mudanca significativa e rapida desse
cenario. Naquela investigacdo, a China exportou para o Brasil 3.029 mil pares de calcados em P1 (janeiro
a dezembro de 2003) e passou a exportar 19.660 mil pares em P5 (janeiro a dezembro de 2007),
registrando aumento de 549,1%. Além disso, a participacdo das importacdes da China no consumo no
Brasil também aumentou 2,4 p.p. de P1 a P5, e 2 p.p, em relagédo a producdo nesse mesmo periodo. Esse
comportamento indica a capacidade da China para aumentar substancialmente suas exportagdes de
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calcados para o Brasil, a despeito do volume pouco substancial em P5 desta revisdo tal qual aquele de P1
da investigagao original.

Além disso, deve ser registrado que os principais exportadores de cal¢cados do Vietna e Indonésia —
paises que durante o periodo de vigéncia do direito aplicado as importacbes originarias da China
passaram a ser 0s maiores exportadores de cal¢ados para o Brasil, tanto em termos absolutos quanto em
relacdo a producéo e ao consumo — integram cadeias globais que também possuem operacdes na China, o
que indica que muito provavelmente, caso os direitos sejam extintos e, consequentemente, oS custos de
exportacdo da China para o Brasil sejam reduzidos, havera retomada das exportacdes de calcados da
China em quantidades substanciais de forma a afetar negativamente o desempenho da industria
doméstica, tal qual na investigacdo original. Enquanto no periodo de dano da investigacao original as
importacGes originarias da China responderam por 84,6% do total das importacdes brasileiras em P5,
nesta revisdo, sdo as importacdes originarias de Vietna (18.068 mil pares) somadas as da Indonésia (6.641
mil pares) que representam, em conjunto, 80,1% do total das importagdes brasileiras de calgados em P5
(30.853 mil pares).

Ante 0 exposto, resta claro que caso o direito antidumping em vigor seja extinto, muito
provavelmente os produtores/exportadores chineses retomardo as suas exportacdes de calgados para o
Brasil em quantidades substanciais, tanto em termos absolutos como em relacdo a producdo e ao
consumo, e a pregos de dumping tais que a industria doméstica voltara a sofrer dano decorrente de tais
importacoes.

Ademais, conforme exposto no item 5.3.1 deste Parecer, é possivel inferir a existéncia de
substancial potencial dos exportadores de calgados chineses de aumentar consideravelmente, em mais de
500%, as vendas de calcados para o Brasil em um periodo de cinco anos. Assumindo que tal aumento de
importacGes consistird em produtos vendidos a precos de dumping, muito provavelmente ocorrera a
retomada do dano a industria decorrente de tal pratica.

8.3. Do preco provavel das importacdes com indicios de dumping e o seu provavel efeito sobre
0s precos do produto similar no mercado interno brasileiro

O art. 108 c/c o inciso Il do art. 104 do Decreto n® 8.058, de 2013, estabelecem que, para fins de
determinacdo de continuacdo ou retomada de dano a industria doméstica decorrente de importacdes
sujeitas ao direito, deve ser examinado o preco provavel das importacdes, preliminarmente determinadas
a precos de dumping, e o seu provavel efeito sobre os precos do produto similar no mercado interno
brasileiro.

Cabe destacar, inicialmente, que o preco médio de exportacdo da China para o Brasil aumentou em
proporcao maior que o aumento do preco medio de exportacao da China para os demais destinos.

O preco médio das exportacbes chinesas de calcados para 0 mundo, apurada por meio do sitio
eletrénico http://www.trademap.org, alcancou 11,63 ddlares estadunidenses por kg, no periodo de
janeiro a dezembro de 2014, enquanto o preco médio das exportacBes chinesas para o Brasil atingiu 15,89
dolares estadunidenses por kg no mesmo periodo. A relagéo entre os pregos de venda para o Brasil e para
0 mundo foi equivalente a 136,6%, em 2014, sendo que essa mesma relagéo foi equivalente a 106%, em
2010.

Adicionalmente, comparando-se 0s precos médios de exportacdo dos principais fornecedores ao

Brasil apurados em P5 da investigagdo original com os precos médios apurados em P5 dessa revisdo,
observa-se que o comportamento dos precos chineses ndo correspondeu ao comportamento dos principais
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fornecedores ao Brasil. Em P5 da investigacédo original, o preco médio chinés de exportacéo para o Brasil
correspondia a 42,4% do preco médio de exportacdo para o Brasil do Vietnam e a 41,3% do preco médio
da Indonésia. Contudo, em P5 dessa reviséo, o preco médio chinés passou a representar 96,3% do preco
médio do Vietnam e 101,2% do prego médio da Indonésia.

Dessa forma, considerando que, de janeiro de 2010 a dezembro de 2014 o prego médio de
exportacdo da China para o Brasil aumentou proporcionalmente mais do que o preco médio de exportacéo
da China para terceiros mercados e considerando ainda que, comparando-se P5 da investigacdo original
com P5 dessa revisao, houve aumentou na proporcéo entre os precos médios de exportacdo para o Brasil
da China e os do Vietnam e da Indonésia, concluiu-se que o comportamento da China nas exportagdes
para o Brasil ndo foi semelhante ao comportamento de suas exportacfes para os demais mercados,
tampouco correspondeu ao comportamento dos principais fornecedores ao Brasil, cujos pregos
determinam as condicGes de concorréncia no fornecimento ao Brasil.

Por essa razdo, caso fosse avaliado o efeito sobre os precos domésticos dos precos de exportacdo da
China para o Brasil, adotar-se-ia uma avaliagdo distorcida do comportamento dos produtores ou
exportadores chineses durante a totalidade do periodo de revisdo. Dessa forma, o preco provavel das
importacGes preliminarmente determinadas a precos de dumping e o seu provavel efeito sobre os precos
do produto similar no mercado interno brasileiro foram avaliados a partir dos precos médios de
exportacdo da China para 0 mundo apurados por meio do sitio eletrénico http://www.trademap.org.

A partir dos dados disponibilizados pela RFB, apurou-se que 57,9% das exportagdes de calcados
chineses para o Brasil sdo realizadas na posi¢do 6404, enquanto 10,8% sdo classificados na posicdo 6402,
13,3% na 6403 e 18% na 6405. Por essa razdo, a subcotagéo foi avaliada dividindo-se o produto sujeito ao
direito em duas categorias: calcados esportivos e outros calcados. A primeira incluiu os calgcados
comumente classificados na posicdo 6404 da NCM, enquanto a segunda incorpora o0s calcados
comumente classificados nas posi¢oes 6402, 6403 e 6405 da NCM.

Os precgos de exportacdo em ambas categorias foram apurados em US$/t e foram convertidos para
US$/pares por meio da correlagdo entre os volumes e os pares de calgados importados da China pelo
Brasil, disponibilizados pela RFB em P5, para cada uma das subposi¢oes utilizadas nessa avaliacéo

Em seguida, avaliou-se qual seria o efeito das importacBes sujeitas ao direito sobre o preco da
indUstria doméstica no periodo de revisao. De acordo com o disposto no § 2° do art. 30 do Decreto n®
8.058, de 2013, o efeito do preco das importacBGes preliminarmente determinadas a precos de dumping
sobre o preco do produto similar nacional no mercado interno brasileiro deve ser avaliado sob trés
aspectos. Inicialmente, deve ser verificada a existéncia de subcotacdo significativa do preco do produto
importado a precos com indicios de dumping em relacdo ao produto similar no Brasil, ou seja, se 0 preco
internado do produto objeto da revisdo € inferior ao pre¢o do produto brasileiro. Em seguida, examina-se
eventual depressdo de preco, isto &, se o preco do produto importado teve o efeito de rebaixar
significativamente o preco da inddstria doméstica. O Gltimo aspecto a ser analisado € a supressao de
preco, que ocorre quando as importacdes objeto do direito antidumping impedem, de forma relevante, o
aumento de precos, devido ao aumento de custos, que teria ocorrido na auséncia de tais importagoes.

Para o calculo dos prec¢os internados do produto importado da China, foi considerado, inicialmente,
0 preco médio de exportagdo da China para o mundo na condi¢do FOB, convertido para reais por meio da
taxa de cambio média de cada periodo da revisdo. Em seguida, foram adicionados: (i) o valor, em
reais/pares, do frete internacional; (ii) Imposto de Importacdo efetivamente pago, obtido dos dados de
importacdo da RFB para cada subposicdo da NCM,; (iii) o valor do AFRMM, calculado aplicando-se o
percentual de 25% sobre o valor do frete internacional; (iv) os valores das despesas de internacgéo,
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apurados a partir das respostas ao questionario do importador protocolizadas tempestivamente e que
representam 10,9% sobre o valor CIF; e (v) o valor correspondente ao direito antidumping recolhido em
cada periodo, apurado por subposicao.

Cumpre registrar que a conversao do direito aplicado para reais foi feita com base na taxa média do
periodo. Além disso, o valor do direito para P1 foi apurado considerando que em parte desse periodo o
direito antidumping néo estava vigente.

Por fim, os precos da industria doméstica considerados sdo 0s constantes nas pesquisas PIA-
Empresa e PIA-Produto do IBGE e foram atualizados com base no IGP-DI anual, a fim de se obterem os
valores presentes. Os precos domésticos também foram separados em duas categorias: calcados
esportivos e outros cal¢ados. Os dados das pesquisas do IBGE foram filtrados para o cddigo 1532, que
corresponde aos diferentes tipos de cal¢ados esportivos, bem como para os codigos 1531, 1533, 1539, que
correspondem aos calcados de couro, de material sintético e de material ndo especificado.

As tabelas a seguir demonstram os calculos efetuados e os valores de subcotacdo obtidos para cada
periodo de revisdo em ambas as categorias.

Comparacéo entre os precos do produto com indicios de dumping e do produto similar nacional
Categoria 1: calgcados esportivos (em numero indice)

Pl P2 P3 P4 P5
FOB (R$/par) 100,0 115,8 149,0 178,3 276,4
Frete e seguro (R$/par) 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0
CIF (R$/par) 100,0 113,2 140,9 165,3 247,0
Imposto de Importacéo (R$/par) 35% 100,0 113,2 140,9 165,3 247,0
AFRMM (R$/par) 100,0 150,4 173,7 182,1 349,6
Despesas de Internacao (R$/par) 100,0 113,2 140,9 165,3 247,0
Direito Antidumping (R$/par) 100,0 121,6 132,3 148,9 168,7
CIF Internado (R$/par) 100,0 119,8 134,8 153,2 189,4
CIF internado atualizado (R$/par) 100,0 109,4 116,7 123,4 1441
Preco médio ID (R$/par) 100,0 106,3 99,8 99,4 106,0
Subcotacdo (R$/par) 100,0 224.,6 733,7 998,8| 15375
Categoria 2: outros cal¢cados (em namero indice)

Valores Pl P2 P3 P4 P5
FOB (R$/par) 100,0 116,7 160,6 193,7 220,9
Frete e seguro (R$/par) 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0
CIF (R$/par) 100,0 113,7 149,9 177,2 199,7
Imposto de Importacdo (R$/par) 35% 100,0 113,7 149,9 177,2 199,7
AFRMM (R$/par) 100,0 163,5 135,6 188,1 242,7
Despesas de Internacao (R$/par) 100,0 113,7 149,9 177,2 199,7
Direito Antidumping (R$/par) 100,0 123,5 128,4 148,6 169,0
CIF Internado (R$/par) 100,0 121,3 134,1 156,5 177,7
CIF internado atualizado (R$/par) 100,0 110,7 116,1 126,0 135,2
Preco médio ID (R$/par) 100,0 108,3 110,8 113,7 116,6
Subcotacdo (R$/par) 100,0 112,9 120,9 137,2 152,0
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Ao analisar a tabela, constatou-se que, durante o periodo de reviséo, o preco médio CIF internado
(R$/par) no Brasil do produto importado da origem objeto do direito antidumping, considerando a
incidéncia do direito antidumping, ndo esteve subcotado em relacdo ao preco da inddstria doméstica.

Buscou-se avaliar ainda o efeito no preco doméstico caso ndo houvesse incidéncia do direito
antidumping em P5 sobre o produto importado da China.

Comparacdo entre os pre¢os do produto com indicios de dumping e do produto similar nacional,

sem incidéncia do Direito Antidumping

Categoria 1; calcados esportivos (em numero indice)

P1 P2 P3 P4 P5
CIF I_nternado - sem direito antidumping (R$ 100,00 10455| 12295 13359| 190,73
atualizados/par)
Prego medio da industria doméstica (R$ 100,00| 10627 99,79 99.43| 106,02
atualizados/par)
Subcotacdo (R$ atualizados/par) 100,00 106,87 91,68 87,47 76,34

Categoria 2: outros calgados (em nimero indice)

P1 P2 P3 P4 P5
CIF Internado - sem direito antidumping (R$ 10000| -105.16| -12942| -142.96| -152.84
atualizados/par)
Preco médio da industria doméstica (R$ 10000 10830| 110,78| 113.68| 11657
atualizados/par)
Subcotacdo (R$ atualizados/par) 100,00 112,54 85,64 74,17 67,65

Pode-se concluir que, na auséncia de imposicao do direito antidumping, haveria subcotacdo, o que
provocaria, muito provavelmente, depressao nos precos da industria doméstica.

Por fim, pode-se inferir que, considerando a elevada capacidade de producéo de calgados na China
e a auséncia do direito antidumping aplicada as importacdes brasileiras de calcados originarias dessa
origem, ocorreria aumento da participacdo das vendas chinesas no mercado brasileiro, com consequente
reducdo do volume de calcados produzidos e vendidos pela indistria doméstica. Neste cenario, ocorreria,
muito provavelmente, elevacdo do custo de producdo de calcados no Brasil. Dessa forma, a reducdo dos
precos domeésticos provocada pela subcotacdo, conjugada com a elevacdo dos custos de producdo
domeésticos, provocaria muito provavelmente, supressdo nos pregos domésticos, dado que a inddstria
doméstica ndo conseguiria aumentar seus precos de modo a cobrir seu custo de producéo.

8.4. Do impacto provavel das importagdes com indicios de dumping sobre a industria
domeéstica

O art. 108 c/c o inciso IV do art. 104 do Decreto n2 8.058, de 2013, estabelecem que, para fins de
determinacdo de continua¢do ou retomada de dano a industria doméstica decorrente de importacoes
sujeitas ao direito, deve ser examinado o impacto provavel das importagdes de tais importacdes sobre a
industria doméstica, avaliado com base em todos os fatores e indices econémicos pertinentes definidos no
§2%eno §3°do art. 30.

Assim, para fins de determinagdo preliminar, buscou-se avaliar inicialmente o impacto das

importacOes sujeitas ao direito sobre a industria doméstica durante o periodo de revisdo. Da anélise dos
itens 6 e 7 supra, pode-se inferir que, a despeito do dano observado nos indicadores da industria
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doméstica, ndo é possivel atribuir tal dano as importacdes sujeitas ao direito. 1sso porque ndo so tais
importa¢des diminuiram em termos absolutos ao longo do periodo de revisdo, como diminuiram a sua
participacdo no mercado brasileiro e sua representatividade em relacdo a producdo nacional. Diante desse
quadro, ndo se pode concluir que durante o periodo de revisdo a industria doméstica sofreu dano
decorrente de tais importacdes sujeitas ao direito.

No entanto, ao se examinar o potencial exportador da China, explicitado no item 5.2 supra, pode-se
inferir que, caso o direito antidumping seja extinto, muito provavelmente o dano a inddstria doméstica
decorrente da pratica de dumping, verificado na investigacédo original, serd retomado por diversas razdes.
Primeiro, em razdo do substancial potencial da China para aumentar suas exportacdes de calcados
rapidamente para o Brasil. De acordo com projecdo baseada no crescimento medio das exportacfes da
China detalhado no item 8.5 a seguir, é possivel verificar que o volume potencial de exporta¢des da China
para o Brasil em 2016 atinge 26 vezes a projecdo do consumo no Brasil para esse mesmo ano, sendo que
essa tendéncia é replicada para os outros quatro anos até 2020. Soma-se a isso o fato de que, na
investigacao original, a China aumentou suas exportacdes para o Brasil em mais de 500% em cinco anos,
0 que levou a deterioracdo de varios indicadores da industria doméstica e perda de mercado ao longo do
periodo de analise de dano, com depressdo de precos, queda do faturamento, queda de participacdo no
mercado e consequente perda de lucratividade. Finalmente, deve ser levado em consideracdo o
crescimento do mercado brasileiro de calgados e as projecdes de maior expansdo para 0s proximos cinco
anos, com base na média dos Ultimos anos, de 4,3%, também explicitada no item 8.5 a seguir.

Esses fatores indicam que, caso o direito antidumping seja extinto, muito provavelmente os
produtores/exportadores chineses retomardo o ritmo de crescimento de suas exportacbes a precos de
dumping para o Brasil, a exemplo do verificado na investigacdo original, 0 que muito provavelmente
levara a retomada do dano & industria domestica.

8.5. Das alteracg6es nas condices de mercado

O art. 108 c/c o inciso V do art. 104 do Decreto n? 8.058, de 2013, estabelecem que, para fins de
determinacdo de continuacdo ou retomada de dano a industria doméstica decorrente de importacoes
sujeitas ao direito, devem ser examinadas altera¢fes nas condi¢cbes de mercado no pais exportador, no
Brasil ou em terceiros mercados, incluindo alteragdes na oferta e na demanda do produto similar, em
razdo, por exemplo, da imposicdo de medidas de defesa comercial por outros paises.

Conforme exposto no item 5.6 supra, se concluiu que as alteracBes nas condi¢cGes de mercado na
Argentina, no Taipé Chinés e no Peru, além da desaceleracdo da economia chinesa e de outros grandes
terceiros mercados consumidores, como a Unido Europeia, indicam que caso o direito antidumping em
vigor seja extinto, os exportadores da China muito provavelmente aumentardo as exportacoes de calgados
para o Brasil, ja que o mercado brasileiro de calcados muito provavelmente continuara a expandir-se.
Dessa forma, tendo em vista que 0s precos de tais exportacbes muito provavelmente continuardo a ser
precos de dumping, o dano a industria doméstica decorrente de tal pratica muito provavelmente serd
retomado.

8.6. Do efeito provavel de outros fatores que ndo as importacdes objeto de dumping sobre a
industria doméstica

O art. 108 c/c o inciso VI do art. 104 do Decreto n? 8.058, de 2013, estabelecem que, para fins de
determinacdo de continuacdo ou retomada de dano a industria doméstica decorrente de importacfes
sujeitas ao direito, deve ser examinado o efeito provavel de outros fatores que ndo as importacfes objeto
de dumping sobre a indUstria domestica.
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Inicialmente, cabe ressaltar o comportamento das importacdes das origens néo sujeitas ao direito, as
quais, excetuando P3, aumentaram sucessivamente ao longo do periodo de revisdo. Em particular,
sobressaem as importacOes originarias do Vietna e da Indonésia que tiveram, em conjunto, em todos os
periodos da revisdo a maior representatividade no total das importacGes brasileiras de calgados. Assim,
Vietnd e Indonésia, nessa ordem, passaram a substituir a lideranga da China no total das importagdes
brasileiras de calgcados verificada por ocasido da investigacdo original. Com efeito, o volume das
importa¢Ges nédo sujeitas ao direito aumentou 140,7% de P1 a P5. Em suma, de P1 a P5, a diminuicdo da
participacdo das importaces objeto do direito antidumping no mercado brasileiro de 0,8 p.p. foi
acompanhada por um incremento da participacdo das importacdes oriundas das outras origens, em
especial Vietnd e Indonésia, na ordem de 1,3 p.p..

Dessa forma, apesar da reducdo da participacdo das importagdes originarias da China no mercado
brasileiro de calcados, verificou-se queda da participacdo das vendas da industria doméstica em razdo do
aumento da participacdo das importacdes de outras origens ndo sujeitas ao direito, em particular Vietna e
Indonésia. No entanto, caso ndo houvesse a imposicao de direito antidumping as importacdes de cal¢ados
de origem chinesa em P1, muito provavelmente ndo se teria verificado o desvio do comércio para Vietna
e Indonésia, jA que as importaces de calcados originarios da China, na auséncia do direito, foram
continuamente as mais representativas no total das importac@es de cal¢ados brasileiras durante o periodo
de anélise de dano da investigac&o original.

Cabe destacar ainda que o preco médio CIF, em dolares estadunidenses por par, das exportacfes de
calcados das outras origens nao sujeitas ao direito foi mais alto que o preco médio do produto chinés ao
longo de todo o periodo de revisao.

Assim, ainda que ndo se possa afastar eventual dano causado a indistria doméstica pelas
importacdes das outras origens ndo sujeitas ao direito durante o periodo de revisdo, a ndo renovacao do
direito antidumping aplicado as importacdes de calcados provenientes da China levaria, muito
provavelmente, a retomada do cenario de dano da industria doméstica verificado durante a investigacédo
original decorrente das importagdes da China a precos de dumping.

Né&o foram observados outros fatores que puderam ter impacto sobre a indUstria doméstica durante o
periodo de revisdo. Em primeiro lugar, ndo houve alteracGes nas condi¢cdes de demanda do produto
sujeito ao direito, dado que o mercado brasileiro apresentou crescimento de 34,6%, de P1 para P5. Além
disso, ndo foram observados progressos tecnoldgicos ou impacto de eventuais processos de liberalizacéo
das importagdes sobre os precos domésticos — ja que as aliquotas do imposto de importagdo para todas o0s
cddigos NCM sujeitos ao direito se mantiveram inalterados em 35% durante todo o periodo de revisao.
Ademais, tampouco se observaram praticas restritivas ao comércio de produtores domésticos e
estrangeiros e a concorréncia entre eles. Finalmente, ainda que se tenha observado queda das exportagdes
da industria doméstica de P1 a P5, de 33,5%, 0 impacto nos custos fixos deve ser avaliado a luz da baixa
representatividade de tal volume no total de vendas da industria doméstica ao longo do periodo de
revisao, que passou de 21,2% em P1 para 13,4% em P5.

Ante 0 exposto, se concluiu, para fins de determinacdo preliminar, que, caso o direito antidumping
ndo seja renovado, o efeito provavel de outros fatores que ndo as importages objeto de dumping sobre a
industria doméstica ndo afastara eventual dano a ser retomado em razdo das importagcdes sujeitas
atualmente ao direito.
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8.7. Da concluséo preliminar da continuacédo ou retomada do dano

Concluiu-se, preliminarmente, que ha indicios suficientes de que, caso o direito antidumping nao
seja prorrogado, as exportacdes da China para o Brasil do produto objeto desta revisdo, realizadas a
precos de dumping, serdo retomadas em volumes substanciais, tanto em termos absolutos quanto em
relacdo a producdo e ao consumo, isso, muito provavelmente, levaria a retomada do dano a industria
doméstica causado por essas importacoes.

9. DAS OUTRAS MANIFESTACOES

Em 9 de junho de 2015, Dong Guan Pou Chen Footwear Company Limited, Jiangxi Guangyou
Shoetown Footwear Co. Ltd. e Long Fa Shoes Industrial (Hui Zhou) Co. Ltd. contestaram a existéncia de
subcotacdo, a depressdo ou a supressdo de precos, a diversidade de fontes para coleta de dados e a
representatividade das amostras utilizadas como base para o inicio da presente revisdo, bem como o
posicionamento sobre a continuacdo ou a retomada do dano a industria domeéstica sem evidéncias
suficientes e andlise de todos os fatores relevantes para tal concluséo.

Em 22 de junho de 2015, a Associagdo pela Industria e Comércio Esportivo (APICE), nova razio
social da Associacdo Brasileira de Artigos Esportivos (MOVE), ponderou que desde 2014 restam solidos
os indicios de que tanto a Unido Europeia quanto o Japdo estdo vivenciando uma recuperagao econdmica
gradual, ao passo que o Brasil presencia um arrefecimento em sua economia. Dessa forma, uma vez
consolidado o fornecimento de calgados por outros paises a precos similares aos praticados pela China,
restariam ausentes as motivacGes para um retorno das importacdes de calcados da China.

Argumentou ainda que a inddstria brasileira reduziu seu desempenho exportador em
aproximadamente 20% nos ultimos 5 anos e que uma grande e eficiente capacidade produtiva de uma
regido tem destaque em termos globais, ndo se resumindo apenas ao Brasil.

Considerou que deixaram de ser analisados para o inicio desta revisdo o consumo cativo e as
importacGes ou revendas do produto importado pela industria doméstica, bem como sua produtividade
para a qual a APICE ndo concebe exame objetivo da susceptibilidade de dano uma vez que a industria
domeéstica trabalharia em nivel inferior a produtividade da concorréncia internacional.

Propds que a analise do volume de importacdes sem depuracdo daquelas realizadas pela prépria
industria doméstica para revenda impossibilita avaliar o quanto concorreram para o dano alegado.

Colocou que restam ausentes quaisquer indicios de causalidade entre a queda dos precos domésticos
de calcados e as importagdes oriundas da China, ja que o custo de producdo também reduziu, e que ndo
houve subcotacdo do preco das referidas importacdes de julho de 2009 a junho de 2014, tendo
permanecido mais alto do que o produto nacional mesmo em caso de retirada do direito antidumping em
vigor.

Pontuou ainda que os indicadores domeésticos incluem produtos que estdo fora do escopo da revisao,
0 que compromete a justa comparagdo com os dados depurados de importacoes.

Quanto a possibilidade de retomada de dano a industria doméstica em caso de retirada do direito
antidumping em vigor, ultimou que o potencial exportador da China leva apenas a uma presuncéo
deficiente, inclusive pela andlise inicial de dano ter se baseado em diversidade de fontes, por vezes,
discrepantes e ndo verificadas.
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A ABICALCADOS, em manifestacdo protocolada em 20 de julho de 2015, expressou oposi¢éo a
confidencialidade requerida quanto aos dados, juntados aos autos, das trés empresas
produtoras/exportadoras de calcados estabelecidas na Indonésia por serem coligadas e controladas por
empresas chinesas ou por empresas detentoras de marcas mundiais e 0s resumos néo sigilosos deixariam
de permitir a compreensdo de forma razoavel de varias das informacgdes suprimidas, cerceando o
contraditério e a ampla defesa retratados no art. 51 do Decreto n® 8.058, de 2013, especialmente no que se
refere a definicdo do valor normal, em desfavor da industria doméstica.

A peticionaria, em 27 de julho de 2015, mencionou que, se a medida em vigor fosse retirada,
haveria cenério de retomada do dano. Ademais, reforcou o fato de as empresas serem pertencentes a
cadeias globais e que a imposi¢do do direito antidumping gerou possivel “falseamento de declaracdes de
origens”. Observou que as importagdes da origem investigada se mantiveram constantes ao longo da
imposicdo da medida antidumping com elevacdo do preco do calcado chinés. Nesse sentido, indicou
possivel incoeréncia nos dados da RFB, solicitando que seja verificado o “elevado preco do produto
chinés”. Mencionou que o cenario econdmico recessivo do pais poderia afetar a industria de calgados com
o fechamento de unidades produtivas com a queda do consumo de brasileiro de calgados.

Dessa maneira, a retirada do direito agravaria a situacdo da industria doméstica. Destacou que a
investigacao abarcaria gama diversa de calgcados, mas indicou o fulcro excessivo nos calgados esportivos,
pontuando a “enorme pressdo ¢ lobby exercido pelas detentoras de grandes marcas mundiais”. A
Associacdo em tela manifestou-se ainda reforcando que a medida aplicada ndo impactou as marcas
mundiais, uma vez que elevaram o consumo interno de calgados esportivos no pais. Afirmou que os
lucros dessas empresas seriam altos, baseando-se em “preco subfaturado, ndo embutindo todas as
variaveis de custo, vez que ausentes as despesas operacionais da marca”.

10. Do posicionamento do DECOM
Em relacéo ao pedido de determinacéo preliminar, procedeu-se na confeccdo deste Parecer.

No que tange a diversidade de dados do estudo do IEMI, visando maior confiabilidade, utilizagdo
de referéncias homogéneas e de acessibilidade por todas as partes interessadas, adotaram-se as pesquisas
do IBGE para sustentagdo dos posicionamentos tomados em determinacgdo preliminar conforme item 4
deste Parecer, observado o previsto no 8 6° do art. 32 do Decreto n® 8.058, de 2013. Ademais, cabe
ressaltar que os reclamantes contestaram o estudo do IEMI, sem, no entanto, apresentarem elementos
probatdrios contrarios a seus resultados. Nestes termos, tais empresas ndo foram capazes de demonstrar
que o estudo em tela apresentava conclusfes afastadas da realidade do setor, limitando-se a arguir sua
incompreensdo ao aduzir meras alegacdes.

Em referéncia a falta de consumo cativo, de revendas e de produtividade nos indicadores de dano da
industria domestica, registra-se que 0 regramento nacional disciplina que o exame do impacto das
importacGes objeto de dumping sobre a inddstria doméstica inclui avaliacdo de todos os fatores e indices
econdmicos pertinentes, e a tomada de decisdo nédo se refere a analise de indicadores isolados. Nesta
seara, 0s indicadores apresentados nesta determinacdo preliminar e no inicio deste processo séo
suficientes para as conclusdes pertinentes a continuagdo/retomada do dano.

Em face a manifestacdo de auséncia de causalidade como elemento entre a queda de preco frente as
importacGes, tendo em vista a reducdo de custos de producdo, inclusive com os efeitos de auséncia de
subcotacdo, importa destacar que, conforme exposto no item 8.3 supra, na auséncia do direito
antidumping haveria subcotacdo em relacdo ao preco da industria domeéstica. Portanto, caso o direito ndo
seja renovado, os precgos dos calgados exportados pela China, muito provavelmente, provocardo depressao
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nos precos da industria doméstica e retomada do dano decorrente das exportacdes a precos de dumping.
Adicionalmente, nos termos do art. 106 do Regulamento Brasileiro, a duragdo do direito antidumping
podera ser prorrogada casa determinado que sua extingdo levaria muito provavelmente a continuagdo ou a
retomada do dumping e do dano dele decorrente. Deste modo, ndo ha no curso da reviséo, avaliagdo em
relacdo a causalidade e o dano sofrido pela industria doméstica, mas ha analise a respeito da possibilidade
de retomada do dano. Assim, as conclusdes apresentadas neste Parecer respeitaram o disposto no
Regulamento Brasileiro.

Em relacdo aos indicadores da inddstria domeéstica ndo possuirem correlacdo tdo somente com o
produto objeto da revisdo, reitera-se a heterogeneidade de calgados, além disso, evidencia-se que nédo
seria possivel distinguir as propriedades fisicas de gama tdo significativa de produtos, substituiveis entre
si do ponto-de-vista do consumidor, da concorréncia e da producdo, em fungdo das respectivas
finalidades. Assim sendo, a critério do consumidor e da concorréncia, diferentes tipos de calcados
poderiam ser usados para uma mesma finalidade, e do ponto de vista da producéo, diversos tipos de
calcados poderiam ser produzidos a partir do mesmo processo e da utilizagdo dos mesmos ativos,
independentemente da NCM em que estaria classificado.

No que concerne ao potencial exportador e a utilizagdo de uma Unica fonte de dados, entende-se que
a argumentacao interposta perece de fundamentacdo, inclusive as partes interessadas demonstraram no
ambito deste processo todo o potencial exportador dos produtores chineses, com base nos apéndices de
producdo da resposta ao questionario do produtor/exportador, no Relatério Mundial de cal¢ados de 2014
da Associacdo Portuguesa de Calcados, da instalagdo de maiores grupos produtores mundiais de cal¢ados
na China, nos segmentos globais de producdo dentro da cadeia produtiva de cal¢ados, inclusive nos
demonstrativos das marcas [Confidencial] e [Confidencial]. Logo, causa estranheza a alegacdo da
auséncia de fontes de dados sobre o potencial exportador.

Quanto as alegacdes de auséncia de retorno de importacdes da origem investigada, entende-se que
muito possivelmente num cenario de auséncia de direito o volume importado da China tenderia a aumento
significativo mesmo com as alega¢des de recuperacdo econdmica da Unido Europeia e Japdo, com base
no exposto no paragrafo anterior.

No que diz respeito a manifestacdo da ABICALCADOS quanto & confidencialidade exacerbada dos
dados das empresas produtoras/exportadoras de cal¢ados estabelecidas na Indonésia, cabe discernir que,
nos termos do 82° do art. 51 do Regulamento Brasileiro, foi apresentado resumo restrito das informagdes
confidenciais que permitem compreensdo da informacao fornecida.

Quanto ao suposto elevado preco do produto chinés, ndo foram identificadas discrepancias que
pudessem afetar o preco da origem investigada em relacdo ao inicio desta investigacdo, conforme dados
da RFB.

No que diz respeito a alegacdo de “falsas declaragdes de origens”, esclarece-se que essa tematica
encontra-se fora das atribuicbes do DECOM. Em relacdo a gama de calcados e atuacdo das marcas
mundiais no presente processo, registra-se que a analise interposta ndo é realizada por segmentos, ou
categorias, mas engloba a industria doméstica fabricante do produto similar nacional.
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11. DA CONCLUSAO PRELIMINAR

Consoante a analise precedente, ficou determinado, preliminarmente, haver indicios de que a
extincdo do direito levara muito provavelmente a continuagdo do dumping e a retomada do dano dele
decorrente, sobretudo em razéo do potencial exportador chinés.

Dessa forma, recomenda-se o seguimento da investigacdo, sem alteracéo do direito em vigor, para o
aprofundamento da avaliacdo da margem de dumping para os produtores chineses.
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